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EDITORIAL

PROTAGONISTAS

rgentina, un país donde la única constante es 
la incertidumbre. Nuestro sector cumple un 
rol fundamental y clave para salir del profundo 
pozo económico y de la dolorosa crisis social 

que vivimos. Sin embargo, nos sientan un vez más, en el 
banquillo de los acusados. Perseguidos sin fundamento, se 
nos plantean dos alternativas, o aceptamos revivir las me-
didas que tanto daño generaron en él pasado, o decidimos 
ser protagonistas del cambio y defender nuestra actividad 
y nuestro medio de vida, exigiendo el respeto al derecho a 
la propiedad privada y a nuestras libertades. La unidad del 
campo es imprescindible por y para el futuro de todos los 
argentinos.

A pesar de este contexto, Braford sigue creciendo. Esta-
mos al tanto de lo que significó el año 2020 y hoy, a días de 
entrar en el segundo semestre del 2021 podemos decir que 
la raza Braford pisa firme y fuerte. Ampliando fronteras, su-
mando socios, criadores y usuarios a lo largo y a lo ancho de 
la Argentina. Braford también aumenta su protagonismo en 
tapa de diarios, en artículos digitales e impresos, entrevistas 
de radio, tv y redes con el testimonio de nuestros criado-
res, de profesionales, del staff y directores. La demanda de 
información sobre la raza se incrementa a medida que se 
posiciona y es requerida en variadas regiones y sistemas 
de producción. Sin dudas, estos son los frutos del esfuerzo 
y el trabajo sin descanso de cada uno de los criadores y el 
respaldo de su Asociación.
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Tiziana Prada
Asociación Braford Argentina

Como nunca antes, la XVII Exposición Na-
cional y IX Expo del Ternero programada para 
junio fue planteada de forma virtual, con la 
presencia mínima de asistentes y cumpliendo 
con un riguroso protocolo sanitario para dar 
garantías a la seguridad de las personas. Sin 
embargo, hoy se encuentra en gateras a raíz 
de la pandemia. Contaba con 470 inscriptos de 
42 cabañas provenientes de 9 provincias que 
serán, junto a todos quienes quieran sumarse, 
convocados nuevamente para el mes de oc-
tubre, con la esperanza de encontrarnos ante 
un contexto sanitario más favorable para la 
realización de este gran y necesario evento. De 
todas maneras, tenemos exposiciones patro-
cinadas agendadas para los próximos meses 
en Curuzú Cuatiá, Formosa, Salta, Jesús María 
y San Justo y también auspiciadas en La Paz, 
Machagai, Resistencia, San Cristóbal, Feliciano, 
Mercedes y Pilcomayo, entre otras. Estamos 
a la espera de que todas puedan realizarse.

Sin ir más lejos, en pocos días comienza la 
temporada más fuerte de los remates aus-
piciados, luego del clásico Remate Concen-
tración de Vientres que se llevó a cabo en 
mayo, el cual superó en cantidad y precios los 
resultados del año anterior, con una mejora 
del 48,9% en precios y del 63,8% en cantidad 
de cabezas vendidas. Tenemos 70 remates 
agendados esta temporada y desde la ABA 
ofrecemos una buena promoción mediante la 
ampliación y cobertura en canales de difusión 
radial, tv, redes sociales, entre otras tantas, con 

la expectativa de que los remates se desarro-
llen de manera favorable y que el mercado 
perciba el valor agregado y reserva de valor 
que genera invertir en genética respaldada.

Por último, nos encontramos a un año del 
Congreso Mundial Braford 2022 donde ade-
más de protagonistas, seremos anfitriones. 
Tenemos todas las intenciones de que vuelva 
a ser un evento inolvidable, como el Mundial 
2003, que pueda reunir a toda la familia Bra-
ford y que refleje los resultados del trabajo 
integral y admirable que se viene haciendo 
con la raza en la Argentina y en el mundo. Con 
miras a posicionar Braford con sus mayores 
atributos como una herramienta necesaria 
y diferenciada, buscamos trazar objetivos 
comunes para la ganadería actual y la que 
viene, una ganadería eficiente, sostenible y 
de alta calidad.  

Son grandes los desafíos, pero con la fuerza 
y la unidad de los criadores Braford, todo es 
posible. Es fundamental tirar para el mismo 
lado, más aun cuando el objetivo final es el 
bien común. A pesar de las diferencias, su-
mando ideas a través del diálogo y logrando 
consensos, potenciamos los resultados. Sea-
mos protagonistas de nuestra propia historia 
y sigamos creciendo juntos con la RAZA QUE 
MÁS CRECE.
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EL GANADERO 
Y EL BIENESTAR 
ANIMAL

BIENESTAR GANADERO

brillo

Dr. Marcos Giménez Zapiola
(Ganadero y especialista en 
Buenas Prácticas de Manejo)
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n nuestro país, el tema del 
bienestar animal en la gana-
dería bovina es relativamen-
te nuevo. No se hablaba de él 

hasta mediados de la década del 90, 
cuando surgió como requisito para 
acceder a los mercados externos. Los 
primeros en incorporarlo a su lenguaje 
fueron el ente sanitario oficial y los 
frigoríficos exportadores, pero con 
el tiempo la idea se fue difundiendo 
al resto de la cadena. Paralelamente, 
la sociedad argentina fue asimilando 
nuevas corrientes del pensamiento 
global sobre los animales, su maltrato, 
la producción comercial y el consumo 
de carne, todos convergentes con el 
valor del bienestar animal. 

Quizás por estas razones, el bienes-
tar animal ha sido tomado por muchos 
como algo exótico que se quiere impo-
ner desde afuera al país y a la cadena 
de ganados y carnes, para levantar ba-
rreras paraarancelarias o simplemente 
para imponer mayores costos. Trataré 
de demostrar que esta idea es errónea, 
porque el buen trato del ganado no es 
un costo sino un ahorro, cuyo primer 
beneficiario es el propio empresario 
ganadero, pero que conviene a todos, 
desde el frigorífico exportador hasta 
el último peón de a caballo.

EL MALTRATO ANIMAL

El ganado es el capital de la empre-
sa ganadera. Nadie ha visto que en 
una fábrica o en un supermercado los 
operarios muevan los productos a las 
patadas, o que se rompa a martillazos 
una máquina que no funciona bien. Sin 
embargo, cualquier ganadero ha con-
templado, muchas veces como algo 

normal, que alguien mueva el ganado 
(incluso el suyo) a los golpes, o se ría 
cuando un animal enloquecido atrope-
lla un alambrado en vez de embocar 
la puerta. 

Si Rosas o Hernández se levantaran 
de sus tumbas, difícilmente tolerarían 
muchas formas de maltrato que hoy 
son consideradas normales, como azo-
tar a un vacuno, gritarle o echarle los 
perros. Quien lo dude puede recurrir 
a los libros que nos dejaron escritos, 
donde definieron verdaderos protoco-
los de manejo que hoy podrían servir 
de modelos de buen trato del ganado.

 
EL BRUTALISMO

Hoy no se tienen en cuenta sus sa-
bias recomendaciones por dos razo-
nes: la primera, que ya no hace falta 
saber mucho, como entonces, para 
trabajar con ganado. En el pasado, 
cuando no había alambrados, corrales, 
mangas, cepos y picanas eléctricas, 
para trabajar con el ganado había que 
conocerlo y entenderlo. Hoy, se cree 
que lo que realmente importa son las 
instalaciones y las máquinas. Se ha 
impuesto un manejo del ganado que 
denomino brutalista, porque se basa 
en moverlo por la fuerza bruta, apo-
yada en instalaciones que desvalorizan 
la inteligencia del vacuno, y a veces, 
también la del humano. 

La segunda razón para el maltrato se 
sigue la primera: se generalizó la idea 
de que trabajar con ganado consiste 
en trabajar contra el ganado. Se cree 
que es imposible que el vacuno haga 
voluntariamente lo que se necesita de 
él, y que por ende hay que obligarlo a 
la fuerza, hay que vencer su voluntad.
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Por ejemplo, se cree que es impo-
sible que el vacuno quiera entrar a 
la manga, al cepo, al camión, y que 
habrá que imponérselo por la fuerza. 
Como es lógico, cuanto más se quiere 
forzar al vacuno a hacer algo, más se 
resiste éste a obedecer, con lo cual 
cada “avance tecnológico” perpetúa el 
trabajo “contra el ganado”, y de esto 
sólo se puede esperar más esfuerzo, 
maltrato y sufrimiento. 

Los costos, directa o indirectamen-
te, recaen sobre el ganadero, por una 
razón muy simple: es el eslabón de la 
cadena de valor que no se los puede 
transferir a otro. Por lo mismo, el prin-
cipal beneficiario del bienestar animal 
es el propio ganadero, que deja de 
perder dinero por el daño que sufre 
su capital en semovientes, en general 
sin que se note.

PÉRDIDAS, COSTOS,
LUCRO CESANTE

Veamos los 7 principales perjuicios 
que el maltrato le acarrea al empresa-
rio ganadero.

Le hace daño a los animales 
que van a faena

Este es el costo más inmediato, 
aunque para muchos sea invisible 
porque no se lo explicita. Las carcasas 
presentan machucones y rinden carne 
oscura (o de pH alto), los animales se 
lesionan durante el trabajo de aparte 
y embarque, durante el transporte o la 
faena, a veces incluso se mueren. Estas 
pérdidas se descuentan del precio que 
percibe el ganadero, directamente 
a través de los recortes y débitos o 
indirectamente a través de distintas 

fórmulas de descuento. No lo absorbe, 
por cierto, el frigorífico. A veces se las 
imputa al transportista, que no es el 
causante de los principales factores 
de pérdidas: los maltratos en el aparte 
y embarque, y la sobrecarga de los 
camiones.

Baja el rendimiento
productivo

El maltrato deprime los resultados 
productivos y reproductivos a lo largo 
de la vida de los animales. Esto ha sido 
demostrado científicamente en el tam-
bo, el engorde a corral, la inseminación 
(sobre todo en la IATF), en la preñez 
en servicio natural, en las pérdidas al 
parto y posparto, en la morbilidad y 
mortalidad, etc. Por donde se lo mire, 
el animal maltratado produce menos. 
Y el maltrato no solo es pegarle al ani-
mal, porque hay muchas formas más 
de hacerle sufrir.

1 2

EL GANADERO
Y EL BIENESTAR ANIMAL
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Genera sobrecostos
en instalaciones

Por un lado, para trabajar contra 
el ganado se necesitan corrales más 
reforzados, aptos para soportar los ex-
cesos de ́ presión animal. Hoy se toma 
como normal y natural que los cercos 
o mangas sean mucho más altos que 
los animales, para impedir que éstos 
salten hacia afuera, o que la pasarela 
esté a medio metro del piso, para que 
el operario tenga una posición do-
minante, y demás excesos de diseño 
originados el en manejo brutalista. 

Luego, el trato antagónico hace que 
los animales rompan todo lo que no 
sea irrompible, lo que genera gastos 
de reparación y mantenimiento que 
son innecesarios cuando el manejo es 
bueno. Con todo, hay que tener pre-
sente que bajo este manejo, si no se 
rompen las instalaciones es porque se 
rompen los animales.

Las instalaciones consideradas “mo-
dernas”, si no se cambia el manejo 
brutalista, aumentan el maltrato y 
sufrimiento. Esto es muy común, casi 
diría inevitable, en los toriles redondos 
con puerta reloj si se la usa como to-
padora, y en los antetoriles estrechos 
y cerrados donde se suele hacinar 
previamente al ganado.

Aumenta el desgaste
humano

El trabajo basado en el maltrato 
del ganado acorta la vida laboral de 
los trabajadores, y va limitando su 
capacidad funcional, sobre todo para 
desempeñar tareas que requieren 
de una buena condición física. Los 
accidentes, pequeños o grandes, van 
mermando su capacidad y su motiva-
ción. A medida que el buen empleado 
adquiere el oficio que le dan los años, 
va perdiendo las ganas de aplicarlo 
personalmente, porque ya no tiene las 
condiciones físicas requeridas. 

Aumenta el riesgo
laboral 

El trabajo ganadero registra una de 
las tasas de siniestralidad más altas 
de la economía (por encima del 10% 
anual), y los accidentes tienden a re-
querir tiempos largos de recuperación 
y a dejar secuelas físicas y psicológi-
cas. Uno de los principales indicadores 
indirectos de la adopción de prácticas 
de bienestar animal es la caída drástica 
de los accidentes de trabajo, porque el 
vacuno no es agresivo sino cuando se 
lo agrede. Es decir que el bienestar ani-
mal contribuye al bienestar humano, el 
del trabajador y el del empresario, que 
en realidad es el valor más importante. 

3
Como muchos de estos corrales han 

sido construidas con materiales más 
livianos, tampoco soportan el exceso 
de carga. A este respecto, si las instala-
ciones son livianas, el manejo debe ser 
liviano. Y si son “inteligentes”, también 
debe serlo el manejo. Ninguna herra-
mienta es mejor que quien la maneja. 

Aumenta el esfuerzo 

El manejo brutalista o “contra el ga-
nado”, exige fuerza, personal, caballos, 
presión física, trabajo de contacto, co-
rridas, azotes, gritos, estrés, frustración, 
y finalmente, cansancio. Todo esto se 
toma como natural e inevitable, pero 
es solamente la consecuencia de con-
trariar sistemáticamente al ganado. No 
es sorprendente que los trabajadores, 
sobre todo los más inteligentes, pre-
fieran pasar a empleos que requieran 
menos fuerza bruta, con lo cual se va 
decantando en los planteles el personal 
más predispuesto a la violencia.

4

5

6

EL GANADERO 
Y EL BIENESTAR 
ANIMAL
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El maltrato animal
ya no es aceptable

Hay muchas razones por las que la 
ganadería es hoy una actividad menos 
prestigiosa y aceptada que un siglo 
atrás. No se trata de dirimir si son 
justas o injustas, si tienen fundamento 
científico o son pretextos: allí están, 
y tienden a aumentar más que a dis-
minuir. La ganadería no enfrenta una 
moda pasajera sino un cambio cultural 
que vino para quedarse.

Una de las críticas más duras, quizás 
la más difícil de responder por parte 
del ganadero, es el sufrimiento inne-
cesario que se ocasiona a los animales 
a causa del manejo brutalista. Eso es 
algo que sencillamente ha dejado de 

ser aceptable para la sociedad, 
la del Primer Mundo y la nuestra, 
y es mejor ponerse a tono con 
los tiempos que vivimos. Cuando 
los clientes extranjeros, que lo 
saben, insisten en el cuidado del 
bienestar animal, no lo hacen para 
aumentar los costos del ganadero: 
en el fondo contribuyen a aumen-
tar sus ganancias. 

7

EL GANADERO 
Y EL BIENESTAR 
ANIMAL

Volviendo al principio, el principal 
beneficiario del bienestar animal es el 
ganadero. Sólo necesita trabajar con el 
ganado, conociendo y aprovechando 
sus propios impulsos naturales, como 
hacían los ganaderos en el pasado. 
Pero ése es un tema mucho más am-
plio, que excede el espacio de esta 
nota.
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Ing. Andrés Costamagna
Ganados y Carnes

MERCADO

IMPACTO DEL CIERRE
DE EXPORTACIONES
DE CARNES

HAMBRE PARA HOY
Y HAMBRE PARA MAÑANA
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Variación del Stock 
y Variación de la 
productividad del Stock.

El stock ganadero luego del cierre de 
exportaciones de carne vacuna decre-
tado por Nestor Carlos Kirchner el 9 
de marzo de 2006,  sufrió un proceso 
de liquidación junto a desinversión y 
desinterés por parte del sector pro-
ductivo, basado en los bajos ingresos 
que percibía el productor al aumentar 
la oferta de ganado para el consumo 
interno.

PARA LA ELABORACIÓN DEL 

PRESENTE DOCUMENTO SÓLO 

SE HA UTILIZADO INFORMA-

CIÓN DE FUENTES OFICIALES, 

DE SIMPLE ACCESO, INFORMA-

CIÓN GRATUITA DISPONIBLE EN 

LOS PORTALES DE DIFERENTES 

ÁMBITOS DEL ESTADO DE LA 

NACIÓN ARGENTINA (MINAGRI, 

SENASA, RUCA, EX ONNCA).

El stock ganadero cayó, también 
cayó la cantidad de vientres, pero 
cayó más aún la cantidad de terne-
ros, el productor ante la baja de sus 
ingresos debió ajustar los costos y 
esta reducción de costos implicó una 
menor producción.

Adicionalmente se afectó la capa-
cidad de producir carne del stock, 
disminuyendo el stock de machos y 
aumentando la participación de hem-
bras a la faena, daño estructural a la 
producción de carne vacuna argentina.

El stock de novillos disminuyó de 4.9 
millones de cabezas a 2.4 millones de 
cabezas, pérdida del 100 % de machos 
adultos con destino a faena, afectando 
directamente a la industria, al consumo 
interno y a la posibilidad de generar 
ingresos por exportaciones de cortes 
de alto valor.

El peso medio de la res al gancho 
pasó de 232 kilos a 202 kilos, mostran-
do una caída de la producción indivi-
dual y la producción media del stock.

Disminuir la cantidad de machos a la 
faena y aumentar la de hembras trajo 
como consecuencia una caída directa 
de la producción de carne por animal, 
al igual que acelerar los tiempos pro-
ductivos faenando animales de corta 
edad y bajo peso (ternero bolita).

El aumento de oferta de carne va-
cuna se debió a un aumento de la 
cantidad de cabezas faenadas entre 
2006 y 2009, esto permitió un pe-
queño repunte del consumo de carne 
vacuna, pero no alcanzó para corregir 
la tendencia negativa desde 1990 a la 
fecha, el consumo interno de carne 
vacuna ha disminuido en los últimos 
40 años como tendencia general, esto 
afecta las inversiones y productividad 
del sector por precios bajos.
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Después de 13 años, en 2018 se al-
canzaron los niveles de producción 
mensuales similares a los de 2005, la 
tendencia indicaba que durante el 2021 
se podría mantener niveles de produc-
ción de carne mensuales similares al 
momento en que se decidió el cierre 
de las exportaciones en 2006.

El siguiente gráfico muestra la rela-
ción entre producción mensual, tonela-
das destino consumo interno por mes, 
toneladas exportadas por mes y con-
sumo per cápita desde 1990 a 2020.

La actual caída del consumo interno 
ha sido similar cuando Argentina ha 
tenido crisis económicas graves, notar 
2001-2002.

En ese momento también surge la 
exportación como la manera de colo-
car los excedentes productivos ante 
la falta de poder adquisitivo de los 
argentinos, invirtiendo en la apertura 
de mercados e impulsando a la pro-
ducción de novillos pesados.

En Argentina el aumento de volumen 
de exportación se produce cuando 
existen excedentes que no son toma-
dos por el mercado interno.

La aparición de China por el efec-
to de la peste porcina africana que 
obligo al gigante asiático a importar 
cantidades importantes de carnes para 
abastecer a su población y encontró 
en Sudamérica proveedores de bajo 
precio y volumen interesante de carne 
vacuna (Brasil, Argentina y Uruguay).

Efectos sobre la Cría, RELACIÓN 
TENERO/VACA

Ambos momentos impactaron sobre 
la Cría de manera directa, en 2006 de 
manera negativa, el ingreso de China 
en 2016 de manera positiva.

En 2006 el productor al recibir bajos 
ingresos optó por la baja de costos, 
afectando directamente la relación 
ternero/vaca que cayó a valores pro-
medio del 58 %.

Entre 2016 y 2020, la incorporación 
de China como destino de las expor-
taciones argentinas permitió pasar del 
60,5 % relación ternero/vaca al 65.1 % 
del 2020.

China resultó un acelerador eficaz 
para un cambio de tendencia y au-
mento de eficiencia de los rodeos de 
cría, efecto que el consumo interno 
nunca logró.

Se pasó de 58,46 % en 2005 a 65,1 % 
en 2020, el menor valor ocurrió entre 
2009 y 2010 como resultado de la 
sequía del 2008/2009.

No hubo ningún incentivo para mejorar 
la productividad de la cría desde 2005 
hasta 2016 con valores que rondaban 
entre 58 y 60,5 %, recién con la apari-
ción de China se activan los procesos de 
inversión de los criadores permitiendo 
una mejora que aparece con tendencia 
positiva sobre la tasa desde 2018.

Las principales provincias producto-
ras argentinas, Buenos Aires, Córdoba, 
Santa Fe y Entre Ríos incorporaron 
rápidamente tecnología de procesos 
y de insumos lo que permitió un au-
mento significativo en corto tiempo.

       IMPACTO DEL CIERRE
DE EXPORTACIONES DE CARNES
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https://www.magyp.gob.ar/sitio/areas/bovinos/informacion_sectorial/_archi-

vos/000030_Indicadores/000001-%20Indicadores%20bovinos%20mensuales.pdf

https://datos.gob.ar/dataset/agroindustria-ganaderia-indicadores-bovinos-mensuales

https://datos.gob.ar/dataset/agroindustria-ganaderia-indicadores-bovinos-mensua-

les/archivo/agroindustria_46c21636-2a4d-44a4-a0c6-052836d51a3f

https://www.senasa.gob.ar/cadena-animal/bovinos-y-bubalinos/informacion/infor-

mes-y-estadisticas.

FUENTES DE INFORMACIÓN

No hubo ningún incentivo para me-
jorar la productividad de la cría desde 
2005 hasta 2016 con valores que ron-
daban entre 58 y 60,5 %, recién con 
la aparición de China se activan los 
procesos de inversión de los criadores 
permitiendo una mejora que aparece 
con tendencia positiva sobre la tasa 
desde 2018.

Las principales provincias producto-
ras argentinas, Buenos Aires, Córdoba, 
Santa Fe y Entre Ríos incorporaron 
rápidamente tecnología de procesos 
y de insumos lo que permitió un au-
mento significativo en corto tiempo.

CONCLUSIONES

a) El cierre de exportaciones decreta-
do el 9 de marzo de 2006 cambió 
el perfil de faena de la Argentina, 
disminuyó la población de machos 
adultos y con ello se redujo la pro-
ducción por cabeza del rodeo.

b) El cierre de exportaciones trajo 
además como consecuencia un 
cambio en el perfil de faena, aumen-
tando la participación de hembras 
a la faena y disminuyendo el peso 
medio de la res.

c) La caída del consumo de carne 
de parte del consumidor argentino 
se registra desde 1990, diferentes 
crisis económicas tienen como 
consecuencia directa la caída del 
consumo interno y la exportación es 
el escape para colocar excedentes.

d) La aparición de China tuvo impacto 
positivo al incentivar una mejora 
productiva de importancia y un am-
biente de inversión en el sector que 
se acentuó a partir de 2018 hasta el 
momento.

e) El anterior cierre de exportaciones 
provocó una perdida estructural 
para la Argentina que no llevó a un 
aumento del consumo por parte de 
los argentinos y afectó el ingreso de 
divisas durante 15 años.

IMPACTO DEL CIERRE
DE EXPORTACIONES DE CARNES
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INNOVACIÓN 
ARGENTINA MEJORA
LA PRECISIÓN DE
LOS DEPS GENÓMICOS

Por Ing. Agr. Liliana Rosenstein
Editora de Valor Carne

GENÓMICA

LOS DEPS (DIFERENCIAS ESPERADAS DE PROGENIE) SON UNA HERRAMIENTA OBJETIVA 
PARA EL PROGRESO GENÉTICO DE LA EMPRESA GANADERA, YA QUE ESTIMAN EN QUÉ 
MEDIDA UN REPRODUCTOR PODRÁ TRANSMITIR A SU DESCENDENCIA UN DETERMINADO 
CARÁCTER, COMPARADO CON EL PROMEDIO DE LA BASE POBLACIONAL. ES UNA PRE-
DICCIÓN, POR LO QUE VIENE ACOMPAÑADO POR UN NÚMERO QUE INDICA SU PRECISIÓN, 
ALGO CLAVE PARA CRIADORES Y PRODUCTORES COMERCIALES.
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or qué es tan importante la 
precisión? Un valor mayor 
significa que existe mucha 
información para calcular el 

DEP y, en consecuencia, es más pro-
bable que sea un reflejo fiel del mérito 
genético del animal y no del efecto de 
ambiente, con la consecuente disminu-
ción de riesgos.

En los métodos tradicionales de eva-
luación genética, la determinación de 
los DEPs depende de datos fenotípicos 
tomados a campo y de la recopilación 
de información genealógica. Sin em-
bargo, al esperar para contar con más 
datos de un reproductor, a través de sus 
progenies, para mejorar la precisión, el 
progreso genético resulta menor y más 
lento. El advenimiento de la genómica, 
que agrega información del ADN (la 
molécula esencial de la herencia) al cál-
culo de los DEPs, implica una sustancial 
mejora en la precisión, haciendo posi-
ble seleccionar reproductores jóvenes 
con más exactitud, incluso antes de que 
tengan crías nacidas.

EL SALTO DE LA GENÓMICA

Hasta ahora los DEPs genómicos sólo 
se podían calcular a partir de ecuacio-
nes creadas en los Estados Unidos o 
Europa y ajustadas a poblaciones de 
referencia locales.

El año pasado el grupo de mejo-
ramiento genético de la FAUBA-CO-
NICET lanzó una metodología inno-
vadora, única a nivel mundial, que 
permite mejorar la precisión de los 
DEPs genómicos mediante relaciones 
de parentesco más refinadas.

“En 2014 empezamos el desarrollo 
para incorporar la genómica a los 
programas de evaluación genética, 
ajustando los cálculos según el por-
centaje de genes que comparte un 
ejemplar con sus ancestros”, contó Ro-
dolfo Cantet, profesor titular plenario 
de Mejoramiento Genético Animal de 
la FAUBA, refiriéndose al modelo de 
regresión ancestral llamado PAR que 
debutó en este 2020.

¿De qué se trata? “Antes, para hacer 
una evaluación genética, se considera-
ba que cada individuo tenía un 50% de 
cada padre y que, dentro de esa mitad, 
había un 25% de cada abuelo. Hoy, con 
la genómica, sabemos que esto no 
es necesariamente así, ya que puede 
haber más herencia de un abuelo que 
de otro”, planteó. Entonces, “conocer 
cuántos genes tiene en común ese 
individuo con sus ancestros, hace que 
la precisión de los DEPs sea mayor, es 
un salto en calidad. Esto es lo que está 
volcado en el nuevo modelo”, explicó.

En concreto, PAR no solo involucra a 
los padres, sino también a los abuelos. 
“Ahora bien, desde el punto de vista 
práctico, generar seis coeficientes 
por animal es complicado, entonces 
armamos la metodología ajustando 
sólo los valores de los padres, pero 
con parámetros que tienen en cuenta 
ese aporte diferencial de cada pareja 
de abuelos”, pormenorizó Cantet, 
detallando que esta mayor exactitud 
beneficia a todos los caracteres que 
se miden, aunque es especialmente 
importante para aquéllos que cuentan 
con menor información.

SUPERANDO BARRERAS

PAR es altamente relevante para 
caracteres difíciles y costosos de 
medir, como por ejemplo la aptitud 
materna. “Un toro recién logra buena 
exactitud para este atributo a los 7-8 
años de edad, porque hasta que nacen 
sus hijas, esas hijas se transforman en 
madres y esos nietos son evaluados, 
pasan muchos años. Por eso, en cual-
quier sumario de padres, es el carácter 
de menor precisión”, señaló.

“Sin embargo, desde ahora, los 
productores notarán que la aptitud 
materna de todos los toros mejoraran 
sustancialmente”, anunció Cantet, 
refiriéndose a que el nuevo modelo 
ya incluido en algunas evaluaciones 
genéticas.

Según el especialista, esto tendrá 
consecuencias comerciales inmedia-
tas, dado que para ingresar semen a 
Brasil, un mercado importante para 
la Argentina, es necesario contar con 
una evaluación genética que esté por 
encima del promedio para todos los 
caracteres.

Rodolfo Cantet.



JULIO 202136

testeados en la prueba Braford del 
año pasado. O sea que, para el año 
siguiente, será más fácil decidir qué 
animales mandar a testear, apuntando 
a los más prometedores y no a otros 
cuya predicción sea muy baja”, afirmó.

Para Cantet, los beneficios del mo-
delo PAR constituyen una oportunidad 
para Braford y Brangus, en particular, 
porque son razas compuestas de pe-
digree abierto.

“En estas razas, es todavía más re-
levante la genómica como está usada 
en el modelo local, ya que se recupera 
información del pariente genéticamen-
te parecido, incluso en individuos con 
ascendencia incompleta”, destacó. 
Por ejemplo, “dos hermanos que no 
tienen datos para un carácter tendrán 
el mismo DEP en el modelo animal 
convencional. Sin embargo, si están 
genotipados, con la regresión ances-
tral se podrán calcular DEPs distintos 
y más exactos para cada uno, en base 
a sus bagajes genómicos “, enfatizó.

HECHO EN LA ARGENTINA

Cantet sostiene que el grupo de me-
joramiento genético de la FAUBA-CO-
NICET, ha hecho un esfuerzo enorme 
para generar una tecnología de punta 
que hoy permite mejorar el posiciona-
miento de una raza como Braford, de la 
cual la Argentina es referente mundial.

“Si bien es investigación pública y 
podría utilizarse en cualquier parte del 
mundo, para cualquier raza, es particu-
larmente relevante para las zonas de 
producción de Sudamérica y Centro-
américa, donde la frontera ganadera 
mundial se está extendiendo en base 
a este tipo de genética”, aseveró.

Para finalizar, Cantet, quien en 2017 
fue incorporado a la Academia Na-
cional de Agronomía y Veterinaria, se 
refirió a la confianza recibida desde el 
sector privado para llevar adelante el 
desarrollo. “Agradezcoa la Asociación 
Braford Argentina y a la Asociacion 
Argentina de Brangus quienes acep-
taron usar esta tecnología, cuando 
muchas veces existe el prurito de que 
es mejor lo que viene de afuera. Estoy 
orgulloso de haber podido plasmar 
esta innovación con mi equipo, en mi 
país y para beneficio de nuestra gana-
dería”, concluyó.

“Algo que ya ocurrió en un centro 
de genética de nuestro país, es que 
un toro excelente, con muy buena 
información, no tenía DEP para carac-
teres de la carcasa, es decir, de ojo de 
bife, marmolado, grasa dorsal y grasa 
de cadera. Lo bueno es que estaba 
genotipado y tenía alguna relación 
con otros animales genotipados que 
sí tienen esa información. Con lo cual, 
el modelo PAR puede calcular el DEP 
para ese carácter y hacer que el ne-
gocio exportador sea viable”, indicó.

Otro ejemplo significativo es el con-
sumo residual, un atributo que permite 
seleccionar toritos que consumen 
menos para ganar un mismo peso, a 
través de pruebas de alto costo que 
comenzaron a realizarse hace poco 
tiempo en el país. “Cuanto más caro 
de evaluar es el carácter, se dispone 
de menos información, con lo cual el 
nuevo modelo se vuelve todavía más 
valioso, porque ahora podemos ge-
nerar predicciones para animales que 
estén emparentados con los toritos 

EN ESTAS RAZAS, ES TODAVÍA MÁS RELEVANTE LA GENÓMICA 
COMO ESTÁ USADA EN EL MODELO LOCAL, YA QUE SE RECUPE-
RA INFORMACIÓN DEL PARIENTE GENÉTICAMENTE PARECIDO, 
INCLUSO EN INDIVIDUOS CON ASCENDENCIA INCOMPLETA”,

     destacó, Cantet.

INNOVACIÓN ARGENTINA
MEJORA LA PRECISIÓN DE
LOS DEPS GENÓMICOS
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Potenciando la genética
Braford desde la base

GENÉTICA BRAFORD

CONCENTRACIONES
DE TERNEROS BRAFORD

DURANTE LOS PRIMEROS ME-

SES DEL AÑO SE LLEVARON A 

CABO 6 REMATES DE TERNE-

ROS CON EL AUSPICIO DE LA 

ASOCIACION BRAFORD ARGEN-

TINA, TODOS ELLOS CONTARON 

CON CONCURSOS DONDE SE 

OBSERVÓ LO MEJOR DE LA 

GENÉTICA BRAFORD A NIVEL 

PRODUCCIÓN. ESTA ES UNA 

FORMA DE AGREGAR VALOR 

LLEGANDO A LA BASE DE LA 

PIRÁMIDE, AL COMIENZO DE 

TODO, DONDE LA GENÉTICA 

CONFLUYE Y SE EXPRESA, EN 

NUESTROS TERNEROS.
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urante el mes de febrero estuvimos presentes 
en la 48ª FIESTA PROVINCIAL DEL TERNE-
RO ENTRERRIANO en la Sociedad Rural de 
Feliciano, Entre Ríos, una zona con amplio 

potencial de crecimiento y donde se vieron excelentes 
lotes Braford que fueron reconocidos por el jurado. 

En marzo nos sumamos a la XXI EXPOSICIÓN PROVIN-
CIAL DEL TERNERO CHAQUEÑO realizada en la Socie-
dad Rural de Presidencia Plaza, Chaco, donde tuvimos 
una importante participación de lotes Braford de calidad 
lo que se vió reflejado en los resultados del remate. 

También en marzo participamos de la 40ª FIESTA PRO-
VINCIAL DEL TERNERO Y NOVILLITO FORMOSEÑO, 
que se llevó a cabo en la Sociedad Rural de Formosa, 

nuevamente la participación y la calidad 
fueran destacadas y los compradores 
acompañaron la puja por estos lotes.

A principios de abril nos fuimos para 
corrientes al CONCURSO DE TERNEROS 
DEL NEA organizado por Colombo y 
Magliano S.A. en la Sociedad Rural de 
Corrientes. Una gran cantidad de lotes 
le dieron color al remate y los precios 
de los lotes superaron las expectativas.

Hacia mediados de abril tuvo lugar el 
principal remate de terneros organizado 
por la Asociacion Braford Argentina. 
En la Sociedad Rural de Mercedes, Co-
rrientes, se realizó “Nuestros Terneros”, 
una concentración pensada para todos 
los productores Braford, donde se des-
tacaron excelentes lotes de hembras 
que además de premiadas fueron de-
mandadas como futuras madres por su 
excelente nivel, marcando precios record 
para las categorías.

Ya hacia fin de mes tuvo lugar la úl-
tima concentración auspiciada, el 1ER. 
REMATE DE TERNEROS BRAFORD Y 
BRANGUS, realizado en la Sociedad 
Rural de San Cristóbal, Santa Fé. Donde 
Braford tuvo un espacio central con gran 
afluencia de terneros que colmaron los 
corrales de la sociedad rural.
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El jurado a cargo fue el Dr. Raúl Roldán. 

 NUESTROS TERNEROS

Durante el mes de abril tuvo lugar en la Sociedad Rural 
de Mercedes la primera edición del remate Nuestros 
Terneros, evento organizado por la Asociación Braford 
Argentina con el apoyo de la firma consignataria Co-
lombo y Magliano.

Esta primera edición contó con la participación 
de 160 animales a concurso que se dividieron en 4 
categorías. El jurado a cargo fue el Dr. Raul Roldan. 
Las firmas participantes del concurso fueron El Altillo 
S.A., María Guiroy, Copra S.A., Agrotiva S.A., María Ines 
Sellares, Santiago Bozzo y JT Litoral. Los premios en 
la categoría macho liviano fueron para El Altillo S.A. 
como campeón y Maria Guiroy como reservado, en la 
categoría macho pesado el campeón fue para El Altillo 
S.A., en la categoría hembra liviana el campeonato fue 
para El Altillo S.A. y el reservado para Agrotiva S.A. y 
en la categoría hembra pesada el campeón y reservado 
fue para Maria Guiroy.

Además de los 160 animales remitidos a concurso el 
remate contó con un bloque especial Braford tanto en 
formato físico como televisado del cual participaron 
580 terneros y a las firmas remitentes del concurso se 
sumaron Estancia La Carreta S.A., S.A. Estancia La Pe-
lada, La Malvina S.A., Gregorio, Numo y Noel Werthein 
S.A. y Ganadera El Nopal del Carmen S.R.L. El remate 
contó con un total de 3093 cabezas a venta, que fueron 
parte de esta primera edición de Nuestros Terneros, un 
espacio para valorizar el trabajo de todos los produc-
tores usuarios de la genética Braford.

CONCENTRACIONES
DE TERNEROS BRAFORD
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A la hora de las ventas se alcanzaron exce-
lentes valores de comercialización, sobre todo 
en las ventas las cuales por su calidad fueron 
demandadas como futuros vientres, haciéndose 
notar la puja entre los interesados. Comparando 
los precios de los animales de concurso con las 
ventas generales del remate, los machos de 
hasta 180 kg obtuvieron un 2% de sobrepre-
cio, los machos de 180 a 220 kg los superaron 
en un 8% y en el caso de las hembras, las de 
165 a 200 kg tuvieron un 19% de sobreprecio, 
mientras que las de 200 a 240 kg alcanzaron 
un 17% de mejora.

La demanda se mantuvo fuerte acompañan-
do la calidad y esto se vio expresado en los 
precios, a continuación se pueden observar los 
precios promedio de cada bloque del remate y 
el promedio general del mismo lo cual reafirma 
la valorización de los lotes de calidad por parte 
de los compradores.

Sexo Rango Concurso Bloque Gral. Sobreprecio

Macho Hasta 180  $ 236,98  $ 232,00 2%

Macho 180-220  $ 238,66  $ 221,24 8%

Macho 220-245  $ 230,00  --  -- 

Hembra 165-200  $ 241,45  $ 203,07 19%

Hembra 200-240  $ 247,79  $ 211,00 17%

CONCENTRACIONES
DE TERNEROS BRAFORD
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M.V. Nicolás Palacio,
Coordinador de
Servicio Técnico de CDV

SANIDAD

HOY JUNTO A MUCHOS CAMBIOS E INNOVACIONES QUE SE HA SUMADO A 

LA PRODUCCIÓN GANADERA HEMOS EMPEZADO A INTRODUCIR EL TÉRMINO 

SANIDAD INTELIGENTE, DONDE LO QUE SE BUSCA ES MINIMIZAR PÉRDIDAS 

POR ENFERMEDADES, POR EJEMPLO, INFECCIOSAS O PARASITARIAS, Y ASÍ ME-

JORAR EL BIENESTAR ANIMAL, LOS ÍNDICES PRODUCTIVOS Y LA EFICIENCIA.

SANIDAD
INTELIGENTE

Planes sanitarios preventivos 
y tecnología para alcanzar la 
máxima eficiencia de los rodeos
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n los campos de cría, el principal 
objetivo es lograr un ternero por 
vaca al año; mientras que en uno 
de invernada será lograr la mayor 

ganancia de kilos por hectárea y en un 
tambo la mayor producción de leche por 
vaca en ordeñe. Todo esto será posible si 
reducimos el impacto de las enfermedades 
y trabajamos sobre los demás pilares de la 
producción como un todo, apuntando a la 
eficiencia del conjunto.

En cuanto al manejo, sabemos de la 
importancia de estacionar los servicios 
concentrando pariciones para lograr así un 
rodeo más homogéneo; abordar una es-
trategia para eliminar animales improduc-
tivos, supervisar el rodeo, aplicar técnicas 
eficientes de destete y mejorar el pastoreo 
de la hacienda, entre otras.

Con respecto a la nutrición es importante 
lograr niveles nutricionales acordes a los 
requerimientos de cada etapa. Observar 
la condición corporal de los toros al mo-
mento de realizar los raspajes pre-servicio, 
permite poder ajustar la alimentación en 
caso de ser necesario y así, lograr que lle-
guen en óptimas condiciones y no sufran 
durante los meses de trabajo.

La actividad en un campo de cría se pue-
de dividir en cuatro etapas clave: servicio, 
tacto, parición y destete. Entre cada una 
de ellas, tenemos diferentes indicadores, 
como porcentajes de preñez, pariciones y 
destetes. Aquí radica la importancia de los 
registros, mediciones y controles, ya que 
sin datos no hay forma de mejorar, solo 
midiendo podremos lograr la eficiencia.

Entre preñez y parición, las mermas “acep-
tables” son entre 4-5% y se dan en gran me-
dida por una fuerte presencia de tricomona, 
campylobacter, IBR, BDV, brucelosis y leptos-
pirosis. Mientras que, entre parición y destete, 
las mermas menos graves son entre 2-3% a 
causa de las diarreas neonatales, distocias, 
clostridiales y neumonías.

Un animal con neumonía genera una 
merma aproximada de 25 kg de carne. No 
sólo debemos pensar en mortandades, 
sino también en las pérdidas por menor 
consumo de alimentos y el tratamiento de 
la enfermedad. Este impacto trae como 
consecuencia un menor número de terne-
ros de calidad, lo que se traduce en graves 
pérdidas de rentabilidad de los campos. 

Otro ejemplo de pérdidas indirectas, re-
sulta de ver las mermas que tenemos por 
cada ciclo que una vaca se atrase, según 
técnicos del INTA cada ciclo de 21 a 30 días 
que se atrasa la vaca en parir representa al 
menos 10 kg de ternero que va destetando 
menos en cada etapa.

Al momento de diseñar el plan sanitario 
propiamente dicho es importante contar 
previamente con un correcto diagnóstico 
de situación: determinar los objetivos a 
lograr en base a las características propias 
del campo; analizar los índices productivos 
de los cuales se parte y las problemáticas 
presentes, para luego sí implementar me-
didas de profilaxis, control y seguimiento. 
Trabajar con registros de los eventos sani-
tarios, nos permite hacer un seguimiento 
más preciso y poder ajustar nuestros pla-
nes ante contingencias.
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Con el fin de facilitar la trazabilidad 
de los productos y mejorar el flujo de 
información técnica al momento de 
aplicar los mismos a campo, se han 
desarrollado Códigos Inteligentes 
para las etiquetas y packaging. Con 
un celular y el escaneo del código 
QR, los usuarios pueden acceder a 
información valiosa desde la manga y 
en todo momento, lo que asegura el 
correcto uso y ayuda a la eficiencia del 
proceso, esto es un nuevo aporte de in-
formación al sistema que permite que 
el todo funcione con mayor eficiencia.  
Esta información no solo es para el 
usuario final sino que también a nivel 
distribución, se puede acceder a infor-

mación propia de cada frasco para su 
trazabilidad, brindado la seguridad y 
control hoy demandados. Estos avan-
ces de información permiten mejorar 
la transmisión de datos y simplifican el 
uso de los productos abriendo nuevas 
posibilidades de registros y control 
para todos los actores de la cadena, 
productores, veterinarios, distribución 
y consumidores.

En resumen, con asesoramiento 
profesional, un buen plan sanitario 
acorde a la situación del rodeo, regis-
tros de todos los eventos sanitarios 

y de manejo, podemos eficientizar la 
productividad del rodeo. Es inteligente 
prevenir, como es inteligente utilizar 
todas las herramientas tecnológicas 
que nos faciliten y simplifiquen las 
tareas de registro, trazabilidad y admi-
nistración. Por ello es importante que 
impulsemos una sanidad inteligente.

SANIDAD
INTELIGENTE
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l uso de la CE es la llave que nos permitirá  ampliarnos 
a mercados más exigentes y de mejor valor y cuenta 
con ventajas a nivel productivo en el día a día del tra-
bajo a campo tanto para los veterinarios como para 

todos los operarios implicados en la tarea, extendiéndose sus 
beneficios al resto de la cadena.

Es una herramienta que permite a partir de su identificación 
univoca e inviolable, registrar planes sanitarios, tactos, insemi-
naciones, pesadas y mucha más información sin errores y más 
rápidamente. Esto disminuye el tiempo de trabajo en la manga, 
reduce el stress animal redundando en mayor Bienestar Animal 
y reduciendo riesgos de lesiones del personal por cansancio 
y falta de concentración. Además permite registrar día, hora,  
producto o tarea y operador, y de ser necesario segregar los 
animales por la condición determinada, ya sean positivos a en-
fermedades, con determinado estado reproductivo, faltantes 
de tratamiento, o cualquier condición que se haya registrado.  

TRAZABILIDAD

Tec. Juan Manuel Ortiz
TruTest Argentina

REGLAMENTANDO EL USO VOLUN-

TARIO DE LA CARAVANA ELECTRÓ-

NICA, EL SENASA A PARTIR DE LA 

RESOLUCIÓN 1698/2019 PERMITE A 

ARGENTINA FAMILIARIZARSE CON 

LAS EXIGENCIAS DE INGRESO A LOS 

MERCADOS DE ALTA CALIDAD Y  

PRECIO, PARA LOGRARLO REALMEN-

TE SE NECESITA QUE LA TOTALIDAD 

DE LOS PRODUCTORES LA UTILICEN, 

COMO ES EL CASO EXITOSO DE URU-

GUAY, CON CASI 15 AÑOS DE IMPLE-

MENTACIÓN.

TRAZABILIDAD 
ELECTRÓNICA

UNA NORMA
CON BENEFICIOS
PRODUCTIVOS

La caravana electrónica permite realizar IDENTIFICACIÓN INDIVIDUAL y TRAZA-
BILIDAD INDIVIDUAL condiciones exigidas por muchos países y por el mercado 
mundial de carne bovina. 
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Además facilita la identificación 
en forma correcta y prolija para la 
remisión de muestras al laboratorio, 
mediante impresoras de etiquetas, 
agilizando el armado de planillas a 
campo y ingreso de estas por parte 
de los laboratorios mediante código 
de barras. 

La facilidad de lectura de una ca-
ravana electrónica, la seguridad que 
genera al tener menor índice de per-
dida de caravanas (por su colocación) 
y la seguridad de la RFID (Identifica-
ción por radio frecuencia del inglés 
Radio Frequency Identification) en 
baja frecuencia permite individualizar 
y certificar que el animal estuvo en 
contacto con el operario que a través 

de sistemas de relevamiento 
de información y medición, 
como por ejemplo balanzas 
de pesaje individual, lectores 
inteligentes con capacidad de 
registrar eventos y variables 
implicadas en cada movimien-
to (preñez, condición corporal, 
raza, categoría, etc) pueden 
reportar resultados de manera 
rápida, confiable y prolija.

La identificación electrónica per-
mite pesar, en forma rápida y exac-
ta, seleccionar, segregar, evaluar y 
descartar. Registra datos de manera 
automática en planillas de Excel para 
transformar en información confiable 
que ayuda al productor a mejorar la 
eficiencia de sus decisiones. El límite 
lo establece uno mismo, con la iden-
tificación electrónica todo puede ser 
registrado y evaluado de forma rápi-
da, sencilla y segura.

Registro de pesada 
individual con balanza 
electrónica, lectura 
de caravanas y trans-
misión a dispositivos 
móviles
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Esta tecnología tiene más de 10 años 
de implementación en Argentina y un 
gran potencial de desarrollo. Duran-
te los últimos años se han reducido 
sustancialmente sus costos gracias 
a la masividad de uso y adaptación 
en los sistemas desarrollados para 
el trabajo en  la manga o en diversas 

instalaciones para hacienda, logrando 
despertar el interés de los producto-
res. En la actualidad la relación precio 
producto de esta tecnología se en-
cuentra en proporciones ideales para 
su acceso, planteándose la siguiente 
comparación:

1 CARAVANAS ELECTRÓNICA =
MENOS DE 1 KILO DE TERNERO

Las nuevas y futuras exigencias de 
los mercados solo podrán ser cumpli-
das con este modelo de identificación 
y trazabilidad que genera confianza 
en los consumidores, mercados nacio-
nales e internacionales con requisitos 
permanentes como el etiquetado del 
producto para llevar información al 
consumidor final. Así como también 
el objetivo de alcanzar producciones 
más eficientes solo será posible a tra-
vés de la medición precisa, evaluación 
constante y decisiones certeras, todas 
variables facilitadas por la identifica-
ción electrónica.

TRAZABILIDAD 
ELECTRÓNICA UNA NORMA CON BENEFICIOS PRODUCTIVOS

IDE

964 001030928470

964 001030928471

964 001030928473

964 001030928474

964 001030928489

964 001030928488

PESO

280

225

195

230

220

185

Fecha

3 Junio 2021

3 Junio 2021

3 Junio 2021

3 Junio 2021

3 Junio 2021

3 Junio 2021

0,74

0,74

0,74

0,74

0,74

0,74

3 junio 2021

3 junio 2021

3 junio 2021

3 junio 2021

3 junio 2021

3 junio 2021

0,74

0,74

0,74

0,74

0,74

0,74

Ganancia
de peso

GMD de las
Sesiones

GMD desde la última
vez que se vio

Visto por
última vez

GMD desde que
está en el grupo

Ejemplo de gráfico individual de pesada y evaluación de ganancia de peso.
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MERCADO
DEL SEMEN
BOVINO

MERCADO DE GENÉTICA

REGLAMENTANDO EL USO VO-

LUNTARIO DE LA CARAVANA 

ELECTRÓNICA, EL SENASA A 

PARTIR DE LA RESOLUCIÓN 

1698/2019 PERMITE A ARGENTI-

NA FAMILIARIZARSE CON LAS 

EXIGENCIAS DE INGRESO A LOS 

MERCADOS DE ALTA CALIDAD 

Y  PRECIO, PARA LOGRARLO 

REALMENTE SE NECESITA QUE 

LA TOTALIDAD DE LOS PRO-

DUCTORES LA UTILICEN, COMO 

ES EL CASO EXITOSO DE URU-

GUAY, CON CASI 15 AÑOS DE 

IMPLEMENTACIÓN.

Ing. Mariano Etcheverry
Director Ejecutivo CABIA
Consultor privado

Fuentes
Cámara Argentina de Biotecnología de
la Reproducción e Inseminación Artificial (CABIA) 

Evolución del mercado de la inseminación artificial
en bovinos para carne de la Argentina Marcantonio,
S y Etcheverry, M. - Revista Taurus No.85 – 2020

SENASA – Dirección de Comercio Exterior Animal 
(DCEA) – Dirección de Sanidad Animal (DNSA

Naciones Unidas – Estadísticas Comercio Exterior.
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on la intención de dimensionar el 
mercado del semen bovino, la Cáma-
ra Argentina de Biotecnología de la 
Reproducción e Inseminación Artifi-

cial (CABIA) lleva los registros del movimiento 
de este producto en el mercado interno y en 
la exportación desde hace más de 20 años, a 
través de información aportada por sus miem-
bros. Si bien no es una estadística nacional, 
estimamos que representa mas del 85% del 
total del mercado interno formal y casi el 100% 
del mercado de exportación.  

Para tener una idea de su tamaño, en el año 
2020 se registró un total de 7.344.150 dosis de 
semen volcadas al mercado interno y exporta-
ción (Tabla 1). 

Biotipo Cantidad %

Lechero 3.044.397 41,5%

Carnicero 4.299.753 58,5%

TOTAL 7.344.150 100%

TOTAL DOSIS DE SEMEN COMERCIALIZADAS
SEGÚN BIOTIPO - 2020

Tabla 1

Haciendo una comparación con el año 2019, 
se ve un crecimiento en la comercialización 
total en ambos biotipos, marcando un aumento 
del 8% para el lechero y 15% para el ganado 
carnicero. (Gráfico 2)

Razas
Carne
58,5%

Razas
Leche
41,5%

Según Biotipo y Año
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s)

5
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3

2

1

0
2019

2,81 3,04

LECHERO
2019

3,73
4,29

CARNICERO

Con respecto a la cantidad de dosis 
totales comercializadas, para el caso del 
biotipo lechero suman 3.044.397 y tiene 
un desagregado por destino de un 99,99% 
(3.044.197 ds) para el mercado interno con 
apenas un 0,001% para la exportación (200 
ds). Por el contrario, para el biotipo carni-
cero, del total comercializado, 3.166.035 
fueron absorbidas por el mercado interno 
(73,6%) y un 26,7% exportadas (1.133.718). 
Si tenemos en cuenta esto, en el mercado 
interno, se comercializaron casi en partes 
iguales semen de los 2 biotipos. (Tabla 2) 

Biotipo Cantidad %

Lechero 3.044.197 (49,1%) 200

Carnicero 3.166.035 (50,9%) 1.133.718

TOTAL 6.210.232 (100%) 1.133.918

DOSIS DE SEMEN COMERCIALIZADAS
SEGÚN DESTINO - 2020

Tabla 2

Evolución comercialización interna de semen
2005 - 2020

2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020

SEMEN CARNES EMEN LECHE TOTAL
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Mas allá de los vaivenes económicos, políticos y 
climáticos, que afectan el desarrollo y crecimiento 
en la utilización de IA, en el gráfico 3 podemos ver 
la tendencia creciente en la comercialización de 
semen bovino en nuestro país. También, a través de 
la extensión realizada por organizaciones ganaderas 
como las Asociaciones de criadores de las diferen-
tes razas bovinas, se va logrando concientizar al 
productor sobre la importancia de la utilización de 
genética evaluada que les permita no solo aumentar 
la producción, sino también eficientizar el negocio 
y la relación medioambiental.

Centrándonos en el mercado de semen para bovi-
nos de carne, en el cuadro 4 vemos la participación 
de cada raza y variedad en la comercialización total 
para el año 2020.

NOMBRE CATEGORÍA

0,99%0,67%

2,35%

5,51%

11,00 %

12,51%

13,15 %

17,94%

35,87%

  

Gráfico 4: Participación porcentual de razas 
bovinas para carne en la comercialización
total de semen para el año 2020.

MERCADO DEL SEMEN 
BOVINO
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Para visualizar la comercialización 
interna de semen bovino 2020, vemos 
en la tabla 3 las cantidades volcadas 
al mercado y la participación de cada 
raza.  

RAZA Cantidad Dosis %

Angus negro 975.756 30,8

Angus colorado 677.650 21,4

Braford 502.415 15,9

Brangus negro 310.022 9,8

Brangus colorado 298.031 9,4

Polled Hereford 218.557 6,9

Limangus 98.488 3,1

Brahman 27.829 0,9

Limousin 16.136 0,5

Bonsmara 8.902 0,3

Senepol 5.830 0,2

Charolais 4.107 0,1

Shorthorn 3.262 0,1

Otras 19.050 0,6

TOTAL 3.166.035 100

DOSIS DE SEMEN COMERCIALIZADAS
SEGÚN DESTINO - 2020

Tabla 3 – Comercialización de dosis bovino de semen
en el mercado interno- 2020.

Hablamos del crecimiento en la co-
mercialización de semen en las últimas 
décadas y también sobre la impor-
tancia de la aparición de la técnica 
de IATF. Hacia principios de los años 
2000 el porcentaje de vientres insemi-
nados en Argentina estaba en un ran-
go del 3,8/4%. También, la cantidad de 
tratamientos de IATF comercializados 
en el país era inferior a los 200.000. 
Para el año 2018 se estimaba una co-
mercialización cercana a los 3.100.000 
tratamientos de IATF y un porcentaje 
de IA total del 12% (Marcantonio, S y 
Etcheverry, M – Rev. Taurus 22 Nro.85).

En cuanto al origen del semen 
comercializado de bovinos de 
carne para el año 2020, un 
87,7% correspondió a semen de 
origen nacional y un 12,3% a se-
men importado (Gráfico 5). En 
cuanto a la raza Braford, 4.163 
dosis de semen importado fue-
ron reportadas en el comercio 
interno del mismo año.

Gráfico 5 – Comercialización de se-
men de razas de carne según origen.

Semen
Carne

importada
12,3%

Razas
Leche
87

MERCADO DEL SEMEN 
BOVINO
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En referencia al semen sexado, en Ar-
gentina se comercializa mayoritariamente 
para razas lecheras, informándose para el 
año 2020 un total de 375.546 dosis, de las 
cuales 373.591(99,5%) correspondieron 
a ese biotipo y 1.955 (0,5%) al biotipo 
carnicero. (Tabla 4).

RAZA Cantidad Dosis %

Angus negro    566.615 49,97

Angus colorado      94.004   8,29

Brangus negro    212.565 18,75

Brangus colorado    175.084 15,44

Braford      62.982   5,55

Polled Hereford      18.618   1,64

Limangus        2.800   0,25

Brahman        1.050   0,01

TOTAL CARNE 1.133.718 99,99
Holando Arg. 200   0,01

TOTAL LECHE      200   0,01
TOTAL GENERAL 1.133.918 100

Tabla 5 – Exportación de semen bovino año 2020.

Biotipo Cantidad dosis %

Leche 373.591 99.5

Carne 1.955 0,5

TOTAL 375.546 100

Tabla 4 – Semen sexado en el mercado interno
por biotipo y origen.

En la tabla 5 se detalla la composición 
de las exportaciones de semen bovino 
para el año 2020. En este período, Ar-
gentina exportó 1.133.918 dosis. 

Si bien nuestro país tiene acuerdos 
sanitarios para la exportación de semen 
a diferentes países como Angola, Boli-
via, Brasil, China, Colombia, Costa Rica*, 
Cuba, Ecuador, Egipto, Kazajistán, Kenia, 
Marruecos, Nigeria, Pakistán, Paraguay, 
Perú y Uruguay, más del 95% de las ex-
portaciones se concentran en 3 países del 
Mercosur: Brasil, Paraguay y Uruguay, en 
ese orden de importancia.

Como se mencionó anteriormente, lo político económico tiene 
mucha influencia en el mercado comercial, y por ende muchos 
cambios. Hacia principios del 2000 Argentina exportaba muy 
poco, menos de 100.000 dosis por 2 motivos, tenía pocos 
acuerdos zoosanitarios con otros países y lo más importante, 
una moneda sobrevaluada que hacía difícil competir en el 
mercado internacional. Luego de la devaluación del 2001 y la 
negociación de nuevos protocolos sanitarios de exportación, 
el mercado comenzó a crecer demandando mayor producto, 
que siempre fue muy apreciado en otros países. En el gráfico 
6 podemos ver la evolución de las exportaciones de semen 
bovino en los últimos años.

MERCADO DEL SEMEN 
BOVINO
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2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020

CANTIDAD DE DOSIS

Gráfico 6 – Evolución de las exportaciones de semen bovino – 2003-2020

El mercado mundial de semen bo-
vino tuvo un crecimiento importante 
en los últimos 20 años, casi dupli-
cándose, llegando a un total de U$S 
450.000.000 en 2019. 

Argentina si bien ha crecido en sus 
exportaciones todavía no tiene peso a 
nivel mundial, solo una participación 
del 0,6%. Además de los mercados 
abiertos, Argentina está negociando 

protocolos para exportación de semen 
bovino con otros países ganaderos 
de relevancia como EEUU, Méjico, 
Federación Rusa, Sudáfrica y la Unión 
Europea, que pueden potenciar la de-
manda de nuestra genética.

Las biotecnologías de la reproduc-
ción en general y la inseminación ar-
tificial en particular, son herramientas 
muy accesibles y económicas para 

lograr el aumento de la producción y 
una eficiencia ganadera. Este punto es 
de vital importancia para muchos paí-
ses que ven en esto la posibilidad de 
aumentar la producción de alimentos 
para sus habitantes.

Evolución exportaciones
mundiales de semen bovino

1998 - 20 millones dosis 
          2006 - 38 millones dosis 
                     U$S 250 millones
          2011 - 50 millones dosis 

            U$S 370 millones
          2017 - U$S 420 millones
          2019 – U$S 450 millones

Participación porcentual en
las exportaciones de semen

bovino en el mundo

EEUU y Canadá = 65%
UE = 30%

Oceanía = 2%
Otros = 3%

MERCADO DEL SEMEN BOVINO
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GANADERÍA

Aníbal Fernández Mayer

¿GANADERÍA
DE PRECISIÓN,

ES POSIBLE?
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n la mayoría de los sistemas 
de alta producción agrícola 
se ha instalado el concepto 
de “Agricultura de Preci-

sión”. Concepto que implica un estudio 
pormenorizado de la realidad de los 
diferentes sectores del campo, des-
de requerimientos de determinados 
nutrientes para fertilizar con dosis 
ajustadas a los análisis del suelo hasta 
la cosecha diferencial según un mapeo 
de rendimiento (satelital), pasando 
por un control minucioso de malezas 
y con dosis adaptadas a la densidad 
y malezas presentes. En todos los ca-
sos se busca “actuar en tiempo real” 
en forma criteriosa y respondiendo 
técnicamente a situaciones concretas, 
aplicando los controles necesarios 
desde el punto de vista productivo 
y económico-financiero (monitoreo 
de los costos e ingresos), buscando 
siempre maximizar los beneficios 
económicos.

Ahora, estos mismos principios y 
conceptos técnicos se pueden aplicar 
a lo que se llamaría una “Ganadería de 
Precisión”? 

La respuesta es afirmativa, siempre 
y cuando, se construya en cada em-
presa un Proyecto Ganadero, a partir 
del cual se desarrollen todas las ac-
tividades productivas e inversiones. 
Los productores que hacen agricultura 
de precisión saben a dónde y porqué 
sembrarán tal o cual cultivo (Soja, 
Maíz, Girasol, Trigo, etc.) y determi-
nada variedad o híbrido. Cómo la rea-
lización de los controles de malezas, 

aplicación de fertilizantes, monitoreo 
en la cosecha y finalmente hacen un 
análisis de los costos (insumos y co-
mercialización) e ingresos. Al distribuir 
estos costos e ingresos a lo largo del 
año hacen lo que se llama “flujo de 
caja o de fondo” (cash flow). Con toda 
esta información estos productores 
elaboran “SUS” Proyectos Agrícolas. 

También, un productor ganadero 
puede elaborar “SU” propio Proyec-
to, que puede ser muy diferente al 
del vecino, aunque esté en la misma 
zona (clima y suelo) y tenga la misma 
actividad ganadera (cría, engorde o 
ciclo completo). Porque todo Proyecto 
debe sustentarse, además de las ca-
racterísticas productivas y financieras 
de c/u, en la realidad familiar y en el 
tema sucesorio (herencia) que rodea a 
ese productor. El componente “social” 
es una parte central en todo Proyec-
to y explica porque hay productores 
ganaderos que a pesar de su edad 
tienen ganas de hacer más cosa, de 
incorporar tecnologías, como la gené-
tica cuyos resultados se ven después 
de varios años. 

1) Dr.C (Ing. Agr. M.Sc. PhD) Nutricio-
nista de INTA Bordenave (Buenos Ai-
res) Centro Regional Buenos Aires Sur 
(CERBAS)  afmayer56@yahoo.com.ar 

En estas Empresas Ganaderas fami-
liares hay una línea sucesoria definida y 
con energía para acompañar al Proyec-
to de sus padres, es más, en la mayoría 
de los casos los futuros herederos son 
parte decisiva en la elaboración de 
este Proyecto.
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2. Planificación y manejo 
• Planificar los recursos forrajeros, con-
centrados, ganancias de peso, etc.)

• Dividir la Tropa en Cabeza, Cuerpo 
y Cola (con manejo y alimentación 
diferencial desde el destete hasta la 
terminación).

• Planificar las ganancias diarias de 
peso “estimadas” (para cada cate-
goría y para cada época del año) 
(Cuadro 1)1 y cotejar los valores “es-
timados” con los resultados “reales” 
que se vayan obteniendo a lo largo 
del ciclo productivo, ajustando la 
dieta o carga animal cuando sea ne-
cesario (Cuadro 2)1.

• Uso de recursos “locales” (subpro-

La clave de una correcta Ganadería 
de Precisión es justamente esto, que 
cada productor tenga “SU” propio 
Proyecto. Proyecto que consta de una 
serie de componente:

1. Objetivos y Metas
(corto y mediano plazo)

• Dar previsibilidad a la ganadería de 
carne.

• ¿Saber qué animales, cuándo y cuán-
tos kilos se van a vender con más de 
6 meses de anticipación, ajustado a 
la realidad financiera, endeudamiento 
y futuras inversiones de la empresa 
ganadera?

• Buscar altas ganancias de peso con la 
mayor carga animal posible, cuidan-
do los costos de producción.

• Vender animales “bien” terminados 
en el menor tiempo (fluidez en la en-
trada y salida de animales al sistema 
productivo y, por ende, mejorar el 
movimiento financiero –flujo de fon-
do o caja-  a lo largo del año).

• Producir mucha carne con el menor 
costo posible y sin afectar, significa-
tivamente, la velocidad de engorde 
ni la carga animal.

OTOÑO INVIERNO PRIMAVERA VERANO
Peso vivo Inicial 

(kg/cab.)
180.0 234.0 270.0 360.0

Ganancia Diaria
de Peso (kg/cab/día)

0,600 0,400 1,000 0,500

Peso vivo Final
(kg/cab.)

234.0 270.0 360.0 405.0

Cuadro 1: Evolución de las ganancias diarias de peso "estimadas"
en el 1° año - (Tropa cabeza)1

OTOÑO INVIERNO PRIMAVERA VERANO PRODUC. ANUAL

Peso vivo Inicial 
(kg/cab.)

180.0 245.0 298.0 385.0

Ganancia Diaria
de Peso (kg/cab/día)

0,714 0,582 0,956 0,543

Peso vivo Final  
(kg/cab.) 245.0 298.0 385.0 410.0

Producción de carne  
por cabeza y por
período (kg/cab.)

65,0 53,0 87,0 25,0 230,00

Producción de carne 
total por período (kg. 

de carne)
45.500,0 37.100,0 60.900,0 17.500,0 161.000,00

Producción de carne 
total por hectárea por 

período (kg/ha)
65,0 53,0 87,0 25,0 230,0

Ganancia Diaria de Peso (media)  real  -1º año-  0,730 kg/cabeza/día

Cuadro 2: Evolución de las ganancias diarias de peso  "reales" en el 1° año - (Tropa cabeza)1

ductos de agroindustria, granos de 
cereales, etc.). 

• Balance de la dieta (Energía, Proteí-
na y Fibra) usando los recursos más 
económicos.

• Alimentación las 24 h del día (con 
alimentos lo más balanceados po-
sibles).

• Uso estratégico de Concentrados 
(energéticos-proteicos) y Fibra (he-
nos y/o silajes).

Los cuadros 1 y 2 pertenecen a un 
Programa Informático sobre “Evalua-
ción de Sistemas de Engorde inten-
sivo”, elaborado por el autor de este 
artículo.

¿GANADERÍA DE PRECISIÓN, ES POSIBLE?
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3. Controles
(monitoreo con báscula)

• Para evaluar las ganancias de peso es 
imprescindible disponer de una bás-
cula, y realizar pesadas periódicas: 

• En engorde pastoril, se aconseja pe-
sar cada 30 a 35 días y a corral cada 
15 a 20 días, porque los animales 
permanecen en los corrales mucho 
menor tiempo. 

• En ambos sistemas, se deben com-
parar las ganancias reales con las 
estimadas (planificación) (Cuadros 
1 y 2) y hacer los ajustes que sean 
necesarios en tiempo real cuando las 
ganancias de peso reales se desvían 
de las planificadas.

Cuando las ganancias reales son 
inferiores en más de un 10% a las es-
timadas se debe “actuar” inmediata-
mente. En este caso, habría 2 formas 
de intervenir en el mismo momento 
que se producen los desvíos: 

1) Modificando los integrantes de la 
dieta (por ej. incorporando granos de 
cereal -energía- o algún concentrado 
proteico, alterando la oferta del forraje 
fresco o conservado, etc.). 

2) Variando la proporción o cantidad 
de alguno de ellos. 

Si las ganancias reales son superio-
res a las estimadas, sin haberse modi-
ficado la cantidad de ninguno de los 
alimentos, el resultado económico final 
será mayor. Esto ocurre porque habrá 
una mejor conversión de alimentos en 
carne y ello permitiría  anticipar las 
ventas de animales bien terminados 
(mayor flujo financiero). 

4. Evaluación económica

• Control de ingresos y gastos. 

• Estimar el movimiento financiero 
(Flujo de caja), a lo largo del año o 
ciclo productivo y compararlo con 
las expectativas y requerimientos de 
la Empresa. 

• Elaborar diferentes indicadores pro-
ductivos y económicos-financieros 
que serán fundamentales para eva-
luar los resultados.

• Realizar, cuando sea necesario, algún 
análisis económico-financiero más 
preciso.

Además, de las pesadas periódicas 
y el control de los costos e ingresos, 
es necesario registrar todos los acon-
tecimientos (ej. muertes de animales) 
que puedan afectar la respuesta 
productiva y económica. Con toda 
esta información se podrán elaborar 
diferentes indicadores productivos 
y económicos-financieros que serán 
fundamentales para evaluar los resul-
tados. De la precisión y rapidez que se 
hagan estos monitoreos dependerá, en 
gran parte, el éxito del Proyecto.

¿GANADERÍA DE PRECISIÓN, ES POSIBLE?

En resumen, una Ganade-
ría de Precisión requiere de 
muy buena y actualizada 
información para poder 
actuar en “tiempo real” y 
mejorar la sustentabilidad 
productiva, económica y 
social del Sistema Gana-
dero.
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ES UNA EMPRESA NETAMENTE ARGENTINA DE CAPITALES PRIVADOS QUE 

APUESTA CON FUERTE CONVICCIÓN AL DESARROLLO Y LA PRODUCCIÓN 

DENTRO DEL SECTOR AGRÍCOLA-GANADERO PARA ABASTECER UNA DE-

MANDA GLOBAL CRECIENTE Y PROYECTARSE AL FUTURO.

CABAÑA
LOS CHARABONES

RECORRIENDO CABAÑAS

UNA NUEVA GENERACIÓN 
DE PRODUCTORES



ASOCIACION BRAFORD ARGENTINA 71

sta empresa tiene sus orígenes el 
26 de Enero de 1969, cuando José 
Nestor Vignatti inicia formalmente 
sus actividades comerciales, conti-

nuando con la tradición de sus padres, quien 
con la ayuda y el apoyo de ellos comienza a 
trabajar en el campo que lo vio crecer. Gracias 
a su profunda vocación y amor por lo que 
hace, hoy sus esfuerzos se ven reflejados en 
la gran empresa que dirige junto a su familia.

Fue tal que a fines del 2009 se tomo la 
decisión de fundar Cabaña Los Charabones, 
ta como se la conoce hoy en día. Allí se co-
menzó a delinear el mejoramiento genético 
siguiendo el corrimiento de la ganadería hacia 
el norte, donde es que Los Charabones evo-
luciono a un biótipo de alto mérito genético 
muy buscado en la región, incorporando en 
sus rodeos sangre de los mas destacados 
padres de la raza. Basados en técnicas de 
biotecnologías de la reproducción es que 
incorporo inseminaciones artificiales, transfe-
rencias embrionarias y fertilizaciones invitro, 
siendo cuidadosos en reconvinar animales de 
alta pureza un sin numero de veces, y apoya-
dos en la ciencia, iniciando un rápido trabajo 
hacia el futuro, llegando a tener hoy mas de 

300 vientres en su cabaña y 2500 vientres 
generales constituido partir de la adquisición 
de genética de las mas prestigiosas cabañas 
que se encontraban en ese momento, con 
el objetivo de crear un solido plantel plantel 
de genética superior. Fruto de la selección y 
esfuerzo de quienes llevaron adelante la em-
presa, se obtuvo como resultado un rodeo de 
alta calidad.

La búsqueda permanente por lograr un pro-
ducto que desempeñe y funcione sin proble-
mas en toda la región del Litoral Santafesino, 
con buen nivel como reproductores a campo 
y de una excelente concreción, es donde hoy 
apunta Cabaña Los Charabones. Así, se logran 
obtener animales rústicos, longevos, precoces, 
con un buen temperamento dócil y de los cua-
les se obtenga buena calidad carnicera.

Estancia Los Charabones S.A. ubicada en la 
localidad de Los Saladillos, 36 km al este de 
San Justo, provincia de Santa Fe donde nace 
en el año 2002, actualmente cuenta con varios 
establecimientos donde desarrolla la actividad 
agrícola-ganadera, trabajando fuertemente para 
ofrecer a sus clientes los mejores productos, con 
un deseo de superación constante, lo que la hace 
una empresa líder en el rubro de la región. 
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RECORRIENDO CABAÑAS

EN LA ACTUALIDAD

Actualmente Estancia Los Chara-
bones S.A. desarrolla sus actividades 
sobre campos propios y arrendados en 
la provincia de Santa Fe. La empresa 
produce soja, maíz, trigo, sorgo en 
2500 has, ademas se concentra pro-
duciendo principalmente en recría a 
pasto con terminación sobre pastizales 
naturales y otros sistemas como ter-
minación a corral de ganado vacuno. 
Mantenemos en los últimos años un 
stock constante en los campos y los 
corrales de terminación feedloot. La 
adopción constante de nuevas tec-
nologías a permitido mantener la mas 
alta producción constante en la region. 
Esta tecnología, complementada con 
la especialización de todo su personal 
en el manejo constante, ha permitido 
la total consolidación en la empresa.

Ademas, y con el fin de acompañar 
el desarrollo ganadero, la siembra de 
especies forrajearas como ryegrass, 
avena, melilotus, alfalfas, grama rho-
des, brachiaria en 1300 has es un punto 
fuerte de Estancia Los Charabones. 

Como protagonistas de un proyecto 
empresario genuino, nuestras activida-
des se basan en el compromiso con la 
comunidad, con nuestro país, con la 
preservación del medio ambiente y 
con los hombres y mujeres que día a 
día lo hacen posible con su esfuerzo. 
Por eso sostenemos que el capital más 
importante es nuestra gente. Actual-
mente Estancia Los Charabones S.A. 
da empleo directo a mas de 80 familias 
con sus oficinas centrales en la ciudad 
de Santa Fe.

¿POR QUÉ BRAFORD?

La raza braford para Los Chara-
bones, es la raza de elección desde 
todo punto de vista: como criadores, 
el rodeo reúne la rusticidad necesaria 
para sobrevivir en campos duros y la 
docilidad para manejarlos fácilmente, 
ademas de la precocidad aceptable 
en el rodeo de madres y terneros pe-
sados al destete, con la posibilidad de 
engordar vacas refúgo de buen kilaje 
para exportación. Y como invernado-
res asegura esta raza la blandura de 
engorde y plasticidad necesaria para 
poder engordar el novillo con diferen-
tes pesos de terminación en función de 
la demanda del mercado y con muy 
buena calidad carnicera. De forma 
tradicional todo los terneros machos 
producidos en Cabaña Los Charabo-
nes se los deja enteros centros de una 
categoría llamada MEJ, realizandosle 
una recría a corral con posterior ter-
minación hasta 350/370 kg de peso 
vivo en no mas de 12 meses de edad, y 
comercializados para consumo interno 
en el mercado. Hoy se esta en busca 
de mercados en el agregado de valor 
a lo largo de la cadena, hasta quienes 
fueran los consumidores finales, pen-
sando en productos de alta calidad. 

En la selección se prioriza el tamaño 
moderado y corrección estructural, 
acompañados de un buen largo y 
profundidad de los mantos de carne, 
corrección prepucial, aplomos, con 
buenos números de CE, precocidad 
y bajo peso al nacer. Los planteles de 
esta cabaña son recriados en los am-
bientes típicos del litoral santafecino, 
con una balanceada nutrición que per-
mita desarrollar aptitud reproductiva, 
logrando reproductores saludables y 
funcionales, con todo el potencial para 
trabajar en el campo.
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PARTICIPACIÓN EN
EXPOSICIONES Y REMATES

Han participado en la Exposición 
Nacional Braford, en la Exposición de 
Ganaderia, Agricultura e Industria In-
ternacional (Palermo), en la ExpoBRA 
del NOA, en Patrocinadas Braford NEA 
y Exposiciones Regionales, como por 
ejemplo lo es la Sociedad Rural de 
San Justo cada año, el lugar donde lo 
vio crecer. Obteniendo innumerables 
premios destacados. 

En Septiembre de 2020 les toco 
vivir un momento sin precedentes, 
inimaginable tiempo atrás. En medio 
de tanta incertidumbre tras un año de 
pandemia, tuvieron la confianza para 
poder afrontar un gran desafío por 
delante, donde dos familias con mas 
de 50 años de trayectoria dentro del 
sector agropecuario deciden juntarse 
por un motivo con objetivos en común. 
Con mucha dedicación Cabaña Los 
Charabones junto a Cabaña Don Pedro 
(Brangus-A. Angus) organizaron su 
1er Remate Anual en las instalaciones 
de la Sociedad Rural de San Justo, 
Santa Fe, Argentina ofreciendo 280 

reproductores de alto mérito genético 
y productivo. Donde entonces, todos 
los años en la misma época se seguirán 
abriendo las tranqueras de la cabaña.

Desde 2018 la cabaña participa 
ademas del remate tradicional de la 
Camara de Cabañas Santafesinas, ade-
mas de todos los eventos que dicha 
Asociación organiza.

Pero tantos logros no serían po-
sibles sin el equipo humano de Los 
Charabones, el activo mas valioso de 
la empresa, aseguran. Por eso al des-
pedirse la cabaña agradece a todos 
sus integrantes.

En Estancia

Los Charabones 

trabajamos 

arduamente en

dar respaldo y 

calidad a los 

clientes.

RECORRIENDO CABAÑAS
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NOTI

uestro grupo empezó a conformarse a prin-
cipios de este año. Nos dimos cuenta que 

como grupo de jóvenes de la región Centro y Norte 
de nuestro país podíamos aportar al crecimiento 
de nuestra querida Asociación Braford Argentina 
y trabajar conjuntamente para capacitarnos y cre-
cer en una zona que cuenta con gran cantidad de 
criadores.

El grupo está conformado por jóvenes de cuatro 
provincias; Córdoba, Santiago del Estero, Tucumán 
y Santa Fe. Al ser de distintas provincias con gran-
des distancias, nuestro trabajo es mas amplio, y que 
cada integrante del grupo puede contribuir en re-
mates, exposiciones, inspecciones y así acompañar 
en cada paso y aspecto a la Asociación y al criador.

 Nuestro objetivo principal como grupo es la for-
marnos y capacitarnos en torno a la raza Braford, 
acompañando a la Asociación Braford Argentina, 
estrechando vínculos con otras organizaciones 
juveniles para el fortalecimiento de nuestro sector 
agroganadero, cuidando nuestro grupo y estimu-
lando a todos aquellos jóvenes que se quieran 
sumarse, capacitarse y participar junto a nosotros.

BRAFORD JUNIOR 
CENTRO-NOA

Visita a Estancia
San Antonio S.A

junto a la
Presidente de

nuestra Asociación 
Braford Argentina,

Tiziana Prada.

En la Sociedad Rural de Mercedes, Corrientes, Argentina. Junto a nuestros 
pares, de la Braford Junior NEA en el 4to Curso de Cabañeros del Mercosur.

Nuestra comisión directiva está formada por

Presidente: Yamila Mendoza (Córdoba)

Vicepresidente: Juan Ignacio Luna (Santa Fe)

Secretaría: Luz María Castro (Tucumán)

Prosecretaría: Matías Benejam (Tucumán)

Tesorería: Macarena Brandalisse (Córdoba)

Protesorería: Tomas Rodríguez (Córdoba)

Vocal 1 Clara Grosso (Córdoba)

Vocal 2 Gonzalo Silva (Santiago del Estero)

Vocal 3 Miguel Aurelis (Tucumán)
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Realmente estamos muy contentos por 
todo lo que hemos logrando como grupo en 
tan corto tiempo. Como jóvenes, tenemos 
el tinte creativo e inquieto, y es por eso que 
nuestras ganas de crecer y formarnos en la 
raza Braford son muy grandes. Agradece-
mos a nuestra querida Asociación Braford 
Argentina por apostar al crecimiento y 
formación de todos los jóvenes interesados 
en la ganadería de nuestro país, con lo que 
eso significa. 

Imagen del día de la 
asamblea celebrada 
de forma virtual
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espetando distanciamientos, 
barbijos y protocolos extensos, 

pudimos llevar a cabo nuestro 4to 
Curso de Cabañeros del Mercosur. Los 
nervios y las ansias eran palpables, 
atrás quedaron meses de organización 
en los cuales veíamos lejano el poder 
realizarlo.

El 14 de Mayo en la Sociedad Rural 
de Mercedes fue nuestra tan esperada 
cita, dando así inicio a la cuarta edición 
de este curso.

Los equipos de mate se multiplica-
ron y los saludos lejanos no faltaron, 
caras conocidas y muchas otras nue-
vas. Nos gratificó inmensamente la 
concurrencia de tantas partes del país, 

NOTI

LA JUNIOR
VUELVE A LA PISTA

Descubrimos el beneficio de

la virtualidad en estos tiempos, 

supimos amansarla; pero nos 

dimos cuenta que no hay

nada como volver al ruedo, 

junto a la presencialidad

que tanto disfrutamos.

pese a los cupos reducidos por los 
protocolos. Fue así que contamos con 
participantes de Corrientes, Chaco, 
Córdoba, Santiago del Estero, Santa 
Fe y Buenos Aires, todos ansiosos de 
nuevos conocimientos. 

Comenzamos una jornada de charlas 
en el salón principal, las cuales luego 
fueron puestas en práctica en la pis-
ta, de la mano de nuestros primeros 
disertantes, MV. Martín Moulia y MV. 
Matias Stockli, ambos inspectores de 
la Asociación Braford Argentina.

Tocamos temas como lo fueron pa-
trón racial, identificación, nutrición, 
bienestar animal, amanse, presenta-
ción en pista, entre otros.

4to. Curso de Cabañeros del Mercosur.

R
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Pudimos disfrutar de días excelentes, 
los cuales fueron acompañados por la 
cordialidad de los participantes, que 
se plasmó en las ganas de poner todo 
en práctica. Formando grupos mixtos 
y se los invitó a meterse en la piel de 
un cabañero en plena Jura; pudiendo 
evaluar y calificar diferentes criterios a 
la hora de los juzgamientos. Diversos 
grupos fueron rotando y los comen-
tarios se oyeron… “No queríamos salir, 
hay tanto por aprender”.

Con necesarios cortes para tomar y 
picar algo, junto a momentos de ocio, 
pudimos disfrutar de charlas y cono-
cernos un poco más. Nos contaron 
las expectativas que tenían, como se 
venían preparando para nuestra tan 
esperada Nacional Braford y lo mucho 
que se extrañaban estos encuentros. Y 
fue así que finalmente nos despedimos 
de la primera jornada aprendiendo de 
nutrición animal con el Ing. Francisco 
Walker.

En la mañana del sábado, el M.V. 
Federico Baibiene nos dio el buenos 
días en la pista misma, para conocer 
un poco más de algo tan importante, 
como lo es hoy, el bienestar animal; 
nuevamente poniéndonos en el papel 
de un buen criador con los requeri-

mientos necesarios y aprendiendo 
nuevas técnicas.

Poco fue el paso por el salón en nues-
tra segunda jornada, espacio en el que 
nosotros, los Juniors, presentamos un 
trabajo de investigación de la Genea-
logía de Toros Braford acompañados 
por Martín Moulia. Luego pasamos a la 
puesta en práctica, era 
necesario aplicar todos 
los conocimientos; tal 
fue así que de la mano 
de M.V. Rodrigo Roldan, 
M.V. Juan Cruz Varela y 
M.V. Juan Pablo Ojeda 
pudimos experimentar 
el verdadero sabor de la 
pista. Con unas charlas 
muy amenas y prácticas, 
fuimos capaces de em-
plear todo lo aprendido. 
Dándonos un vistazo 
general de los años de trabajo en el 
amanse, embozalado y preparación 
para exposiciones; culminando con 
la tan preciada presentación en pista. 
Nuevamente ingresaron los partici-
pantes y pudieron evacuar de primera 
mano todas sus dudas. 

No queríamos dejar pasar la oportu-
nidad de poder aportar nuestro grani-

to de arena y en total agradecimiento a 
la Sociedad Rural de Mercedes, por ha-
bernos abierto las puertas de su casa 
y acompañado desinteresadamente en 
todo este proceso, decidimos entre-
gar y plantar en la misma un lapacho 
amarillo, el cual veremos crecer con el 
correr de los años y de nuestras visitas, 

que seguramente se-
rán muchas; el mismo 
nos fue otorgado por 
el Vivero Municipal de 
Mercedes.

Finalizamos el día 
completamente sa-
tisfechos y llenos de 
alegría tras haber cul-
minado con este desa-
fío de llevar a cabo un 
curso presencial en el 
contexto actual, vien-
do a los participantes 

despedirse contentos y algo nostálgi-
cos de dejar atrás esta capacitación.

Entre risas y cansancio nosotros 
también levantamos campamento y 
emprendimos viaje para regresar a 
nuestras casas y continuar organizan-
do nuevas actividades.

Queremos expresar nues-
tra gratitud por su apoyo y 
acompañamiento brindado a 
la cabaña El Rocio de Copra 
S.A., que en estos momentos 
difíciles de pandemia, aposta-
ron por nosotros y por la rea-
lización del curso, poniendo a 
disposición los animales que 
fueron expuestos en la pista.

NOTI

4to. Curso de Cabañeros del Mercosur.
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NOTI

Felicitamos a Eduardo Soares, nuevo presidente de la Asociación Brasileña de 
Hereford y Braford (ABHB) y le deseamos muchos éxitos en su gestión junto a 
toda su comisión directiva. Agradecemos también el trabajo y la predisposición 
de Luciano Dornelles, actual presidente saliente, con quien junto a su comisión 
directiva hemos trabajado mancomunadamente por el progreso de la raza.  

NUEVO
PRESIDENTE

GRAN CAMPEÓN
Cabaña Vacacaí e Monte Cristo - Cabaña Vacacaí

Santa Margarida do Sul/RS

RDO. GRAN CAMPEÓN
Marcos Fernando Antoniazzi

Estancia Pitanga – São Gabriel/RS

RDO. GRAN CAMPEÓN TERNERO
Ana Maria Ormazabal Moura

Estancia do Sossego – Uruguaiana/RS

GRAN CAMPEÓN TERNERA
Sucessão de Yolanda Guerra Marques

Estancia Santa Gertrudes
Santana do Livramento/RS

GRAN CAMPEÓN HEMBRA
 Ione Maria Ormazabal Sastre –

Cabaña Nova Aurora – Uruguaiana/RS

GRAN CAMPEÓN TERNERO
Raul Gonçalves Southall – Cabaña Vacacaí

Santa Margarida do Sul/RS

RDO. GRAN CAMPEÓN HEMBRA
Sucessão Antonio G. Soares / Ademir Hoinaski Filho 

Estancia Carcavio/Fazenda 2ª –
Santana do Livramento/Palmas – RS/PR

RDO. GRAN CAMPEÓN TERNERA
Thiago Sommer Fontoura e
José Miguel Saldaña Puig –

El Tigre Brasil – Uruguaiana/RS

Exposición Nacional
Braford

Brasil
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GRANDES CAMPEONES

PREMIO
IDENTIFICACION

MADRE PADRE EXPOSITOR
CAT. R.P.

1º Premio C.C. Mejor Ternera Nacional 12 3263 GDA042824PY CHALTU Ganadera DON ATILIO S.A.

1º Premio C.C. Mejor Ternero Nacional 76 629 GDA* 2814PY MIDAS EL RESPLANDOR S.A.

1º Premio C.C. GRAN CAMPEONA 53 8381 IKV014271PY CHALTU AGROGANADERA ITA KAAVO S.A.

1º Premio C.C. RDA. GRAN CAMPEONA 51 3126 GDA042824PY CHALTU GANADERA DON ATILIO S.A.

1º Premio C.C. 3er. MEJOR HEMBRA 20 2466 CCV011316PY CHALTU CARLOS CABRAL

1º Premio C.C. GRAN CAMPEON 129 257 ENB011826PY PTO. GALILEO ALTO HONDO S.A.

1º Premio C.C. RDO. GRAN CAMPEON 109 3131 GDA0442824PY CHALTU GANADERA  DON  ATILIO S.A.

1º Premio C.C. 3er. MEJOR MACHO 128 3206 MAR010816PY EXPERTO GUILLERMO SISUL

MEJOR TERNERA NACIONAL

MEJOR TERNERO NACIONAL

RDA. GRAN CAMPEONA 3er. MEJOR HEMBRA

RDO. GRAN CAMPEÓN 3er. MEJOR MACHO

15ta. Nacional
Braford
Paraguay

GRAN CAMPEÓN GRAN CAMPEONA
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ste programa se llevará a cabo 
desde el Área Técnica de la 

Asociación en con junto con el labora-
torio de la Sociedad Rural Argentina, 
que será el encargado de recibir las 
muestras y realizar los análisis, y la 
Facultad de Agronomía de la Universi-
dad de Buenos Aires que continuara a 
la cabeza de programa de evaluación 
implementando nuevos desarrollos 
que robustecerán aún más la calidad 
de la información.

Lo más importantes es lo simple 
de su implementación debido a que 
las muestras se envían bajo la misma 
modalidad actual al laboratorio de 
SRA y desde allí serán enviadas para 
la evaluación genómica y se realizaran 
los chequeos de paternidad y pom-
pe. Esto también tendrá un impacto 
sobre los costos, los que se reducirán 
sustancialmente, ya que realizar el aná-
lisis de genotipado con paternidad y 
pompe tendrá un costo de U$S 36,00, 
mientras que actualmente el costos 
de los análisis de paternidad por STR 
y pompe tienen un valor aproximado 
de U$S 47,00.

NOTI

Genómica Braford
Seguimos sumando herramientas, seguimos avanzando, seguimos creciendo juntos. 
Este año lanzamos el Programa Genómica Braford, el mismo será parte del PEGBraf y 
permitirá brindar al criador nuevas herramientas de mejora, entre ellas los DEP’s enri-
quecidos con mayor precisión.

Es importante destacar que la imple-
mentación de la genómica demandará 
una migración de tecnología, ya que el 
actual análisis de paternidad por STR 
no es compatible con genómica que 
utiliza tecnología SNP.

Por ello será necesario verificar 
que los padres de los individuos a 
genotipar tengan genotipado ya que 
de lo contrario no se podrá analizar 
paternidad. Para facilitar el proceso 

trabajaremos sobre el genotipado de 
los toros padres y de las donantes de 
forma que los principales reproducto-
res estén analizados y contar así con 
una base para el análisis de las crías. 

La migración de tecnologías está en 
marcha. No te quedes afuera.

Por cualquier
consulta contactate
al 11 5057 6953 o
técnica@braford.org.ar
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NOTI

raford cuenta con un programa 
de evaluación genética de refe-

rencia internacional, muy potente y 
con muchos años de historia, respal-
dado por el trabajo del equipo de la 
Universidad de Buenos Aires y gracias 
al aporte de todos los criadores que 
miden diariamente y vuelcan su in-
formación para continuar mejorando.

Para seguir evolucionando e incor-
porando más y mejor información a 
nuestra evaluación necesitamos del 
aporte de cada uno de ustedes. To-
dos los datos de las mediciones que 
sean cargados robustecen al PEGBraf 
y lo mejoran como herramienta de 
selección. Por ello es sumamente 
importante incorporar datos de ca-
lidad y de acuerdo a los protocolos. 
Sabemos que son muchos los que 
realizan mediciones de ecografías de 
características carniceras, por eso los 
invitamos a envíen la información y a 
seguir creciendo juntos.

DEP’s de Calidad de Carne – PEGBraf 2021

Producimos para alimentar, 
medimos para mejorar.

Para hacerlo los animales deben eco-
grafiarse a los 18 meses de edad +/- 60 
días, deben pertenecer a un grupo con-
temporáneo (5 animales de la misma 
edad, sexo y manejo) y las imágenes 
deben ser tomadas por un ecografista 
habilitados. 

Hoy el PEGBraf es una herramienta 
fundamental de selección y es gratuita, 
solo deben aportar la información para 
formar parte de la evaluación.  Esto no 
solo tendrá un impacto hacia adentro de 
cada cabaña sino también hacia afuera, 
siendo una herramienta comercial de 
demanda creciente. 

No te quedes afuera, suma tu 
información al PEGBraf.

En el Sumario de Padres 2021 se publicarán por primera vez DEP’s de Características 
Carniceras para la raza Braford. Esto fue posible gracias al aporte de información de 
todos los criadores que han enviado sus datos de medición de carcaza y esperamos 
contar con más información para las siguientes ediciones.

B

Por cualquier consulta 
contactate con el área 
técnica de la ABA: 
tecnica@braford.org.ar

Para sumarse 
al programa de 
evaluación de 
calidad de carne 
las mediciones 
deben realizarse 
de acuerdo al 
protocolo.

Juntos seguimos creciendo y haciendo de Braford, la raza que más crece.
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Cuota Hilton Braford

NOTI

urante el ciclo 2020-2021 la Asociación Braford Argentina 
lleva cumplido el 92% del cupo de 100 tn que tenía adjudi-

cado. Para ello se faenaron 5.342 cabezas de 14 firmas remitentes, 
quienes recibieron bonificaciones por 2,9 millones de pesos.

Para el ciclo 2021-2022 continuaremos trabajando para desarro-
llar aún más nuestro mercado de carnes con el objetivo de alcan-
zar a futuro el posicionamiento de nuestra marca. Esperamos que 
la situación de mercado se normalice y el mercado de las carnes 
siga creciendo. Los invitamos a formar parte de los productores 
de carne Hilton Braford y sumar beneficios a su producción.

Participar es simple, solo tienen que completarla nota de in-
tención de faena, que pueden descarla de https://www.braford.
org.ar/cuota-hilton/, certificar la firma en la misma y enviarla 
escaneada a tecnica@braford.org.ar para que podamos regis-
trarlos como remitentes interesados y queden habilitados para 
remitir hacienda.

D

Carne Braford al Mundo
Los últimos meses se han desenvuelto en medio de un clima tenso 
para el mercado de carnes, donde la noticia del cierre de expor-
taciones ha tenido un impacto muy negativo y desembocó en el 
cese de comercialización por parte de los productores. Esto no 
hizo más que generar incertidumbre y riesgo de retroceso en las 
mejoras logradas por la cadena. En este contexto transcurrieron 
los últimos meses de producción y exportación de carnes.

Regionales
Braford

Desde Asociación Braford Argentina, impulsamos la formación de las regionales 
Braford, las cuales se han comenzado a conformase y trabajar junto a los Inspec-
tores en distintos puntos del país. 

Destacamos como pioneros a la Regional Braford Litoral, conformada por criado-
res de la provincia de Entre Ríos que junto al Med.  Vet. Matias Stockli, comenzaron 
a realizar reuniones virtuales para debatir temas de internes, alternativas de trabajo 
y proyectos. Y ya proyectan su primer encuentro a campo.

Para que esto prospere, es fundamental la participación de todos en cada región 
del país. Es por eso que los invitamos a sumarse, contactando a su inspector o a 
la asociación través del whatsapp al 11 5057 6953.

Sigamos creciendo juntos.

Sabemos que nuestro Territorio Nacional
es extenso por eso buscamos la manera
de estar cada día mas cerca y más unidos.

Somos Braford Argentina   Somos la raza que más crece.
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emos mejorado la plataforma 
de Catálogos Virtuales dispo-

nible tanto en la APP Braford como 
en la plataforma web de remates. 
Sumamos la carga masiva de lotes a 
través de planillas y videos por medio 
de links de YouTube. Todas las cabañas 
que realicen sus remates auspiciados 
podrán cargar y difundir sus catálogos, 
para ello cada cabaña tendrá un acce-
so como usuario donde podrá cargar 
todos los datos de sus lotes y editarlos 
libremente, pudiendo así comunicar 
la información que desea de acuerdo 
con su perfil.

Además, continuamos trabajando 
con las herramientas de Lote Verifi-
cado y Servicio Chequeado, sellos de 
garantía que respaldan la información 
y brindan seguridad a los comprado-
res, agregando valor a los animales 
y sin costo para las cabañas. Desde 
ABA controlamos la información de 
sus catálogos y verificamos todos los 
datos consignados con los registros, 
otorgando la posibilidad de incorporar 
a sus lotes, tanto en los videos como 
en las fotos o junto a los datos, el 
sello de Lote Verificado y/o Servicio 
Chequeado.

Auspicio de Remates

H

Beneficios Braford
Al igual que el año 2020 y con el objetivo de seguir acompañando
a nuestros socios y criadores, la Comisión Directiva ha decidido
otorgar un descuento especial del 20% para los auspicios 2021.
Esto se suma a los descuentos en los costos de inspección de
aquellas cabañas que auspician su remate.

Calendario de Remates
Auspiciados en Pagina Web

Envíos programados por
mailing a la base de datos de ABA

Publicaciones programadas en redes 
sociales con alcance nacional e 
internacional:

Facebook:  12000 seguidores

Instagram: 18700 seguidores

Twitter: 1900 seguidores

Radios y Medios:

Publicación de remates auspiciados 
en radios de amplia cobertura local 
y regional (NOA, NEA y CENTRO). 
Radio LT7 AM 900 Corrientes, Radio 
Formosa AM 990, Radio MIX Entre 
Ríos, Cadena 3, Radio Salta AM 840, 

FM 96.9 y FM 98.3, Radio Mocoví
AM 800,

Publicaciones en TV: Canal Rural
y TV5 Satelital

Acuerdos en redes:

Palabra Rural, Rio IV Agro, 
Reproductores Online, Aires
de Campo y más.

Calendario de remates en la revista 
Braford

Publicación de próximos remates 
dentro del Monitor Ganadero Braford

Catálogos Virtuales en APP y
Web Braford.

Día a día seguimos 
incorporando nuevos canales 
de comunicación, brindando 
más y mejores herramientas.
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CRONOGRAMA DE EXPOSICIONES

EXPOSICIÓN CATEGORÍA LOCALIDAD PROVINCIA FECHA "CIERRE INSCRIPCIÓN 
Pedido de Local"

"CIERRE INGRESO 
Soc. Rural"

ADMISIÓN JURA VENTAS

JULIO
LA PAZ - 91ª Exposición Agrícola Ganadera
lapazsociedadrural@gmail.com Auspiciada La Paz Entre Rios 30 de julio al

1 de agosto
19 de julio
8:30 hs.

31 de julio
10 hs.

31 de julio
8 a 12 hs.

31 de julio
14 a 18 hs.

1 de agosto
13 hs

Coop. La Ganadera Gral. Ramirez Ltda.

AGOSTO
MACHAGAI - 76ª Exposición Ganadera  
socruralmachagai@hotmail.com Auspiciada Machagai Chaco 1 de agosto A/C A/C A/C A/C A/C

Ivan L. O' Farrell S.R.L. 

RESISTENCIA - 91ª Exposición Ganadera 
sociedadruraldelchaco@gmail.com Auspiciada Resistencia Chaco

       
5 al 8

de agosto A/C 4 de agosto 5 de agosto 6 de agosto 7 de agosto
Frey Haciendas

VILLAGUAY - 94ª Exposición Ganadera
socruralvillaguay@gmail.com Auspiciada Villaguay Entre Rios 5 al 7

de agosto
19 de julio
8:30 a.m.

6 de agosto
18 hs.

6 de agosto
8 a 18 hs.

7 de agosto
8 hs.

7 de agosto - 14 hs.
Haciendas Villaguay S.R.L.

SAN JUSTO - 77ª Exposición Ganadera
prensa.srsj@gmail.com;
comisionganadera.srsj@gmail.com

Patrocinada San Justo Santa Fe 15 y 16
de agosto

3 de agosto
8:30 a.m.

13 de agosto
20 hs. 14 de agosto 15 de agosto 16 de agosto

Ganados Remates S.A.

SALTA - 77ª Exposición Ganadera - 
comisiondirectiva@ruraldesalta.com.ar

Patrocinada 
del NOA Salta Salta 19 al 22

de agosto 6 de agosto 17 de agosto 17 y 18 de 
agosto A/C 20 de agosto

Ivan L. O' Farrell S.R.L. 

SAN CRISTÓBAL - 80ª Exposición Ganadera
sociedadrural@yahoo.com.ar;
ruralsancristobal@cisc.net.ar

Auspiciada San Cristóbal Santa Fe 25 al 29
de agosto A/C 27 de agosto 27 de agosto 28 de agosto

8 hs.

29 de agosto  - 14 hs.
Pepa Knubel y Ferrero -

Ganaderos de Ceres

FELICIANO - 76ª Exposición Ganadera
sociedadruralfe@gmail.com Auspiciada Feliciano Entre Rios 27 al 29

de agosto
13 de agosto 

18 hs.
27 de agosto

12 hs.
27 de agosto

14 hs.
28 de agosto

9 hs.

29 de agosto 
15 hs.

Saenz Valiente Bullrich y Cía. S.A.

SEPTIEMBRE

FORMOSA - 77ª Exposición Ganadera
sociedadruralformosa@gmail.com

Patrocinada
Rotativa Formosa Formosa 3 al 5 de 

septiembre
19 de agosto

8:30 a.m. 
2 de septiembre

18 hs.

1 y 2 de 
septiembre

Hasta las 18 hs.

3 de septiembre
8 hs.

4 de septiembre
14 hs.

Ganadera Don Raúl S.R.L.

CURUZÚ CUATIÁ - 99ª Exposición G anadera
ruralcuruzu@curuzu.net
sociedadrural@curuzu.net
feriaganadera@curuzu.net

Patrocinada 
del NEA Curuzú Cuatiá Corrientes 3 al 6 de 

septiembre
20 de agosto

20 hs.
3 de septiembre

16 hs.

2 y 3 de 
septiembre

8:30 hs.

4 de septiembre
8:30 hs.

6 de septiembre 14 hs.
Reggi y Cía S.R.L.
Ildarraz Hnos. S.A.

H.R.E. Consignaciones  S.R.L.

JESÚS MARÍA - 74ª Exposición Ganadera
srjm@srjm.org.ar; mariela_srjm@srjm.org.ar

Patrocinada
del Centro Jesús María Córdoba 10 al 12 de 

septiembre 20 de agosto 7 de septiembre
12 hs.

7 y 8 de 
septiembre 9 de septiembre 10 de septiembre

Consignaciones Córdoba

MERCEDES - 112ª Exposición Ganadera
gerencia@ruralmercedesctes.org.ar
prensa@ruralmercedesctes.org.ar

Auspiciada Mercedes Corrientes 9 al 13 de 
septiembre

26 de agosto
8:30 a.m.

10 de septiembre
12 hs.

9 y 10 de 
septiembre 11 de septiembre

12 y 13 de septiembre
Javier Ulises Avalos  
Reggi y Cía S.R.L.

LA BANDA - 14° Expobra Del Noa 2021
exporemates@braford.org.ar Organizada Santiago

del Estero
Santiago
del Estero

15 al 17 de 
septiembre

23 de agosto 
8:30 a.m.

13 de septiembre
12 hs.

13 y 14 
septiembre

Hembras: 15 sept.
Machos: 16 Sept.

Hembras: 16 Septiembre 19 hs. 
Machos: 17 de Septiembre
Colombo & Magliano S.R.L.

RECONQUISTA - 86° Exposición Ganadera
socrural@trcnet.com.ar Auspiciada Reconquista Santa Fe 17 al 18 de

septiembre 31 de agosto 16 de
septiembre

15 y 16 de
septiembre

17 de
septiembre

18 de septiembre
Esteban Abelenda S.A.

LA GANADERA S.R.A. Organizada C.A.B.A. Buenos Aires 22 al 25 de 
septiembre A/C A/C A/C A/C A/C

OCTUBRE
XVIII EXPO NACIONAL BRAFORD DEL MERCOSUR
IX EXPO NACIONAL DEL TERNERO BRAFORD
exporemates@braford.org.ar; laruralctes@gmail.com

Organizada Corrientes Corrientes
25 al 29

de octubre
A/C A/C A/C A/C

A/C
Colombo y Magliano
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2021
EXPOSICIÓN CATEGORÍA LOCALIDAD PROVINCIA FECHA "CIERRE INSCRIPCIÓN 

Pedido de Local"
"CIERRE INGRESO 

Soc. Rural"
ADMISIÓN JURA VENTAS

JULIO
LA PAZ - 91ª Exposición Agrícola Ganadera
lapazsociedadrural@gmail.com Auspiciada La Paz Entre Rios 30 de julio al

1 de agosto
19 de julio
8:30 hs.

31 de julio
10 hs.

31 de julio
8 a 12 hs.

31 de julio
14 a 18 hs.

1 de agosto
13 hs

Coop. La Ganadera Gral. Ramirez Ltda.

AGOSTO
MACHAGAI - 76ª Exposición Ganadera  
socruralmachagai@hotmail.com Auspiciada Machagai Chaco 1 de agosto A/C A/C A/C A/C A/C

Ivan L. O' Farrell S.R.L. 

RESISTENCIA - 91ª Exposición Ganadera 
sociedadruraldelchaco@gmail.com Auspiciada Resistencia Chaco

       
5 al 8

de agosto A/C 4 de agosto 5 de agosto 6 de agosto 7 de agosto
Frey Haciendas

VILLAGUAY - 94ª Exposición Ganadera
socruralvillaguay@gmail.com Auspiciada Villaguay Entre Rios 5 al 7

de agosto
19 de julio
8:30 a.m.

6 de agosto
18 hs.

6 de agosto
8 a 18 hs.

7 de agosto
8 hs.

7 de agosto - 14 hs.
Haciendas Villaguay S.R.L.

SAN JUSTO - 77ª Exposición Ganadera
prensa.srsj@gmail.com;
comisionganadera.srsj@gmail.com

Patrocinada San Justo Santa Fe 15 y 16
de agosto

3 de agosto
8:30 a.m.

13 de agosto
20 hs. 14 de agosto 15 de agosto 16 de agosto

Ganados Remates S.A.

SALTA - 77ª Exposición Ganadera - 
comisiondirectiva@ruraldesalta.com.ar

Patrocinada 
del NOA Salta Salta 19 al 22

de agosto 6 de agosto 17 de agosto 17 y 18 de 
agosto A/C 20 de agosto

Ivan L. O' Farrell S.R.L. 

SAN CRISTÓBAL - 80ª Exposición Ganadera
sociedadrural@yahoo.com.ar;
ruralsancristobal@cisc.net.ar

Auspiciada San Cristóbal Santa Fe 25 al 29
de agosto A/C 27 de agosto 27 de agosto 28 de agosto

8 hs.

29 de agosto  - 14 hs.
Pepa Knubel y Ferrero -

Ganaderos de Ceres

FELICIANO - 76ª Exposición Ganadera
sociedadruralfe@gmail.com Auspiciada Feliciano Entre Rios 27 al 29

de agosto
13 de agosto 

18 hs.
27 de agosto

12 hs.
27 de agosto

14 hs.
28 de agosto

9 hs.

29 de agosto 
15 hs.

Saenz Valiente Bullrich y Cía. S.A.

SEPTIEMBRE

FORMOSA - 77ª Exposición Ganadera
sociedadruralformosa@gmail.com

Patrocinada
Rotativa Formosa Formosa 3 al 5 de 

septiembre
19 de agosto

8:30 a.m. 
2 de septiembre

18 hs.

1 y 2 de 
septiembre

Hasta las 18 hs.

3 de septiembre
8 hs.

4 de septiembre
14 hs.

Ganadera Don Raúl S.R.L.

CURUZÚ CUATIÁ - 99ª Exposición G anadera
ruralcuruzu@curuzu.net
sociedadrural@curuzu.net
feriaganadera@curuzu.net

Patrocinada 
del NEA Curuzú Cuatiá Corrientes 3 al 6 de 

septiembre
20 de agosto

20 hs.
3 de septiembre

16 hs.

2 y 3 de 
septiembre

8:30 hs.

4 de septiembre
8:30 hs.

6 de septiembre 14 hs.
Reggi y Cía S.R.L.
Ildarraz Hnos. S.A.

H.R.E. Consignaciones  S.R.L.

JESÚS MARÍA - 74ª Exposición Ganadera
srjm@srjm.org.ar; mariela_srjm@srjm.org.ar

Patrocinada
del Centro Jesús María Córdoba 10 al 12 de 

septiembre 20 de agosto 7 de septiembre
12 hs.

7 y 8 de 
septiembre 9 de septiembre 10 de septiembre

Consignaciones Córdoba

MERCEDES - 112ª Exposición Ganadera
gerencia@ruralmercedesctes.org.ar
prensa@ruralmercedesctes.org.ar

Auspiciada Mercedes Corrientes 9 al 13 de 
septiembre

26 de agosto
8:30 a.m.

10 de septiembre
12 hs.

9 y 10 de 
septiembre 11 de septiembre

12 y 13 de septiembre
Javier Ulises Avalos  
Reggi y Cía S.R.L.

LA BANDA - 14° Expobra Del Noa 2021
exporemates@braford.org.ar Organizada Santiago

del Estero
Santiago
del Estero

15 al 17 de 
septiembre

23 de agosto 
8:30 a.m.

13 de septiembre
12 hs.

13 y 14 
septiembre

Hembras: 15 sept.
Machos: 16 Sept.

Hembras: 16 Septiembre 19 hs. 
Machos: 17 de Septiembre
Colombo & Magliano S.R.L.

RECONQUISTA - 86° Exposición Ganadera
socrural@trcnet.com.ar Auspiciada Reconquista Santa Fe 17 al 18 de

septiembre 31 de agosto 16 de
septiembre

15 y 16 de
septiembre

17 de
septiembre

18 de septiembre
Esteban Abelenda S.A.

LA GANADERA S.R.A. Organizada C.A.B.A. Buenos Aires 22 al 25 de 
septiembre A/C A/C A/C A/C A/C

OCTUBRE
XVIII EXPO NACIONAL BRAFORD DEL MERCOSUR
IX EXPO NACIONAL DEL TERNERO BRAFORD
exporemates@braford.org.ar; laruralctes@gmail.com

Organizada Corrientes Corrientes
25 al 29

de octubre
A/C A/C A/C A/C

A/C
Colombo y Magliano
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JULIO
01
CÁMARA DE CABAÑAS
SANTAFESINAS
Varias cabañas
Predio Ferial de Emilia - Santa Fe
Coop. Guillermo Lehmann

05
PRO A PRO
Cabaña Don José S.H. y Cura Malal S.A.
Soc. Rural de Virasoro - Corrientes
UMC S.A. - Haciendas Villaguay

08
BUENA ESPERANZA
Besca S.A.
Ea. Buena Esperanza,
RN 127 KM 257,5 - Entre Ríos
Ildarraz Hnos. S.A.

11
MARCAOJO
S.A. Estancia La Pelada G. y C.
La Pelada, La Pelada - Santa Fe
Estancia La Pelada G. y C. S.A.

14
CORRAL DE GUARDIA
Bellamar Estancias S.A.
Soc. Rural de Resistencia - Chaco
Iván L. O'Farrel S.R.L.

17
EL POZO DE LA CARRETA
Gilotaux Agropecuaria S.A.
Iván L. O'Farrel S.R.L.

19
9° REMATE CABAÑAS DEL NORTE
El Viracho S.A.
Soc. Rural de Corrientes - Corrientes
Colombo y Magliano S.A.

21
EL AMARGO
Martinez Ferrario, Eduardo
Soc. Rural Tostado - Santa Fe
Colombo y Magliano S.A.

24
CABAÑAS CHAQUEÑAS
Varias cabañas
Soc. Rural de Las Breñas - Chaco
Colombo y Colombo

28
CABAÑA PILAGA
Agrolam S.A.
Soc. Rural de Mercedes - Corrientes
Colombo y Magliano S.A.

31
LA LEONOR
Estancias y Cabaña Las Lilas S.A.
Ea. La Leonor, Pcia. Roca - Chaco
Estancias y Cabaña Las Lilas S.A.

AGOSTO
01
LA CARRETA
Estancia La Carreta S.A.
Ea. La Carreta, Villa Minetti - Santa Fe
Estancia La Carreta S.A.

02
SAN VICENTE
Est. San Vicente S.A.
Trancas - Tucumán
Colombo y Magliano S.A.

03
LOS ORIGENES
Agrodec S.A. El Sombrero - Corrientes
Haciendas Villaguay

04
ALEGRIA
Agronor JC S.A.
Ea. Nueva Valencia,
Riachuelo-Corrientes
Colombo y Magliano S.A.

06
DON LUIS
Marcelo y Diego Grosso S.A.
Instalaciones Coop. A. G. de
Sunchales - Santa Fe
Coop. Agrícola Ganadera
de Sunchales

CRONOGRAMA DE REMATES
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06
LA ASUNCION
La Asunción S.A.
Ea. La Asunción, El Jardín - Salta
Iván L. O'Farrel S.R.L.

06
7° REMATE DE REPRODUCTORES
CABAÑAS DEL NORTE - DON TITO
Guillermo Ruiz
Soc. Rural de Presidencia de
la Plaza - Chaco
S.R. de Presidencia de la Plaza

12
EL POZO DE LA CARRETA
Gilotaux Agropecuaria S.A.
Vivero San Carlos, La Banda -
Stgo. del Estero
Colombo y Magliano S.A.

13
LAGUNA LIMPIA
Delfabro Agropecuaria S.A.
UMC S.A. - Haciendas Villaguay

15
HISTÓRICO DEL NORTE
Cura Malal S.A.
Iván L. O'Farrel S.R.L.

16
EL ROCIO
Copra S.A.
Colombo y Magliano S.A.

17
LAS MERCEDES
Faustino J Bravo
Soc. Rural de Margarita Belén - 
Chaco Faustino J. Bravo

18
MARTA CARINA
Marta Carina S.R.L.
Soc. Rural de Villaguay - Entre Ríos
Colombo y Magliano S.A.

19
CABAÑA PILAGA
Agrolam S.A.
Colombo y Magliano S.A.

19
MINISTALO
La Tajada S.A.
Ea. Santo Domingo, Río Ceballos - 
Córdoba
Consignaciones Córdoba S.A.

19
LA ESTRELLA
Josefina Meabe de Matho
Soc. Rural de Curuzú Cuatiá -
Corrientes
Reggi y Cía. S.R.L.

20
MARIA DEL CARMEN
Salentein Argentina B.V.
Soc. Rural de Curuzú Cuatiá -
Corrientes
Etchevehere Rural

22
LOS SOCAVONES
Gatopa S.A.
Ea. Las Corzuelas, Quilino - Córdoba
Pastore y Cía. S.R.L.

24
SANTA IRENE
Ganagrin  S.A.A.G.
Ea. Santa Irene, Chavarría - Corrientes
Iván L. O'Farrel S.R.L.

25
ALEGRIA
Agronor JC S.A.
Ea. Alegría, San Hilario - Formosa
Colombo y Magliano S.A.

25
RÚSTICOS DEL TARAGÜÍ
DE MIRUNGA Y EL CHAÑAR
Irundy S.A.A.G y J. T. Litoral S.R.L.
Ea. Mirunga, Paso de los Libres -
Corrientes
Madelan S.A. y Kofman y
Lissarrague S.R.L.

26
EL MALACARA DEL MORO
J. Llorente F.A.C. e I.S.A.
Vivero San Carlos, La Banda - Santiago 
del Estero
Horacio Falcón S.R.L.

26
EL ESTRIBO
El Estribo S.A.
Soc. Rural de Corrientes - Corrientes
Colombo y Magliano S.A.

29
RINCON DEL CHACO
Diego Javier Wlozovitz
Soc. Rural de Villa Ángela - Chaco
Tradición Ganadera

31
CAA CUPE
Miraflores S.A.
Iván L. O'Farrel S.R.L.
 Soc. Rural de Corrientes - Corrientes 
UMC S.A. - Haciendas Villaguay
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SEPTIEMBRE
05
LOS RETOÑOS
Los  Retoños S.A.
Establecimiento Pichuco, Ruta 11,
San Justo - Santa Fe
Ganados Remates S.A.

07
3° REMATE CONJUNTO
J. Llorente F.A.C. e I.S.A.
Soc. Rural de Salta - Salta 
Horacio Falcón S.R.L.

09
LOS GUASUNCHOS
Gregorio, Numo y Noel Werthein S.A.
Santa Margarita - Santa Fe
Colombo y Magliano S.A.

09
LOS CHARABONES
Estancia Los Charabones S.A.
Soc. Rural de San Justo - Santa Fe
Coop. Guillermo Lehmann

10
PRO A PRO DE PRIMAVERA
Cabaña Don José S.H. y Cura Malal 
S.A.
Soc. Rural de Virasoro - Corrientes
UMC S.A. - Haciendas Villaguay

11
LAGUNA LIMPIA
Delfabro Agropecuaria S.A.
Feria La Francia, San Francisco - 
Córdoba
Ferias Grimaldi S.A.

13
CANOA
J. Llorente F.A.C. e I.S.A., Gilotaux 
Agropecuaria S.A. y Vicente Raúl 
Manzi
Iván L. O'Farrel S.R.L.

18
REMATE ANUAL
DE REPRODUCTORES
El Viracho, Agro Bricer, Ganagrin, 
Agrolam, La Malvina y Werthein Soc. 
Rural de Reconquista - Santa Fe
Esteban Abelenda S.A.

19
MARCAOJO
S.A. Estancia La Pelada G. y C. Ea.
La Pelada - Santa Fe
Estancia La Pelada G. y C. S.A.

22
SAN MARCOS
Luis Ángel Cuadrado
Soc. Rural de Resistencia - Chaco
Colombo y Magliano S.A.

22
REMATE CONJUNTO
DE CABAÑAS
La Lucía de Campo Largo S.A.
y Marcelo y Diego Grosso S.A.
Soc. Rural de Mta. Belén - Chaco
Frey Haciendas

23
6° REMATE DE CABAÑAS
DEL NORTE
Agro Bricer S.A.
Soc. Rural de Frías - Stgo. del Estero
Colombo y Magliano S.A.

23
CORRAL DE GUARDIA
Bellamar Estancias S.A.
Soc. Rural de San Cristóbal - Sta. Fe 
Pepa, Knubel y Ferrero S.R.L.

24
EL BAGUAL Y CABAÑA SAN JOSÉ
Oscar Luis Beltrame 
y La Candelaria S.A.
Soc. Rural de Corrientes - Corrientes
Saenz Valiente, Bullrich y Cia. S.A.

30
LA CARRETA
Estancia La Carreta S.A.
Soc. Rural de Vera - Santa Fe
Coop. Guillermo Lehmann

CRONOGRAMA DE REMATES

OCTUBRE
01
REMATE GENÉTICA COMPARTIDA
Agrolam S.A.
Colombo y Magliano S.A.

01
RINCON DEL CHACO
Diego Javier Wlozovitz
Soc. Rural de Villa Ángela - Chaco

02
BRAFORD DE ETIQUETA
Colombo y Magliano S.A.

06
LA DOMINGA
AgroLepal S.R.L.
Ea. La Dominga, Ischilín - Córdoba
Iván L. O'Farrel S.R.L.



ASOCIACION BRAFORD ARGENTINA 101

CRONOGRAMA DE REMATES

DICIEMBRE
A/C
GENETICA DE ELITE
Varias cabañas
Iván L. O'Farrel S.R.L.

15
6° REMATE CONJUNTO
Cresud S.A.C.I.F y A.
Colombo y Magliano S.A.

17
BRA CON LINAJE
Pariani e Hijo S.R.L.
Esteban Abelenda S.A.

18
CORRAL DE GUARDIA
Bellamar Estancias S.A.
Río Cuarto - Córdoba Ferialvarez

21
SAN MARCOS
Luis Ángel Cuadrado
Soc. Rural de Quitilipi - Chaco
Colombo y Magliano S.A.

22
CABAÑAS DEL MEDITERRÁNEO
Danna José y Danna Lidia S.H. Soc. 
Rural de San Cristóbal - Santa Fe
Pepa, Knubel y Ferrero S.R.L.

24
LA PASIÓN
Kory S.A. San Luis Feria S.R.L.

27
2DO. REMATE DEL NORTE 
CORDOBÉS
Cía. Anglo Córdoba de Tierras S.A.
Colombo y Magliano S.A.

30
PASTIZALES
Pastoril Agropecuaria S.A.
Colonia Pastoril - Formosa
Ganadera Dall' Osso  e Hijo S.R.L.

www.braford.org.ar
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