
ASOCIACION BRAFORD ARGENTINA 115

Revista Nº 92 - Año 36 - Diciembre 2020



DICIEMBRE 2020116



ASOCIACION BRAFORD ARGENTINA 1



DICIEMBRE 20202



ASOCIACION BRAFORD ARGENTINA 3



DICIEMBRE 20204

galicia



ASOCIACION BRAFORD ARGENTINA 5



DICIEMBRE 20206



ASOCIACION BRAFORD ARGENTINA 7



DICIEMBRE 20208

	 14	 Editorial. Un camino que lo hacemos juntos 
		  por Fernando Fortuny

		  La Nacional Braford
	 20	 Una expo que crece año tras año

	 24 	 El desafío de crecer sin mirar el techo 
		  por Silvio Baiocco

	 28 	 Palabra de Jurado por Carlos Ojea Rullán

	 32 	G randes Campeones y Veredictos

	 50	 VII Expo Nacional del Ternero Braford

	 62 	 Entrega de Premios

	70 	 Recorriendo Cabañas: María del Carmen

	74	 De la evaluación genética a la selección 
		  genómica por Fito Cantet

	84	 Diarrea de los terneros, prevención 
		  y control por M.V. Juan Cruz Muriel

	86	 Estado de los impuestos en el campo 2018 
		  por el Cr. Santiago Saenz Valiente

		  NotiBraford
	 90 	C on auspicio Braford arrancaron los remates 2018

	 92 	 Seguimos Creciendo

	 94 	 3º Curso Internacional de Cabañeros del Mercosur

	 94 	 Braford presente en ExpoAgro

	 95 	C ongreso Mundial Braford en Texas 2018

	 96 	A groactiva: 10 años de ganadería

	 96 	C uota Hilton: un desafío para el crecimiento

	 98 	 Despedida a dos grandes amigos de raza: 
		  Federico Paris e Ing. Carlos Mussari

	100	C ronograma de Exposiciones

104 	C ronograma de Remates

	

SUMARIO

COMISIÓN DIRECTIVA

ASOCIACIÓN BRAFORD ARGENTINA
Av. Alicia Moreau de Justo 1150,

C1107, C.A.B.A. - Telefax: (011) 4373-1560
braford@braford.org.ar - www.braford.org.ar   

Foto de tapa gentileza Gabriel Varela

	 12	 Editorial: Impulsados

	 18	 ¿Hacia dónde va la economía Argentina?

	 26	 Difundamos “la ganadería argentina no calienta el planeta”

	 32	 “Post COVID-19: Marketing Ganadero, una herramienta para 	
		  la transformación hacia la nueva normalidad”

	 40	 Complementariedad y vigor híbrido, algunas enseñanzas
		  genómicas

	 52	 Produciendo de manera eficiente	

	 54	 REGISTROS GENEALÓGICOS. Declaraciones fuera de término	
		  Un camino de mejora y fortalecimiento de los registros

	 60	 Garrapata común del ganado vacuno:
		  (RIPHICEPHALUS MICROPLUS)

	 66	 CARNE PAMPA: La experiencia Brasileña

	 72	 BRAFORD JUNIOR: Del campo a la virtualidad

	 74	 Cabaña: Rancho Grande

	 78	 Braford de Etiqueta: El remate Braford que conjugó lo mejor
		  de la genética superior de la raza

	 82	 8º Congreso Mundial Braford, Argentina 2022

	 83	 Asamblea general ordinaria Celebracion virtual
		  en el marco de la pandemia	

	 84	 Cuota Hilton Braford

	 86	 Remates 2020

	 88	 Monitor Ganadero

	 90	 Lote verificado - Servicio chequeado

	 91	 DEP´s de Calidad de carne - PEGBRAF 2021

	 92	 XVIII Exposición Nacional Braford
		I  X Exposición Nacional del Ternero Braford

	 94	 Estadísticas de Remates 2020

	 96	 Resultados de Remates 2020

	 110	 Resultados de Exposiciones 2020

	 Presidente	Tiziana Prada

	 Vicepresidente 1°	Juan Manuel Alberro

	 Vicepresidente 2°	Carlos Roldán

	 Secretario	Manuel Mateo 

	 Prosecretario 	Luis Magliano 

	 Tesorero	 Saturnino Madariaga

	 Protesorero	Marcos Bullo

	 Vocales	Alejandro Becerra

	
Titulares

	Juan Baqué

		A lberto Podesta

		 Ricardo Freire

		G ermán Fogliatti

	 Vocales	Alberto Colombres Garmendia

	
Suplentes	

Cristian Bianchi

	  	Roberto Matarazzo

	  	Ramiro Godoy

	Comisión De Fiscalización

	 Vocales	Gustavo Olmedo

	
Titulares	

Fernando Fortuny

	 Vocal	 Alberto Martín Alonso Nicora
	

Suplente
	

Representantes Institucionales

	M esa 
	 de las Carnes	Luis Bameule

	M esa Argentina 
	 de Carnes
	 Sustentables

	A ndres Costamanga
	 	



ASOCIACION BRAFORD ARGENTINA 9



DICIEMBRE 202010

STAFF

Publicidad Norte / A. Staricco
San Martín 424, piso 6, Ciudad de Buenos Aires
Tel (011) 4325-7753 / 4326-5801 
publicidadnorte@uolsinectis.com.ar
www.publicidadnorte.com.ar

Diseño e 
impresión:

Director Ejecutivo
Ing. Zoot. Diego Rodríguez
011-39886540 Interno 203
direccion@braford.org.ar

RRGG
Cecilia Fabbro

011-39886540 Interno 204
rrgg@braford.org.ar

RRGG
Mora Menéndez Behety

011-39886540 Interno 206
morarg@braford.org.ar

Exposiciones y Remates
Emilia Lazaro

Clara Martínez Ferrario
Valerio Baruzzo

011-39886540 Interno 201
exporemates@braford.org.ar

Responsable de Carnes
Prensa y Socios

Germán A. Cortizo 
011-39886540

prensa@braford.org.ar
 

Administración y Finanzas
Cdor. Andrés Ragusa

 011-39886540 Interno 202
administracion@braford.org.ar

Auxiliar Administrativo
Angela Lisette Baldeon

011-39886540 Interno 202
braford@braford.org.ar

PegBRAF
Sofía Lamarque

pegbraf@braford.org.ar

Inspectores 
Julio Berardi

Juan Pablo Caride
Matías Stockli
Adolfo Torino
Martín Moulia
Nicolás Alcalá

Subcomisiones 
Internas

Prensa
Coordinador:
Alberto Colombres Garmendia

Miembros:
Juan Manuel Alberro
Cristian Bianchi

Exposiciones
Coordinador:
Carlos Roldán

Miembros:
Juan Manuel Alberro
Valerio Baruzzo
Alejandro Becerra
Germén Fogliatti
Ramiro Godoy

Registros
Coordinador:
Juan Baqué

Miembros:
Luis Magliano
Fernando Fortuny
Carlos Roldán
Germán Fogliatti
Roberto Matarazzo

Finanzas
Coordinador:
Saturnino Madariaga

Miembros:
Marcos Bulló
Ramiro Godoy

Desarrollo Comercial
Coordinador:
Manuel Mateo

Miembros:
Ricardo Freire
Alberto Podestá
Roberto Matarazzo

Técnica
Coordinador:
Germán Fogliatti

Miembros:
Gastón García
Diego Grané
Juan Gutiérrez
Gustavo Ambrogio
Carlos Roldán
Pedro Borgatello
Claudio Angelino
Roberto Amalfi
Rodrigo Roldán

Consejo Editorial
Miembros:
Juan Manuel Alberro
Alberto Colombres Garmendia
Cristian Bianchi
Alejandro Becerra
Gustavo Olmedo
Luis Magliano
Germán Fogliatti



ASOCIACION BRAFORD ARGENTINA 11



DICIEMBRE 202012

EDITORIAL

—Acérquense al borde —les dijo. 

—No podemos, tenemos miedo —contestaron. 

—Acérquense al borde —repitió. 

—No podemos, nos caemos —se quejaron. 

—Acérquense al borde —insistió. Y se acercaron. 

Él los empujó, y levantaron vuelo… 

Guillaume Apollinaire

Impulsados

Cada año tiene momentos deci-
sivos, pero durante los últimos 
once meses se han producido 

hechos que han cambiado el mundo 
y los paradigmas. Con una pandemia 
aún rampante y oleadas de cambios 
sociales y globales, nuestra sociedad 
está a prueba, como así también el sis-
tema político, jurídico y económico y 
sus murales de eficiencia, democracia 
y libertad. 

Así y todo, nos paramos al borde 
del abismo. Nos empujó el mismísimo 
contexto e impulsados por la fuerza de 
nuestros criadores, socios, directores, 
inspectores, auspiciantes, equipo de 
trabajo y amigos… volamos. 

La Braford se adaptó. Desde cada 
una de las áreas trabajamos arduamen-
te para lograr los objetivos y estar a la 
altura de las circunstancias. Fuimos la 
primera asociación en atender desde 
el home office, y nuestros inspectores 
reacomodaron sus agendas y planes 
operativos para cubrir todas las regio-
nes de un país con fronteras interpro-
vinciales cerradas. 

A su vez, generamos una plataforma 

APP donde los criadores pueden pu-
blicar los animales que salen a venta 
en los remates auspiciados o en forma 
particular. Pactamos acuerdos con 
proveedores de precios bonificados 
para la articulación y transmisión 
virtual de los remates auspiciados, 
ampliamos e intensificamos las redes 
de difusión de los mismos y bajamos 
la cuota de auspicio ante un año lleno 
de incertidumbres. Implementamos los 
sellos de ¨Lote verificado¨ y ¨Servicio 
Chequeado¨, herramientas para dar 
certeza a los compradores de que los 
reproductores que adquieren están 
correctamente declarados en nues-
tros registros. Organizamos el remate 
“Braford de Etiqueta”, un nuevo canal 
de venta que nos puso en la tarima y 
posibilitó a los criadores una venta de 
hembras elite con precios diferencia-
les. Estamos organizando una impor-
tante concentración física y virtual 
de terneros Braford para finales del 
primer trimestre 2021 con el objetivo 
de agregarle valor a esas categorías. 

Los precios de los Remates Auspicia-
dos fueron estupendos, mucho mejor 
de lo proyectado, y más allá de que 

se dieron varias condiciones para que 
esto suceda, se obtuvieron aumentos 
del 129% en el precio de los machos y 
del 125% en el de las hembras. También 
hubo un aumento del 14% en la canti-
dad de remates auspiciados y un 8% 
en cantidad de cabezas a venta.

Estamos trabajando en la APP/ pla-
taforma web para mejorar el buscador 
de criadores, para que el mismo sea 
ágil,  descriptivo y visual para que 
sirva como herramienta de difusión y 
contacto de todas las cabañas. 

No quiero dejar de mencionar el lan-
zamiento de “Monitor Ganadero”, una 
publicación muy completa elaborada 
por FADA con el objetivo de entregarle 
a nuestros socios indicadores, precios, 
datos económicos y tips financieros 
como ayuda en la toma de decisiones. 

Con respecto a los registros y res-
petando el trabajo de regularización 
que viene haciendo la asociación, fle-
xibilizamos las declaraciones fuera de 
término para que nuestros criadores 
no pierdan los registros, lo que a su vez 
permite la recuperación de animales 
de registros avanzados con pruebas 
de ADN, además de mantener anima-
les valiosos por su aporte genético 
a la raza. Este sistema de gestión se 
encuentra en un continuo proceso de 
mejora para optimizar sus funciones 
y para hacerlo más amigable con el 
usuario.

De la misma manera estamos tra-
bajando sólidamente con la UBA y la 
Universidad de la Plata para implemen-
tar la evaluación genómica y poder 
ofrecer lo antes posible a nuestros 
criadores un programa accesible, com-
pleto y superador.

En vistas al Mundial y en consenso 
con la Confederación Braford que reú-
ne a todas las asociaciones del mundo, 
tomamos la decisión de reprogramarlo 
para el 2022. Hemos lanzado el video 
de invitación y ya programamos un 
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itinerario de gira, cronograma y con-
tenido del congreso y de la exposición. 

Cabe mencionar que como institu-
ción fuimos representados y partici-
pamos activamente en la Mesa de las 
Carnes, Mesa Argentina de Carnes 
Sustentables, APEA, Foro de Genética, 
Cámara Argentina de Productores de 
la Carne Vacuna, IPCVA, SRA, Confe-
deración Braford Mundial y Federación 
Braford del Mercosur. 

En ese sentido, nos encontramos 
trabajando para “federalizar” la insti-
tución. Nuestra intención es armar y 
reactivar los nodos regionales donde 
cada criador pueda aportar y tener 
una devolución directa con los coor-
dinadores y eventualmente puedan 
votar a sus propios representantes 
para formar parte de la Comisión Di-
rectiva. Estamos seguros de que esto 
fortalecerá no solo a las regiones que 
tienen sus propias necesidades sino a 
toda la raza.                                                                                      

Al mismo tiempo, para las subco-
misiones internas, se invitará a socios 
externos a la CD a formar parte de las 
mismas para poder trabajar así mano 
a mano en los proyectos actuales y 
futuros de cada área. Este año ya lo 
hicimos con la subcomisión de ̈ Expo-
siciones y Remates¨ y con vistas para 
el 2021 de una mayor participación de 
nuestros socios. La Técnica ya cuenta 
con la participación de reconocidos 
profesionales hace varios años. Es 
fundamental nutrirse de las ideas y 
experiencias de nuestros criadores. 

Para comenzar a transitar el camino 
de contacto directo con los socios he-
mos organizado encuentros virtuales 
por región con excelente convocatoria. 
Se generaron intercambios interesan-
tísimos entre criadores, inspectores y 
directores. Nos volvimos a ver, a escu-
char y aunque haya sido a través de 
una pantalla fue un soplo de frescura 
y realidad, de aggiornamiento y mo-

tivación. Quiero destacar y agradecer 
a los inspectores que trabajaron en 
la convocatoria de las mismas y por 
la gran labor y compromiso que han 
tenido durante este año tan compli-
cado para transitar las rutas y reco-
rrer las vastas regiones que les toca 
inspeccionar. También agradecer a 
aquellos inspectores que tuvieron que 
ceder sus espacios y a aquellos que 
se unieron temporalmente al equipo 
para cubrir zonas y lograr que todos 
los establecimientos puedan recibir su 
inspección en tiempo y forma. 

Con respecto al tema carnes, cum-
plimos con la cuota Hilton 2019/20 
donde ya nos habían concedido 93 to-
neladas y para este ciclo aumentamos 
la cuota a 100 toneladas. Los acuerdos 
con frigoríficos nos permitieron otor-
gar bonificaciones a los remitentes de 
la cuota Braford, las que a noviembre 
de este año superaron los $2.000.000 
con la exportación del 60% de la cuota. 
Firmamos un acuerdo de representa-
tividad con la Cámara de Comercio 
China que ofrece una posibilidad de 
negocios futuros para criadores e in-
vernadores Braford. Estamos trabajan-
do en el desarrollo de la marca “Carne 
Braford”, en sus atributos diferenciales 
para poder lanzar un programa de car-
nes que complemente y genere valor 
para quienes criamos Braford.

Nuestra asociación esta solida eco-
nómica y financieramente. Hemos 
afrontado las tormentas y generamos 
reservas para enfrentar escenarios de 
crisis.

Se inscribieron nuevos socios y, ¡se-
guimos creciendo! 

Uno de nuestros pilares, la Braford 
Junior NEA, también ha trabajado 
incansablemente en este año. Cuenta 
con un equipo de jóvenes sensacional, 
fiel reflejo de los principios y valores 
que señala su estatuto: Humildad, 
servicio, compañerismo, optimismo, 

pertenencia, inclusión, participación, 
tolerancia, educación, objetividad, 
compromiso, solidaridad, unidad, res-
peto e institucionalidad. Literalmente 
un grupo de jóvenes unidos para el de-
sarrollo, fomento y difusión de la raza 
Braford. Ellos son presente y futuro de 
nuestra asociación. Nuestro orgullo. 

Como verán, ha sido un año con 
balance positivo. Claro que extraña-
mos los abrazos fraternos, el desfilar 
de animales en las pistas, los nervios 
del suspenso antes de la palmadas, la 
emoción de participar, los remates pre-
senciales, los asados, los brindis y, so-
bre todo, los “MOMENTOS BRAFORD” 
que solíamos disfrutar todos juntos. 
Sin embargo, logramos focalizarnos en 
otros temas con la mirada puesta en el 
presente y proyectando a futuro para 
seguir creciendo y agregando valor a 
nuestro negocio, a nuestras pasiones.

Aún queda mucho camino por an-
dar, mucho por hacer, por construir, 
por acercar y en esa dirección vamos 
firmes, a paso redoblado. Esto se logra 
con el trabajo conjunto, compromiso 
y esfuerzo continuo de todos quienes 
formamos parte de esta gran familia 
Braford.

Gracias a todos los criadores, a nues-
tro director ejecutivo Diego Rodríguez 
y a su staff, al equipo de inspectores, 
al equipo de Comisión Directiva, a 
nuestros auspiciantes, amigos y cola-
boradores/ seguidores de la raza,  por 
su apoyo y compromiso.

Cerramos un año de adaptaciones 
y grandes desafíos. La ganadería nos 
une, Braford nos impulsa.

Un fuerte abrazo,

Tiziana Prada
Presidente
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ACTUALIDAD

¿Hacia dónde
va la economía 
Argentina?



ASOCIACION BRAFORD ARGENTINA 19

Economía mundial
complicada, pero…

Sin embargo, hay varias noticias que 
hacen ser algo más optimistas sobre el 
contexto internacional. Por un lado, Chi-
na ha manejado muy bien la pandemia 
y su economía está en vías de recupera-
ción, lo que también ha impactado en sus 
compras, siendo uno de los drivers de 
la mejora de precios de los granos. Por 
otro lado, comienza a haber esperanzas 
sobre las vacunas, lo que puede ponerle 
fecha al fin de las restricciones derivadas 
de la pandemia, y le da alguna esperanza 
a América Latina para el invierno 2021. 
Finalmente, las principales economías 
del mundo han aplicado una política 
monetaria expansiva muy fuerte, para 
tratar de atajar los efectos económicos 
de la pandemia. Parte de la emisión de 
dólares y euros se filtra al precio de los 
granos, mejorando la perspectiva de las 
exportaciones y la economía argentina 
(aunque esto no sea muy bueno para el 
engorde).

Contexto local

Desde lo económico, Argentina, al 
igual que el resto de los países del mun-
do, enfrentó la pandemia a través de un 
mayor déficit fiscal. La diferencia es que 
economías más ordenadas se pudieron 
permitir emitir, sin efecto inmediato en 
inflación y tipo de cambio, y endeudarse.

Argentina, con los mercados de deu-
da cerrados, la única alternativa que 
tuvo fue emitir pesos, con tasas reales 
negativas y en un contexto donde los ar-

gentinos no quieren más pesos. En el 2020 se van a 
haber emitido unos 2 billones de pesos (lo pongo en 
números para dimensionarlo $2.000.000.000.000). 
Esto es el equivalente a la base monetaria que ha-
bía a fines de 2019. También implica que el BCRA 
tenga pasivos remunerados (pases y leliq) por 2,4 
billones, que devengan intereses por cerca de 1 billón 
de pesos por año. Es decir, sólo los intereses de los 
instrumentos que usa el central para absorber pesos, 
implican una emisión equivalente al 40% de la base 
monetaria por año.

 

Todos estos nuevos pesos que los argentinos no 
quieren presionan al dólar. Cómo los gobiernos, an-
terior y actual, no quieren devaluar el tipo de cambio 
oficial y cada vez hay menos reservas internacio-
nales en el Central, se implantó el cepo cambiario. 
Por lo que todos estos pesos tienen pocas vías de 
salida: bienes, mayor presión genera inflación; dó-
lares libres, que ha generado un 100% de brecha; y 
bienes dolarizados, que ha generado brotes verdes 
en la construcción, la industria automotriz, insumos 
agropecuarios, maquinaria agrícola y, probablemen-
te, la cría y la invernada bovina.

La economía mundial está complicada, una segunda ola de Covid 
en el hemisferio norte ha generado nuevas inquietudes sobre las 
perspectivas de las principales economías del mundo, principal-
mente Europa y Estados Unidos. Un efecto de esto lo está viendo 
la cadena bovina con la baja de precios de las exportaciones 
a Europa.
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En resumen, la macro 
está delimitada por déficit 
fiscal, emisión monetaria y nulas reser-
vas internacionales. A esto se le suma 
una recesión que ya lleva dos años y 
medio y fue profundizada al extremo 
por la extensa y generalizada cuarente-
na que se decidió aplicar como medida 
sanitaria. Esta situación lleva, indefecti-
blemente, a perdida de empleo, caída 
del poder adquisitivo y mayores niveles 
de pobreza. En el caso de la cadena de 
carnes, esta situación socioeconómica 
es la que le presenta un desafío impor-
tante, tanto por la vía de precios en el 
mercado interno, como políticos.

Caminos posibles

Ante esta realidad podríamos 
pensar en tres escenarios posi-
bles para la economía del país. El 
primero es un escenario de con-
tinuidad donde, si se siguen los 
pasos políticos y económicos de 

los últimos meses, el futuro es complejo. 
Este escenario es continuar haciendo 
lo que se venía haciendo: ruido político 
(justicia, tomas de tierras, impuesto a la 
riqueza, entre otros) y política fiscal y 
monetaria laxa, es decir, déficit y emi-
sión. Este escenario tiene como conse-
cuencia directa una brecha cambiaria 
creciente y salida de depósitos en pesos 
y dólares. Como mínimo, el resultado es 
que Argentina vaya a un régimen de alta 
inflación, con inflaciones anuales ron-
dando el 100%. Este escenario es el que 
tienen en su cabeza los más pesimistas.

En las últimas semanas, tal vez de la 
mano del ministro Guzmán, se han co-
menzado a ver señales de moderación, 
entendiendo la gravedad de la situación 
o también con el incentivo de la llegada 
del equipo del FMI al país. La moderación 
viene por el lado de alguna perspectiva 
de reducción del gasto, y una rotación 
del financiamiento monetario del déficit 
a un financiamiento en el mercado local 
en pesos. El problema es que el único 
financiamiento neto que se consigue es 
atado al dólar (dollar linked) o atado a la 
inflación (CER), las únicas dos certezas 
que tiene el contexto económico actual. 
La moderación por el lado la economía 
aún no ha sido del todo acompañada 
por una moderación del discurso políti-
co, que siente las bases para reducir los 
niveles de desconfianza.

ACTUALIDAD
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Este escenario es uno en el cual la po-
lítica económica en general no cambia, 
sino que rota a una situación algo más 
sostenible. Este escenario probablemente 
es el de mínima, o incluso no alcance, para 
contentar al FMI. En efecto de este esce-
nario podría ser una devaluación leve del 
oficial, con una suba del oficial en torno 
al 30%. Este viraje podría relajar algunas 
tensiones, pero no soluciona los problemas 
de fondo. A juzgar por las últimas semanas, 
este parecería ser el camino elegido por 
el gobierno.

Un tercer escenario, que hoy parece 
menos probable, es el de un programa 
económico consistente, algo más cercano 
a lo que el FMI y algunos economistas (tal 
vez incluso el propio Guzmán) tienen en la 
cabeza. El problema es que esto significa 
un ajuste más importante del gasto, que 
comienza por reducción de subsidios a las 
tarifas, pero que sigue con obras, salarios 
y jubilaciones, lo que significa un esfuerzo 
político que, en general, los gobiernos no 
están dispuestos a asumir. Como ejemplo, 
implicaría un salto del tipo de cambio ofi-
cial de un 60%. Una de las consecuencias 
sería un mayor nivel de inflación, al menos 
en el corto plazo. Un cambio de política 
económica de este tipo, con fuerte apoyo 
del FMI, tal vez podría implicar los cambios 
y la confianza necesaria para ir normalizan-
do la economía del país.

Luego de lo analizado, el escenario de 
moderación parecería hoy lo más probable. 
Principalmente porque no hay convenci-
miento político para encarar el escenario 
3, pero el instinto de supervivencia debería 
hacer que se evite el escenario 1.
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Relaja pero

no solucionaESCENARIO 2

Plan económico
consistente con 

apoyo FMI

Devaluación
moderada
(el.: 60%)

Relaja brecha,
impulsa expo,

reduce riesgo país.
per

ESCENARIO 3

PROYECCIONES POSIBLES

Crecimiento
2021

Salario real
Dic. - 2021

In ación
2021

Dólar o cial
Dic. - 2021

Dólar MEP
Dic. - 2021

2021

+ 51 %

47 %

121

REM

+ 5 %

60 %

- 15 %

160

240

Esc. 2

+ 5 %

60 %

- 20 %

190

220

Esc. 3

ACTUALIDAD

Algunas proyecciones
para presupuestar el 2021

En base a los escenarios planteados, se presentan algunas posibles 
proyecciones para presupuestar el 2021. La primera proyección que 
se muestra es a partir del relevamiento que realiza el Banco Central 
entre las principales consultoras y banco del país. Los escenarios 2 y 3 
son proyecciones propias en base a lo planteado. El escenario 1 no se 
plantea porque es explosivo y totalmente impredecible.
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MEDIO AMBIENTE

Ing. Andres Costamagna
ganadosycarnesweb@gmail.com

Difundamos
“la ganadería
argentina no
calienta el planeta”
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En primer lugar quiero agradecer a toda la familia de la Asocia-
ción Braford Argentina por la oportunidad de acompañarlos 
durante el 2020, el año en que la Pandemia pospuso al 5G.

Quiero agradecer muy especial-
mente a la Presidenta de la 
Asociación Braford Argentina, 
Tiziana Prada por confiar en mí 

para poder colaborar en elaborar los in-
dicadores en la Mesa Argentina de Carne 
Sustentable (MACS), así como en pensar 
que podría ser un puente de formación 
para los integrantes de Braford Junior. 

Quiero destacar la labor del  FORO 
ARGENTINO DE GENETICA BOVINA, 
tanto a su Presidente Alfonso Bustillo, a 
su coordinador Facundo Rivolta, como 
a todos los miembros integrantes, es-
pecialmente a Diego Rodríguez (ABA),  
quienes se sensibilizaron por el tema 
Ganadería y Cambio Climático, pasando 
rápidamente de diciendo a haciendo, 
logrando, según mi modesta opinión,  
no sólo poner claridad sino también ser 
una voz autorizada en este tema crucial 
para el futuro de los ganaderos y la 
producción de carne de América Latina 
y el Caribe.

Para iniciar este segundo encuentro 
con los socios de Braford, quiero ser 
claro en el contexto en el que estamos, 
la producción de alimentos es un tema 
de Geopolítica, los países que tienen 
necesidades de contar con alimentos en 
cantidad y calidad (seguridad alimenta-
ria primaria), quieren hacerlo al menor 
valor posible, con inocuidad y calidad 
(seguridad alimentaria secundaria). Lo 
primero es que sea barato, lo segundo 
es que sea un alimento seguro.

Como mundo globalizado, el acuerdo 
de Paris ha socializado el impacto que 
han provocado las emisiones de gases 
de efecto invernadero de las grandes po-

tencias europeas, Estados Unidos y Asia 
en general, China en particular durante la 
revolución industrial, ellos generaron el 
problema pero ahora lo debemos solu-
cionar entre todos en comunidad global 
y de manera gratuita.

Pero, lo que no tuvo en cuenta el 
acuerdo de Paris es que en el planeta,  
1000 millones de personas no cubren 
sus necesidades alimenticias diarias, no 
obstante se han desarrollado campañas 
de desprestigio y difamación desde 
la Organización de Naciones Unidas 
(ONU),  que solo son una muestra más 
de la protección hacia los intereses del 
petróleo y la industria automotriz.

El Cambio Climático es responsabiliza-
do de la actual crisis de abastecimiento 
global de ARROZ (sequía en Brasil), pero 
no es menos cierto que Tailandia, Laos, 
Camboya y Vietnam padecen sequía por 
las 11 represas construidas por China a 
lo largo del Río Mekong, algo similar 
nos sucede en Argentina, Paraguay y 
Uruguay con nuestro Río Paraná por las 
represas Brasileras.

El pensamiento del mundo se mostró 
en todos los congresos que se realizaron 
en forma virtual, la sustentabilidad y sos-
tenibilidad fueron la temática abordada 
por diferentes actores de la economía 
mundial, desde la Organización Mundial 
de Comercio hasta el Fondo Monetario 
Internacional.

Nuestra misión, los invito,  será  de-
mostrar que  América Latina y el Caribe 
es la única región del planeta que puede 
producir alimentos y sobre todo carne 
amigable con el ambiente, además que 
sabemos como hacerlo.

#NuestrasVacasEnfríanElPlaneta
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Ganadería y
Servicios Ambientales

La Ganadería Pastoril es la única capaz 
de poder mitigar el calentamiento global 
de forma efectiva.

Los sistemas de producción ganade-
ros pastoriles que son administrados 
como un conjunto de piezas que deben 
funcionar de manera sincronizada y ar-
mónica tienen impactos positivos sobre 
la economía de la empresa (son más 
rentables), sobre la salud del suelo y el 
medio ambiente, sobre la sociedad y su 
desarrollo.

Desmitificando a la carne vacuna como 
una de las principales fuentes de Gases 
de Efecto Invernadero, esto sólo se re-
fiere a que los rumiantes en su proceso 
digestivo emiten metano, pero esta sola 
definición no es suficiente.

La Universidad de Oxford lleva ade-
lante estudios sobre una nueva métrica 
para las emisiones producidas por el 
ganado, https://www.oxfordmartin.
ox.ac.uk/downloads/reports/Clima-
te-metrics-for-ruminant-livestock.pdf, 
es decir si lo medimos mejor sabremos 
qué efecto tiene.

En su última ponencia el Profesor John 
Lynch en Julio del 2020 (GRSBEEF) dejó 
entrever que los resultados que esperan 
para el 2021 serán fundamentales para 
mostrar que las vacas no tienen que ver 
con el Cambio Climático.

Resulta indispensable que considere-
mos al sistema ganadero como un todo, 
iniciando su consideración desde la Fo-
tosíntesis de las pasturas, la producción 
de materia seca sobre el suelo y debajo 
del suelo, la interacción con la biología 
del suelo y su biodiversidad, respetando 
los tiempos de cada recurso para lograr 
secuestro efectivo de carbono.

El ganadero argentino promedio lo 
hace, pero como muchos otros paráme-
tros en nuestra ganadería, no se mide 
y si se mide no es comparable, por eso 
los programas genéticos (PEGBraf + 
GENÓMICA) son una muestra de cómo 
tenemos que trabajar para poder mensu-
rar que está pasando en nuestro campo.

La tecnología y la comunicación 
nos darán la posibilidad de generar y 
compartir la información con mucho 
menos trabajo, involucrando a todo el 
equipo para potenciar las tareas y los 

resultados. Necesitamos convencernos 
que la manera es trabajar en red junto a 
nuestros colegas.

CÓmo podemos saber
si nuestro rodeo
es Sostenible?

Les comparto algunos parámetros que 
son útiles para saber si somos sosteni-
bles o a que debemos aspirar para serlo, 
son parámetros de mínima a cumplir:

MEDIO AMBIENTE
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CÓmo lo haremos?
 “Lo que no se mide no se puede me-

jorar”, poder tener programas de mejo-
ramiento genético fuertes (PEGBRAF), 
sistemas de medición de producción y 
consumo de pasto respetando el periodo 
de rebrote, controlar 2 veces por año el 
carbono del suelo, junto a los indicadores 
productivos del rodeo son la manera de 
poder generar conocimiento y datos, son 
el desafío para certificar.

En todas y cada una de las simula-
ciones que hacemos junto al equipo 
de Kelpie.com, basadas en 3 años de 
mediciones a campo en lotes de pastu-
ras plurianuales o perennes,  no hemos 
encontrado sistemas ganaderos en 
Argentina que tengan balance negativo 
de carbono, lo que nos lleva a decir que 
en Argentina #NuestrasVacasEnfrianEl-
Planeta.

En pocos años nuestros satélites  SAO-
COM 1 + SAOCOM 2 (CONAE), junto a los 
datos que nos brinden los productores 
que se unan a #NuestrasVacasEnfria-
nElPlaneta, nos permitirán tener mayor 
fortaleza y desarrollar estrategias de 
manejo que garanticen al consumidor 
que lo estamos haciendo bien.

Trabajando juntos y pensando los 
sistemas ganaderos de otro modo, 
equilibrados e integrados, dejaremos 
atrás a la carne celular junto con quienes 
desean reemplazar una actividad que 
genera empleo, educación, soberanía e 
impuestos, por sustitutos que necesitan 
parecerse demasiado a la carne y para 
ello utilizan energía adicional generada 
con combustible fósil.

Les deseo a todos un mejor año en el 
2021, que nos encuentre más unidos y 
con el doble energía para seguir traba-
jando por el bien de la Ganadería Argen-
tina y el bien de Nuestra Patria.

Hace unos años participando de una 
exposición ganadera en Montana, el 
Presidente de la Liga de Ganaderos cerró 
su discurso con estas palabras que voy 
a utilizar:

“Que Dios nos envíe lluvias
y que Nuestro Gobierno
nos deje PROGRESAR”.

RODEO DE CRÍA
Vacas longevas que produzcan 9 ó 10 terneros en su vida útil

Toros utilices para servicio por 9 ó 10 años.

Los últimos 5 años el porcentaje de preñez mínimo fue del 80% 
y el de destete el 70%.

Las vacas destetan al menos un 40% de su peso vivo.

RODEO DE RECRÍA, INVERNADA, ENGORDE
La alimentación anual proyectada cubre al menos el 95 % del 
requerimiento de los animales.

Los animales no pierden peso en ningún momento de su vida.

La ganancia mínima promedio representa al menos el 85% del 
potencial genético.

Los animales llegan a faena con menos de 4 Dientes.

MEDIO AMBIENTE
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MARKETING

Ing. Hugo C. J. Albónico
Profesor de Untref y Consultor

“Post COVID-19:
Marketing Ganadero,
una herramienta para
la transformación hacia
la nueva normalidad”



ASOCIACION BRAFORD ARGENTINA 33ASOCIACION BRAFORD ARGENTINA

La pandemia trajo, junto con restricciones y condicionamientos, la 
necesidad de enfrentar nuevos riesgos y transformar la actividad 
para transitar una “nueva normalidad” caracterizada por cambios 
que perdurarán por largo tiempo o, sencillamente, llegaron para 
quedarse. Ante este panorama la nota analiza la importancia y el 
alcance del aporte del Marketing Ganadero para aprovechar las 
oportunidades que la presente realidad le plantea a “la raza que 
más crece”.

Mucho más que
publicidad

Expresiones y siglas como “app Braford”, “RFI” 
(del inglés: “Residual Feed Intake”), “GRSB” 
(ídem, Global Roundtable for Sustainable Beef) 
o el familiar “www” que identifica a las páginas 
web, son de uso habitual cuando se hace refe-
rencia a la producción ganadera.  Por su parte, 
el concepto de “Marketing” o cualquiera de sus 
disciplinas, aún incluso sin nombrarlo, partici-
pan cada vez más en la vida de quienes buscan 
desarrollar tal actividad haciéndola, tanto más 
innovadora, sustentable y rentable, como social 
y ambientalmente responsable.

Su aporte asume aún más relevancia, ante la 
aparición del COVID-19, donde los cambios en 
la forma de vida a nivel mundial no disminuyen 
la necesidad de afrontar el desafío de superar 
la crisis y adecuarse para la “nueva normalidad” 
posterior a la pandemia: “Seguir trabajando en el 
mejoramiento continuo de la raza, incorporando 
tecnología y pruebas que brinden mayor certe-
za en los programas de selección y así poder 
producir cada vez más cantidad y mejor calidad 
con menos o la misma proporción de recursos, 
es decir, con mayor eficiencia”, tal como expresó 
la Presidente de la Asociación, Sra. Tiziana Pra-
da en el editorial de la Revista BRAFORD Nro. 
91, obliga, ante el nuevo panorama, a agudizar 
el ingenio y a redefinir el alcance términos tan 
tradicionales como producto, consumidor y 
mercado. 

Incrementar las ventas de carnes rojas en todo 
el mundo ya no es tan simple. Para lograrlo se 
necesita ofrecer innovaciones que aporten valor 
y opciones. Esto significa desarrollar nuevos pro-
ductos con un valor agregado capaz de ser per-
cibido y de generar un impulso en la demanda.

Diversos estudios muestran que los hábitos de 
alimentación están evolucionando y que las nuevas 
actitudes de los consumidores confirman que el 
comprador busca equilibrar, además de los tradi-
cionales aspectos de calidad y precio, otros más 
novedosos referidos a nutrición, bienestar animal, 
medio ambiente, practicidad e, incluso, la vivencia de 
experiencias gastronómicas agradables, que pueden 
predisponerlo a pagar un precio superior por un corte 
o producto premium.

La lenta recuperación del mercado global, la fuerte 
retracción internacional motivada por el aislamien-
to en determinados segmentos, como el de cortes 
premium, así como su efecto como promotor de la 
inclusión de los productos cárnicos en la modalidad 
de venta “on-line”, conduce a la necesidad de iden-
tificar tendencias y conocimientos para canalizar 
nuevas oportunidades de crecimiento y desarrollar 
los modelos comerciales apropiados.

En consecuencia, para el productor, el marketing 
significa mucho más que sólo publicidad. Marketing 
Ganadero implica todo el proceso de planificación 
necesario para producir, promover y comercializar 
el “producto Braford”.
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Afrontando
las oportunidades

Planificar con decisiones 
fundamentadas

El objetivo de cualquier programa de 
cría de ganado es obtener un retorno 
de la inversión y ayudar a sus clientes 
a ser más rentables. El éxito depende 
de la eficiencia del programa de cría y 
de su capacidad para suministrar a los 
clientes un stock genéticamente superior 
de forma continua. Para este trabajo, es 
fundamental la disponibilidad, registro y 
análisis de información precisa durante 
la toma de decisiones de reproducción. 

La planificación debe estar diseñada 
para ser eficiente sin perder de vista 
la necesidad de mejora genética, salud 
y bienestar del ganado asegurando la 

responsabilidad social de 
garantizar un suministro 
seguro de animales sanos, 
priorizando la bioseguridad 
sobre la mejora genética.

La estrategia para lograr-
lo es simular múltiples entornos de 

producción, su combinación con datos 
históricos capturados a lo largo del de-
sarrollo de la actividad y el análisis de la 
información con la asistencia de herra-
mientas de cálculo y representación que 
faciliten la toma de decisiones.

Alinear
producto-consumidor

El objetivo de toda transacción co-
mercial debe perseguir la intención de 
alcanzar un resultado “ganar-ganar” 
para ambas partes, tanto para el pro-

ductor como para el comprador. Una 
simplificación extrema de este último 
permitiría reducir las opciones a sólo dos 
posibles: comprador para producción o 
consumidor final.

En el primer caso, la capacidad de pro-
ducir un stock genéticamente superior 
para una producción comercial rentable 
depende de la precisión de las decisio-
nes de selección en el núcleo de repro-
ducción. Los aciertos en este aspecto, 
tendrán gran impacto en la satisfacción y 
fidelidad del cliente, el volumen de ventas 
y, por tanto, los ingresos y la rentabilidad. 
Para lograrlo, la disponibilidad de infor-
mación precisa es un elemento esencial 
en la capacidad de tomar decisiones 
oportunas para cualquier programa de 
mejoramiento. Esto incluye información 
sobre las unidades de ganado individua-
les, el entorno de rendimiento, incluidas 
las micro variaciones en los insumos su-
ministrados, los requisitos del mercado y 
la calidad del producto.

MARKETING
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La rentabilidad sostenible del pro-
grama de cría como negocio depende 
de la capacidad de gestionar el costo 
de los insumos y mantener un recurso 
genético de base amplia en el proceso 
de producción de reproductores de gran 
valor. También depende de la capacidad 
para mejorar la superioridad genética y 
la salud de las existencias suministradas 
para mantener una ventaja competitiva 
en un mercado global. Debido a que el 
producto final del programa de cría es un 
animal vivo que se espera que prospere 
y se desempeñe en los campos de los 
clientes, la rentabilidad de ellos depen-
de, entre otras cosas, de la eficiencia del 
programa de cría y su capacidad para 
proporcionar al “comprador para pro-
ducción” los mejores animales para sus 
requerimientos de producción actuales 
y futuros.

Si bien en última instancia están rela-
cionados, cuando se piensa en el “con-
sumidor final”, se incorporan otros desa-
fíos en la mente del productor de cría, 
diferentes a los generados por la opción 
anterior. Ahora, estos tienen que ver con 
la necesidad de atender y dar respuesta 
a los nuevos hábitos en el consumo de 
carne. Los cambios más importantes en 
las expectativas de los consumidores se 
refieren principalmente a los cambios 
de preferencias de los consumidores en 

los mercados asiáticos indicando una 
mayor “occidentalización” de sus gustos 
y un crecimiento a futuro de la demanda 
de carne con mayor componente de 
granos en la dieta de los animales, tal 
como quedó reflejado en las opiniones 
expuestas durante el Seminario Virtual 
Internacional del IPCVA que tuvo lugar 
en junio pasado, y a la cantidad de in-
formación a la que se tiene acceso sobre 
los alimentos disponibles y que se consu-
men, así como también sobre la forma en 
se los producen. Esto último, de alguna 

manera, como consecuencia de cierta 
atención a los argumentos promovidos 
por el veganismo.  

En todos los casos, conocer las expec-
tativas e intereses de los compradores, 
así como las preferencias de los consu-
midores son condiciones básicas para 
tener éxito en la ejecución de cualquier 
plan que se conciba. Por supuesto, sigue 
inalterable la necesidad de contar con 
una diferencia competitiva, respaldada 
por una buena imagen de marca.

MARKETING
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Comunicar de
la manera correcta

Finalmente, cualquier intención “ga-
nar-ganar”, como se expresó preceden-
temente, sería imposible sin una adecua-
da comunicación, tanto para conocer 
las necesidades, como para presentar 
el aporte de valor. Aquí también, la ac-
tualidad plantea una realidad a la que la 
actividad ganadera no puede estar ajena: 
se vive hiperconectado.

El cambio generacional, apalancado 
por la tecnología, la formación de gru-
pos de interés y la utilización de redes 
sociales se han vuelto protagonistas en 
el ambiente profesional.

Lo que comenzó tímidamente con la 
presentación de videos de ventas de 
toros, exhibiciones de ganado y otros 
acontecimientos, se ha extendido rápi-
damente con la aparición de redes como 
Facebook, Instagram, Twitter, YouTube, 
para nombrar las principales, cambiando 
drásticamente la forma de comunicarse.

Las redes sociales “en vivo” están cam-
biando la forma en que el mundo hace 
negocios, y los productores de carne se 
están poniendo rápidamente al día y se 
están convirtiendo en jugadores activos 
en el juego del marketing en línea.

La interacción entre productores y 
clientes ha llegado a un nivel nunca an-
tes alcanzado: Convertirse en seguidor 
de una marca, operación o producto en 
Facebook es una declaración pública que 
muestra el apoyo a esa empresa. Esto 
cambia la forma de comercializar.

Las opciones son inmensas, desde 
establecer contactos, interactuar con los 

clientes, promover la marca de su caba-
ña, presentar y comercializar ejemplares 
de la raza, hasta promover el consumo 
de carne publicando datos nutricionales 
y otros mensajes proactivos directa-
mente dirigidos a los consumidores, o 
compartiendo mensajes y comentarios 
de “influencers” seleccionados (dietis-
tas, médicos, nutricionistas, chefs, etc.). 
Los productores se están dando cuenta 
rápidamente de la importancia de tener 
presencia en las redes sociales.

Sin embargo, su potencial no exime de 
estar atentos a los riesgos y cuidados 
que deben atenderse en su uso, tanto 
profesional como personal. La elección 
de contenidos y la forma en que son 
presentados deben ser cuidadosamente 
elegidos evitar errores de comunicación 
que afecten al productor o perjudiquen 
el valor de los “nobles caras blancas”.

Como la tecnología, las herramientas 
del Marketing Ganadero potencian el 
esfuerzo productor. Hoy en día es im-
pensable una actividad prescindiendo 
de ellas.
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GENÓMICA

por Andrés Rogberg Muñoz
Universidad de Buenos Aires, Departamento de 
Producción Animal, Facultad de Agronomía, UBA.

Instituto de Genética Veterinaria (FCV-UNLP, 
CONICET).

complementariedad
y vigor híbrido
algunas enseñanzas
geNóMicas
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Con los años los criadores fueron 
mejorando la raza, seleccionando 
animales y generando nuevas lí-

neas por cruzamiento, permitiendo que 
la raza fuera adaptándose a diferentes 
ambientes desde zonas marginales del 
norte, la pampa húmeda y la precordille-
ra. En este proceso los criadores fueron 
enfrentándose a las dos decisiones que 
conlleva el mejoramiento genético y 
que vale la pena recordar: selección, es 
decir elegir quienes son los padres de 
la futura generación, y apareamiento, es 
decir quién cruzo con quién. En el caso 
de una raza compuesta, la primera de-
cisión se centra en el valor genético de 
cada animal visto a través de las DEPs 
(u otro tipo de evaluación del mérito 
genético), técnicamente hablando en el 
valor aditivo; la segunda debería tener 
en cuenta, además, las combinaciones 
de sangre de las dos razas que recibirá 
la cría, esto gobernado por los llamados 
efectos genéticos no aditivos (dominan-
cia y epistasis). 

En cualquier proceso de mezcla de 
grupos genéticamente diferentes, los 
cruzamientos entre razas hacen uso de 
los fenómenos propios del comúnmente 
llamado “choque de sangres”: la comple-
mentariedad y el vigor híbrido (o hete-
rosis). Más información en la página 48.

En Argentina, la raza Braford tuvo sus comienzos hace 
más de 50 años buscando insertarse en zonas de riguro-
sas condiciones climáticas. En ese entonces, se buscó una 
raza compuesta que combinara la rusticidad y adaptabili-
dad al medio del Cebú (Brahman o Nelore), con la calidad, 
eficiencia, mansedumbre y fertilidad del Hereford.

Ambos fenómenos producen una mejora 
en la productividad de los animales cruza 
respecto a lo que se esperaría (el prome-
dio de las razas progenitoras) y por esto 
son importantes, ya que bajo las mismas 
condiciones de manejo los animales cru-
za en promedio producen más. Con el 
advenimiento de las técnicas molecula-
res podemos tener información de cómo 
se han heredado los genomas Hereford y 
Cebú en los diferentes individuos Braford 
(preparatorios, controlados, registrados, 
avanzados, y definitivos). La ABA ha 
venido trabajando durante varios años 
con análisis de ADN por microsatéli-
tes para determinación de parentesco, 
para estimar el porcentaje de cada raza 
en un individuo y para testear alguna 
condición genética. En los últimos años 
ha comenzado la era genómica, y la 
ABA está dando sus primeros pasos 
acompañados por el grupo de Mejora-
miento Genético Animal de la FA-UBA y 
recientemente el grupo de Genética de 
Animales Domésticos del IGEVET (FCV-
UNLP, CONICET). En las siguientes líneas 
trataré de simplificar algunas evidencias 
del proceso de mejora genética en razas 
compuestas que ya hemos podido ver 
con los marcadores moleculares, y cómo 
esta información podría ser de utilidad 
para los criadores de Braford.
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¿Qué nos está mostrando la ge-
nómica y cómo aprovechamos 
esta nueva información?

Detengámonos un instante a enten-
der la herencia en cruzamientos, siem-
pre recordando la base de la herencia: 
un animal tiene dos copias por gen y se 
hereda una copia de cada padre, por 
lo tanto, todo individuo posee la mitad 
de la información de cada progenitor. 
Además, a su progenie pasará una 
mezcla de las copias heredadas de sus 
padres (la llamada recombinación de 
cromosomas), así todos los individuos 
tendrán en promedio un cuarto de la 
información de cada abuelo (la mitad, 
de la mitad) aunque el resultado exac-
to de la herencia puede diferir de esto. 
Cuando vemos la trasmisión genética 
en términos raciales podemos inferir, 
en promedio, la fracción de genes de 
las razas progenitoras en una determi-
nada variedad, a partir de un esquema 
de cruzamientos. Esta información la 
dan los quebrados y es el promedio 
esperado de composición de cada raza 
de un individuo con una genealogía 
propia (ver Figura 1). 

Figura 1: se presenta la estrategia clásica de obtención del Braford 3/8, en la derecha se 
esquematiza en términos raciales la segregación genética de un par de cromosomas (cada 
barra es un cromosoma y el heredado del padre siempre está arriba). Nótese que cada vez 
que el animal es Braford transmitirá a su descendencia genes provenientes del Hereford y del 
Brahman (o Nelore), en promedio, la mitad de los que él mismo poseía.

Una gran herramienta que poseen 
las razas compuestas y que tiene el 
Braford en Argentina, es la posibilidad 
de utilizar diferentes proporciones 
de cada raza, de manera de poder 
aprovechar la rusticidad cebuina en 
la medida que el ambiente lo requiere. 
Esto le permite al Braford Argentino 
ser una raza más versátil y plástica, 
ya que se amplía la variabilidad ge-
nética total inicial de la raza, lo cual 
impacta sobre las posibilidades de 
progreso genético. En palabras del 
Dr. (Fito) Cantet: “La eliminación de 
los quebrados ha sido una inteligente 

GENÓMICA

intuición de los criadores, ante un 
problema que académicamente está 
lejos de resolverse: cómo manejar la 
herencia no aditiva, la heterosis (la cual 
es genética y se manifiesta mediante 
el vigor híbrido que es fenotípico)”. Sin 
embargo, la uniformidad y estabilidad 
de un producto son partes conceptua-
les del valor del mismo, y los criadores 
de Braford lo entendieron muy bien. 
Dentro de esa variabilidad total origi-
nal, sumado al aporte constante de las 
nuevas líneas generadas a partir de las 
razas puras, se han podido definir bio-
tipos que efectivamente retienen gran 
parte de la rusticidad del Brahman y 
excelentes condiciones de calidad, 
eficiencia, mansedumbre y fertilidad 
del Hereford, que hoy son la fortaleza 
de la raza.

En este sentido, un trabajo realizado 
en conjunto entre la FAUBA y el IGE-
VET, y publicado en la revista inglesa 
Animal (Goszczynski y col, 2018), se 
encontraron evidencias de lo que 
teóricamente sabemos respecto de la 
complementariedad. En ese trabajo 
se estudió una de las regiones en el 
genoma donde se sabe hay un gran 
número de genes que participan en 
la respuesta inmunitaria, esta zona 
codifica para el Complejo Mayor de 
Histocompatibilidad (MHC) que tiene 
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relevancia, entre otras cosas, en la 
resistencia a parasitosis. Trabajando 
con datos genómicos de una raza 
compuesta se observó lo esperable, 
que la composición racial del genoma 
completo de la mayoría de los anima-
les era cercana al 3/8. Pero al observar 
la región específica del MHC, se encon-
tró que más del 60% de los individuos 
analizados poseían variantes que pro-
venían del Cebú, más aún, en algunos 
pequeños segmentos el porcentaje 
de individuos con las dos copias Cebú 
era mayor al 90%. Este estudio de-
mostró que por selección artificial se 
han elegido aquellos individuos que 
heredaron las variantes favorables 
para la adaptación, mayoritariamente 
Cebuinas, es decir, se seleccionaron 
los más adaptados.

Por otro lado, el vigor híbrido es 
dependiente del porcentaje de las 
razas en el individuo y de la fracción 
del genoma que recibió una copia de 
cada raza. En este sentido, el uso de la 
información de los quebrados ha per-
mitido comparar de una manera más 
exacta el valor genético aditivo (selec-
cionable) de individuos con diferente 
composición racial. Además, el contar 
con estimaciones moleculares de la 
composición racial de los individuos, 
ha permitido mejorar las DEPs de esos 
individuos y de todos los animales 
en la evaluación. El análisis que se ha 
realizado, utilizando la información de 
microsatélites de Rural, ha demostrado 
que la mayoría de ellos posee entre 
25% y 40% de su genoma cebuino 
(Figura 2), aunque, hay animales en 
un amplio rango, desde 3% a 78% de 
genes Cebú. El beneficio del uso de 
la composición racial ha sido demos-
trado teóricamente (Lo y col., 1995) 
y como ya se dijo, fue incorporado a 

la evaluación genética del PEGBraf 
desde ya hace varios años utilizando, 
cuando estaban disponibles, los da-
tos de composición racial molecular 
obtenidos con microsatélites. Es im-
portante en este punto entender que 
los datos provenientes de cualquier 
análisis de ADN que permita hacer 
paternidad (sea microsatélites o SNPs) 

Figura 2: En la figura se muestran los resultados obtenidos para el estudio de composición racial. 
En la figura superior se observa el resultado del análisis con el programa STRUCTURE, donde se 
pueden ver todos los animales evaluados representados por una línea vertical, observándose el 
carácter híbrido de los Braford representados por la combinación de Brahman en verde y Here-
ford en anaranjado. La cantidad de cada color indica la composición racial. En la parte inferior 
se grafica el número de animales que presentaron una composición racial en rangos de 5%.

pueden utilizarse para estimar la com-
posición racial, estos resultados son 
completamente compatibles unos con 
otros, por lo tanto, todos los animales 
que ya tienen ADN podrían contar 
además con el dato de composición 
racial molecular y mejorar las estima-
ciones de las DEPs de ellos, de sus 
parientes y de todo el PEGBraf.

GENÓMICA
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Mirando hacia adelante

La ABA está comenzando un proce-
so de genotipado por chips de SNPs 
cuyo objetivo es tener una evaluación 
genómica, y como todo proceso de 
información, la recolección de datos 
conlleva un tiempo hasta que se al-
canza un número mínimo que permita 
el análisis. Aun así, una vez que se 
cuente con los datos genómicos se po-
drían responder otras preguntas, por 
ejemplo, entender mejor la evolución 
genética de la raza. En este sentido, en 
un estudio de composición racial por 
SNPs realizado en la raza Brangus, he-
mos verificado que los toros referentes 
de la raza conservan en promedio 1/3 
Cebú (33,3%). Este resultado es un po-
quito menor que el 3/8 esperado por 
pedigree (37,5%); dentro de las múlti-
ples explicaciones que se pueden teo-
rizar podemos mencionar dos: 1. Que 
responda a un doble proceso selectivo 
de complementariedad, en donde las 
regiones “necesarias” del Cebú para 
mantener la rusticidad se conservan, al 
mismo tiempo que las regiones Angus 
relacionadas a fertilidad y calidad de 
carne también; 2. Alternativamente y 
en el otro extremo, podría esgrimirse 
que se ha seleccionado a favor del 
Angus por cuestiones productivas/
estéticas descuidándose la rusticidad. 

El resultado mencionado anteriormen-
te sobre el MHC daría indicios a favor 
del primer argumento, sin embargo, 
para tener una verdadera respuesta 
se necesita más información. A la vista 
de estos resultados y en el camino de 
la genómica, creo sería interesante 
generar mediciones objetivas que 
permitan estimar la adaptación de un 
animal al ambiente, pensando quizás 
en un futuro carácter incluido como 
DEP genómico en el PEGBraf. 

El conocimiento del genoma es una 
herramienta que llegó para quedarse, 
desde la identificación de paternida-
des, determinación de proporciones 
de razas, hasta la selección genómica, 
su utilidad ya ha sido demostrada. En 
esta revolución, la raza Braford en la 
Argentina ha comenzado a dar los pri-
meros pasos, generando conocimiento 
y herramientas propias en el camino 
hacia un programa de selección cada 
vez más amplio y preciso. Al respecto, 
hoy sabemos que la selección realiza-
da ha tenido efectos en cuanto a la 
complementariedad, y conocemos el 
valor del vigor híbrido, propio de los 
cruzamientos, que se puede explotar. 
En este contexto, la genómica puede 
aprovecharse para ganar tiempo en la 
implementación de nuevos caracteres, 

GENÓMICA
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permitiendo llegar a una exactitud 
adecuada de las predicciones con un 
menor número de animales medidos. 
Nuevamente, la única manera de pro-
gresar genéticamente en la dirección 
correcta es generar más información 
(medir, registrar genealogía, genotipar, 
etc), aprovechándola al máximo, ya 
que es costosa para el productor, para 
generar conocimiento útil y preciso. 
Creo que es el camino que se está 
transitando, y desde la FAUBA acom-
pañaremos ese proceso.
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La complementariedad es un fenó-
meno que se genera al retener en los 
híbridos características complemen-
tarias (valga la redundancia) de las 
diferentes razas progenitoras, y con-
secuentemente está principalmente 
influenciado por la selección. En el 
caso del Braford, se buscó la rustici-
dad de los cebuinos con la calidad, 
eficiencia, mansedumbre y fertilidad 
del Hereford. Pero ¿cómo pueden ele-
girse los genes a retener? Pongamos 
un ejemplo, los cebuinos han estado 
expuestos a una selección natural de 
un ambiente tropical durante miles de 
años, y se han adaptado a vivir en esas 
condiciones. Una explicación simplifi-
cada de algo muy complejo podemos 
encontrarla en la “supervivencia de 
los más aptos” de la Teoría de Darwin: 
cada vez que aparecía una nueva va-
riante (técnicamente mutación o alelo) 
que permitía una ventaja adaptativa, 
los individuos que la poseían eran 
mejores “sobreviviendo”, dejaban 
más descendencia y aumentaban la 
cantidad de individuos con la nueva 
variante (ésta se seleccionaba). En los 
casos extremos, las nuevas variantes 
podían desplazar completamente a las 
otras, quedando como únicas.

Usted podrá preguntarse ¿qué tiene 
que ver esto con la selección en Bra-
ford? De la misma manera, luego de 
mezclar poblaciones genéticamente 
diferentes, uno puede seleccionar (ar-
tificialmente) las variantes favorables 
para alguna característica deseada, 
aumentando la proporción de varian-
tes originarias de una raza u otra, en 
los genes que son responsables de 
esa característica. Aunque se podría 
pensar que es algo fácil de lograr, 
siempre hay que considerar el azar 
de la herencia y que queremos selec-

cionar varias características (y genes) 
a la vez. Teóricamente, en el Braford 
podríamos seleccionar las variantes 
Brahman en los genes responsables de 
la adaptación y las variantes Hereford 

 La herencia en razas compuestas

en los genes responsables la calidad, 
eficiencia, mansedumbre y fertilidad 
del Hereford (ver Figura), esto sería 
un objetivo de mediano-largo plazo y 
con efectos perdurables en el tiempo.

La complementariedad racial

GENÓMICA

Hereford

Brahman

F1

Animal 1

Animal 3

Animal 2

x

Hereford

Brahman

F1

Padre F1

Madre F1

Hijo 1

Hijo 3

Hijo 2

x

x 50% Cebú
50% heterocigota

45% Cebú
40% heterocigota

75% Cebú
50% heterocigota

Complementaridad: Retención de zonas que determinan 
la “ventaja”  a ser selectos

Luego de varias generaciones 
de cruzamientos y selección los 
animales pueden variar en su 
composición, pero se conser-
van las regiones que confieren 
la “ventaja selectiva”, adapta-
bilidad del Brahman, calidad, 
eficiencia, mansedumbre y 
fertilidad del Hereford.

Los F1 son 50% de 
cada raza y 100% 
heterocigotas

Los F2 serán  en 
promedio 50% de 
cada raza y 50% he-
terocigotas, aunque 
las proporciones 
reales para cada 
individuo pueden 
variar

Vigor híbrido: Retención de la heterocigosis racial  

Figura: Se ejemplifican los dos fenómenos que 
sustentan la superioridad productiva promedio 
de los animales cruza respecto del promedio de 
los puros. En la parte superior se esquematiza la 
complementariedad, luego de varias generaciones 
de selección a partir de la mezcla se conservan 
regiones del genoma (recuadradas en azul) de 
una raza y de otra que (aunque no lo sabemos) 
influyen sobre los caracteres que son favorables. 
En la parte inferior se ejemplifica la relación de los 
fragmentos Hereford o Brahman heredados en el 
vigor híbrido, por un lado, la composición racial 
(visto como porcentaje cebú) favorece el vigor 
híbrido a través de la epistasis y, por el otro, la 
heterocigosis racial (fracción de genoma con una 
copia Hereford y una Brahman) favorece el vigor 
híbrido a través de la dominancia.
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El vigor híbrido o heterosis:

Veamos la otra parte de la historia: el 
vigor híbrido, este fenómeno genético 
es influenciado principalmente por el 
apareamiento dirigido, y técnicamente 
hablando, determinados por los efec-
tos no aditivos. Molecularmente pode-
mos ver que los genomas heredados 
de cada una de las razas generan inte-
racciones entre ellos, que en definitiva 
son las responsables del aumento en 
la productividad. Estas interacciones 
pueden ser entre los genes hereda-
dos de una raza y otra, en este caso 
el vigor híbrido será proporcional al 
porcentaje heredado de cada raza, es 
decir a la composición racial, siendo 
máximo cuando la composición es 
50% de cada raza. Además, puede 
haber interacciones dentro de genes, 
entre las 2 variantes que presenta cada 
gen del individuo, llamada dominancia, 
ya que las variantes, favorables de una 
raza dominan sobre las variantes, no 
favorables, de la otra. En este caso 
el vigor híbrido será proporcional al 
porcentaje del genoma que haya here-
dado una copia de cada raza, es decir 
una copia Hereford y una Brahman 
(técnicamente en heterocigosis racial), 
y el máximo se observa cuando una 
variante de cada raza esté presente 
en todo el genoma.

En la Figura se ejemplifican estas 
interacciones, la primera cruza entre 

las razas (F1) tiene una composición 
del 50% de cada raza y un cromosoma 
de cada raza (100% heterocigota) por 
lo tanto, el vigor híbrido es máximo. 
En los individuos F2 (cruzamiento de 
dos individuos F1) podemos observar 
los fenómenos de recombinación 
genética en los cromosomas que he-
redan los individuos F2 de los padres 
F1. En promedio los F2 serán 50% de 
cada raza (igual que sus progenito-
res F1). Por otro lado, los segmentos 
en heterocigosis racial (recuadrados 
en verde) deberán sumar también al 
50% en promedio, la mitad de el de 
sus progenitores F1, lo cual reducirá 
el vigor híbrido. Nuevamente, dado lo 
azaroso de la herencia estos porcen-
tajes podrían variar entre individuos, 
como ejemplifica la Figura.

De nuevo, usted se preguntará so-
bre la utilidad de entender todo esto 
al enfrentarse a su rodeo. Este es el 
fundamento por el cual los individuos 
de generaciones avanzadas podrían ir 
perdiendo parte del vigor híbrido, y el 
sustento teórico en el cual se funda la 
generación de nuevas líneas Braford 
a partir de las razas puras. En este 
sentido, la decisión de no fijar el 3/8 
como “elixir” y permitir establecer un 
rango de composiciones raciales, per-
mite variedades con mayor proporción 
Cebú, adecuadas para los ambientes 
más rústicos en los que se distribuía 

la raza. Asimismo, el argumento de 
incrementar la porción cebuina tendría 
teóricamente un beneficio en el vigor 
híbrido y de ser así el impacto sería 
inmediato (de una generación a otra), 
sin embargo, como el vigor híbrido 
se basa en conservar combinaciones 
específicas de variantes dentro de los 
genes (estado híbrido), este beneficio 
sería muy difícil de mantener a lo largo 
del tiempo.

Para redondear estos conceptos, la 
complementariedad y el vigor híbrido 
son fenómenos genético-hereditarios 
no excluyentes, son complementarios, 
pero sí hay que tener en cuenta que 
es muy difícil maximizar ambos a la 
vez. Para utilizarlos adecuadamente es 
importante entender cómo funcionan 
y, como en toda decisión genética, su 
utilidad podrá variar según el objetivo 
productivo y el sistema de producción. 
Por un lado, el focalizarse en conser-
var la proporción y la heterocigosis 
racial me dará beneficios basados en 
el vigor híbrido, de corto plazo y, por 
lo tanto, poco heredables. Por el otro, 
la selección adecuada de reproducto-
res con mayor adaptabilidad, calidad, 
eficiencia, mansedumbre y fertilidad, 
hará uso de las mejores variantes de 
cada raza, es decir la complementa-
riedad (manteniendo parte del vigor 
híbrido), obteniendo beneficios de 
mediano-largo plazo.

GENÓMICA
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CONSUMO RESIDUAL

Manera Eficiente
Produciendo de
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Luego de lo que fue la Primer Prueba 
Producción y Consumo Residual lle-
vada a cabo en el período Diciembre 
2019 – Marzo 2020 en las instala-

ciones del INTA Anguil y con los excelentes 
resultados obtenidos, desde Asociacion 
Braford Argentina seguimos apostando a la 
innovación y a la recopilación de datos para 
hacer de nuestra producción, un sistema 
eficiente. 

La incidencia del costo de la nutrición 
en nuestros rodeos posee un porcentaje 
de participación muy importante y con 
el uso de esta herramienta de evaluación 
podemos seleccionar líneas genéticas de 
mayor eficiencia que nos permitirán seguir 
produciendo más con menos. Y esto no solo 
apalanca los resultados de nuestra empresa 
sino que también impacta de forma directa 
sobre la sustentabilidad medio ambiental.

Durante el 2020 se había proyectado la 
ejecución de la segunda prueba de consumo 
residual en Anguil, la cual se vio truncada 
por la situación que nos ha tocado atrave-
sar. Pero a pesar de ello y con la relevancia 
que ha tomado esta tecnología, durante el 
año y a partir de un trabajo conjunto entre 
las asociaciones y la Universidad Nacional 
de Córdoba con el apoyo del Ministerio de 
Agricultura y Ganadería del Gobierno de la 
Provincia de Córdoba se concretó un pro-
yecto para la instalación de una Estación de 
Testaje con comederos individuales para la 
medición de consumo residual en el campo 
de la UNC.

Este proyecto, que será financiado por el 
ministerio, apunta a potenciar el desarrollo 
del patrimonio genético contribuyendo al 
desarrollo productivo (mejora genética del 
rodeo, kg ternero destetado, porcentaje de 
preñez, selección por ambiente, kg. carne 
producidos por kg de MS consumida) y de 
la parte ambiental (reducción de emisión de 
Gases de Efecto Invernadero - GEI). 

Se abre así una gran oportunidad para in-
crementar las evaluaciones de RFI y aportar 
más datos que nos permitan seguir en el 
camino de la mejora continua.

La ganadería continúa avanzando y es 
nuestro deber mantenernos actualizados y 
conocer estas herramientas que suman a la 
producción Argentina.

Podes encontrar
más información
en nuestra web
www.Braford.org.ar
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DECLARACIONES

REGISTROS
GENEALÓGICOS
Declaraciones
fuera de término
Un camino de mejora
y fortalecimiento
de los registros
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En la búsqueda de generar valor 
y obtener datos confiables que 
garanticen la veracidad y forta-
lezcan los registros, se avanzó 

en un proceso de regularización que 
en 2020 llega a su etapa final. Pasa-
ron varias presidencias y comisiones 
directivas que, con gran compromiso, 
esfuerzo y decisión,  lograron conso-
lidar los registros junto al sistema de 
gestión integral en distintas etapas. 

Comenzamos con la reestructura-
ción y regulación que estableció los 
requisitos de plazos y restricciones 
para las declaraciones. Inmediatamen-
te y para que todos tuviesen la posibi-
lidad de regularizar sus inscripciones 
se abrieron las etapas de restauración, 
permitiendo que todo aquel que qui-
siese regularizar sus registros pudiera 
hacerlo. Continuó una etapa de esta-
bilización donde surgieron diversas 
solicitudes y pedidos de apertura. Este 
proceso fortaleció los registros y hubo 
un marcado cambio en las declaracio-
nes, pasando las mismas a realizarse 
en su gran mayoría en tiempo y forma. 
Se establecieron nuevos plazos de 
declaración con más tiempo para las 
mismas, facilitando así el proceso. 

Ya estabilizados y con este valor 
capitalizado, habiendo escuchado 
los diversos pedidos y propuestas  se 
establece la tercera y última etapa de 
regularización, las declaraciones fuera 
de término, una alternativa que permi-
te a aquellos criadores que por algún 

inconveniente no pudieron declarar en 
tiempo y forma, puedan acceder a esta 
opción para mantener el registro de 
sus individuos de alto valor genético. 
Así el valor de Braford se potencia, 
asegurando por un lado la calidad y 
veracidad de la información declarada 
y permitiendo ante imprevistos man-
tener los registros. El objetivo es  que 
todos declaren en tiempo y forma los 
registros y agregar así valor a nuestra 
raza, sin dudas que la confiabilidad, ve-
racidad y calidad de la información son 
ejes vitales del negocio y tenemos que 
potenciarlos. Braford hoy es la única 
raza que conduce todos sus registros 
y que trabaja a través de un sistema 
online, robusto y seguro, con gran po-
tencial de desarrollo y mejora de cara 
al futuro y a las nuevas tecnologías.

Hemos trabajado sólidamente para 
fortalecer el sistema de generación 
de información genealógica basada 
en el concepto de declaraciones ju-
radas realizadas ex ante. No obstante 
ello y de acuerdo a lo mencionando 
anteriormente, se han implementado 
diferentes alternativas para la regula-
rización de denuncias atrasadas para 
finalmente establecer un esquema me-
diante el cual los criadores tengan la 
posibilidad de solicitar su recuperación 
con el pago de una multa por mora. 
A continuación se detalla el esquema 
principal de multas por declaraciones 
juradas de servicios y/o nacimientos 
vencidas para recuperar animales de 
Generaciones Avanzadas.

Les presentamos las Declaraciones fuera de término, que 
facilitarán la regularización de declaraciones atrasadas 
y el mantenimiento de registros con el objetivo final de 
promover la calidad de los datos y lograr que todas las 
declaraciones se realicen en tiempo y forma.
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Es importante resaltar que para el 
caso de servicios declarados ven-
cidos aplica cuando los mismos no 
tienen aún nacimientos ocurridos. Y 
respecto a los nacimientos declarados 
vencidos se permite para aquellos 
originados por servicios colectivos 
con identificación con hasta 60 días 
de vencido, y los de servicios indivi-
duales (natural individual, IA, implante 
embrionario) con hasta 90 días de 
vencido. A su vez los nacimientos no 
pueden estar solicitados a inspección 
(pendiente) ni ya aprobados ni re-
chazados, es decir que es solo para 
nacimientos sin inspección o con 

inspección finalizada sin resultado, y 
teniendo un plazo máximo para hacer 
la solicitud de 12 meses de edad del 
animal. ¡ATENCIÓN!.Es importante 
tener en cuenta que los nacimientos 
de servicios colectivos deben pedirse 
todos juntos de una sola vez, en otras 
palabras tienen que estar declarados 
todos los nacimientos del servicio, 
caso contrario se pierde la posibilidad 
de acceder luego a la recuperación del 
registro de más nacimientos del mismo 
servicio colectivo de origen.

¿Cómo se pide esta restitución de 
registros? desde el Sistema de Ges-

tión de Registros, menú DDJJ Fuera 
de Término, Solicitudes. La misma se 
realiza de manera automática; una 
vez solicitada y confirmada el criador 
ya podrá ver que el servicio será sus-
ceptible de dar crías de generaciones 
avanzadas, o que el nacimiento habrá 
restablecido su registro.

Adicionalmente y en los casos en 
que alguno de los requisitos mencio-
nados anteriormente no se cumpla, 
el criador podrá solicitar entonces un 
nuevo esquema de declaración fuera 
de término con requisito de ADN. 
Tener presente que los animales de-

DECLARACIONES

DDJJ
Servicio

En tiempo
y forma

Vencida y luego de 267
días del inicio del servicio CONTROLADO

Vencida Servicio Colectivo
con identificación

1 kg INML
3 kg INML

5 kg INML
10 kg INML

1 a 30 días de vencida
31 a 267 días del inicio
del servicio

1 a 30 días de vencida
31 a 267 días del inicio
del servicio

Por cada hembra dentro

del servicio susceptible

de dar cría GAServicio individual

OK MULTA
POR MORA

DDJJ
Nacimiento

En tiempo
y forma

Vencida + de 60 días para servicio colectivo
y + de 90 días para servicio individual

Vencida Servicio Colectivo
con identificación

3 kg INML

25 kg INML

Por cada individuo, mínimo 50%

de hembras incluídas en el servicio

susceptible de dar GA.

Por cada individuo.Servicio individual

OK

MULTA
POR MORA

1 a 60 días de vencida

1 a 90 días de vencida

CONTROLADO
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clarados vencidos que recuperen su 
registro de generaciones avanzadas 
de esta forma NO podrán participar en 
exposiciones organizadas, auspicia-
das o patrocinadas por la Asociación. 
Al momento de realizar la solicitud el 
criador firmará una declaración jurada 
donde reconoce su obligación de in-
formar la situación del animal y en los 
remates auspiciados el criador está 
obligado a identificar con una leyen-
da aquellos animales que no puedan 
participar de exposiciones por estar 
limitados tras haber hecho uso de la 
opción para mantener las registros de 
Generación Avanzada.

El esquema de DDJJ fuera de tér-
mino con requisito de ADN podrá 
solicitarse hasta el momento de pedir 
los animales a inspección (máximo 36 
meses de edad), por lo tanto también 

es para aquellos animales que aún 
no tengan su inspección fenotípica 
solicitada ni realizada. Al momento 
de hacer el pedido de inspección el 
criador tendrá a disposición un reporte 
que le informará si existen animales 
limitados en su registro de manera 
que pueda determinar si continúa con 
el proceso de solicitud de inspección 
de esos animales como Controlado o 
cancela para requerir previamente la 
recuperación del registro de Genera-
ciones Avanzadas. Una vez confirmado 
un pedido de inspección los animales 
no podrán hacer uso de este esquema.

Para poder recuperar su registro es 
necesario que los animales tengan 
ADN con resultado 10 (coincide con 
padre y madre). En caso que el indivi-
duo y/o sus padres ya tuviesen análisis 
de ADN no será necesario repetirlo 

tomándose como válidos los resulta-
dos y/o las muestras disponibles. En 
caso que el individuo y/o sus padres 
no posean ADN la toma de muestras 
será realizada por un inspector de la 
ABA. Para cualquiera de las situacio-
nes planteadas se realizará una visita 
técnica al establecimiento en la cual 
el inspector verificará el individuo 
y sus progenitores. El criador será 
responsable de proveer los sobres y 
planillas necesarias para la toma de 
las muestras que serán enviadas por 
el inspector a la ABA para su remisión 
al laboratorio. Es responsabilidad del 
criador informar luego el resultado de 
ese ADN a la ABA para su procesa-
miento. Todos los costos –análisis de 
ADN, visita técnica del inspector- co-
rrerán por cuenta del criador.
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Ante cualquier consulta no duden en 
comunicarse con el área de Registros 
Genealógicos de la Asociación ya sea 
telefónicamente al

011 39886534
interno 1201, 1204 ó 1206
vía email: rrgg@braford.org.ar;
morarg@braford.org.ar;
emiliarg@braford.org.ar

DECLARACIONES

Este esquema de recuperación de re-
gistro con requisito de ADN será válido 
únicamente cuando el solicitante sea el 
criador y propietario; no se permitirá 
para aquellos animales que ya hayan 
sido transferidos. Y se establece una 
multa única por animal de 70kg INML. 
Estará disponible para pedirse a través 
del Sistema de Gestión de Registros 
Braford durante los primeros meses 
del 2021. No obstante, los animales 
que hayan quedado limitados en su 
registro hasta la fecha de implemen-
tación, podrán solicitarse de forma 
excepcional y por única vez, por más 
que su inspección ya haya ocurrido y 
estén marcados con registro limitado. 
Esto se hará exclusivamente a pedido 
del criador mediante una planilla es-
pecial diseñada por ABA que estará a 
disposición en el sitio web www.bra-

ford.org.ar a partir de diciembre 2020. 
El criador deberá completar y remitir 
por mail a la ABA esa planilla antes del 
30/04/2021 y podrán participar de 
esta solicitud excepcional los animales 
nacidos a partir del 01/01/2018. En los 
casos que corresponda, se generará 
también la modificación del registro 
de sus crías de acuerdo al registro 
obtenido por el reproductor.
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GANADERÍA

Fernando Fader
Departamento Técnico comercial

Guillermo Gargantini
Gerente Técnico y Marketing

Garrapata común 
del ganado vacuno:

(RIPHICEPHALUS MICROPLUS)
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n nuestro país, el área en-
démica de la garrapata del 
bovino abarca varias provin-
cias que albergan aproxima-

damente 13.000.000 de cabezas, las 
que además de los problemas actuales 
de resistencia o multi resistencia a los 
principios activos en algunas zonas, 
están experimentado el  incremento de 
la incidencia de esta parasitosis. Junto 
con esta situación notamos que la pro-
blemática se agravará dado que este 
número total de cabezas continuará en 
aumento de manera considerable ya 
que las condiciones bioecológicas así 
lo han permitido en este último tiempo 
y áreas consideradas “no aptas” para 
el desarrollo del parásito ahora resul-
taron serlo. Adicionalmente, los des-
pachos de tropas de bovinos generan 
un gran desafío ya que son enviadas 
a otras áreas consideradas endémicas 
naturales presentando un nuevo es-
cenario productivo para la ganadería. 

Dentro de las producciones del nor-
te (NEA y NOA) de nuestro país, se 
considera a este ectoparásito como la 
principal causa sanitaria de pérdidas 
económicas en la producción cárnica 
y lechera por su acción directa, cau-
sando grandes mermas en la industria 
por el daño en los cueros y por la 
pérdida de sangre de 1 a 3 mililitros 

por cada garrapata que completa su 
ciclo parasitario en un periodo de 21 
días. Adicionalmente este parásito 
es un vector de otras enfermedades 
conocidas como el Complejo Tristeza 
Bovina generando altos impactos de 
pérdidas productivas y económicas 
como la disminución de la preñez, pér-
dida de peso corporal llegando hasta 
la mortandad animal.

En paralelo, al no poder contar con 
suficientes controles, estos cuadros 
parasitarios se pueden agravar con 
otras enfermedades como las miasis 
(bicheras) debido a las lastimaduras 
sangrantes que provocan. Estos cua-
dros deben ser dimensionados junto 
con otras pérdidas indirectas causadas 
por la transmisión de enfermedades 
causadas por hemoparásitos como 
son las babesiosis y la anaplasmosis 
(vía trans estadial). Ante casos de 
brotes de tristeza bovina en la práctica 
encontramos una significativa morbi-
lidad (próxima al 30%) y mortalidad 
(20%) requiriendo que los animales 
sean tratados ante la presencia de sin-
tomatología clínica a través de los tra-
tamientos clásicos siendo idealmente 
siempre la posibilidad de realizar una 
metafilaxia con productos específicos, 
resultando en una interrupción de los 
brotes rápidamente.

E
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1 / Determinar la sensibilidad de 
las garrapatas del establecimiento 
en cuestión de ser posible a través 
del profesional veterinario (remi-
tiendo muestras para bio ensayos 
en laboratorio).

2 / Debemos estimar cuántas ge-
neraciones de garrapatas tenemos 
a lo largo de un año (3).

3 / Consideremos que una larva 
puede sobrevivir en el ambiente 
hasta 7 meses.

4 / No implementar más de 3 
tratamientos con el mismo principio 
activo de manera continua.

5 / No utilizar más de 4 tratamien-
tos en el año con el mismo principio 
activo.

Qué podemos hacer y qué debemos saber para
comenzar con un Plan de Control Integrado?          

6 / La verdadera alternancia es 
rotar/cambiar con productos de 
acción farmacológica totalmente 
diferentes (mecanismo de acción).

7 / Evitar la utilización de princi-
pios activos por agotamiento (ba-
ños-avermectinas-fipronil -otros) 
hasta generar resistencia resultan-
do en baja eficacia.

8 / Siempre recomendamos tra-
tar a todo el rodeo completo.

9 / Realizar análisis de los baños 
al menos 3 veces al año para medir 
la concentración de cada uno de los 
principios activos utilizados.

GANADERÍA
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Finalmente, cabe aclarar que se puede realizar un programa de Con-
trol Integrado para control o erradicación de garrapatas a través de la 
utilización de baños por inmersión combinado con productos pour-on o 
inyectables como combinaciones de Abamectina e Ivermectina o combi-
naciones de Abamectina y Fluazurón. Si el establecimiento no contara con 
la posibilidad de utilizar bañaderos, simplemente se puede implementar 
el Control Integrado con pour-on e inyectables.

Desde MSD en un futuro próximo contaremos con mayor innovación para 
el control de los ectoparásitos (como la garrapata) como consecuencia 
del desarrollo de nuevos productos antiparasitarios como también de 
poder incorporar tecnologías para el monitoreo y trazabilidad en bovinos.

Cómo controlar la garrapata
con Control Integrado?

Ante la recurrente aparición de resis-
tencia de la garrapata a diversos prin-
cipios activos, desde MSD recomen-
damos la implementación del Control 
Integrado o Alternado. Este programa 
se define como el uso racional y al-
ternado de los productos veterinarios 
con la indicación de garrapaticidas 
dentro de un plan sanitario elabora-
do para cada establecimiento por el 
profesional veterinario. Para generar 
dicho programa, se debe contemplar 
el historial de tratamientos y principios 
activos utilizados en el último tiempo, 
las categorías a tratar y la zona don-
de se encuentra localizada. Habiendo 
reunido toda esta información luego 
podremos llegar a un diagnóstico con 
alta precisión sobre cómo ejecutar un 
tratamiento estratégico de la garrapa-
ta de manera efectiva.

Dónde puedo implementar un Control Integrado?
Se puede implementar en:

EN ZONA DE CONTROL O SUCIA 

EN ZONA DE ERRADICACION

EN ZONA INDEMNE CON FOCOS

DE GARRAPATAS

GANADERÍA
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CARNE

CARNE PAMPA:
LA EXPERIENCIA
BRASILEÑA
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arne Pampa, creado en 1998, 
es el programa oficial de 
calidad de carne de la Aso-
ciacion Brasileña de Hereford 

y braford (ABHB). El mismo se basa 
en la selección zootécnica de bovinos 
de las razas Hereford y Braford y es 
administrado por la ABHB, fundada 
en 1958 y responsable de la selección 
zootecnia de los animales de dichas 
razas en Brasil.

Este programa es fruto de la percep-
ción de futuro de la comisión directiva 
de la asociación, en una época donde se 
visualizaba que  las acciones conjuntas 
dentro de la cadena productiva serian 
fundamentales para el mantenimiento 
de la rentabilidad de los producto-
res de bovinos en los agronegocios 
brasileños. Todo esto en virtud de las 
grandes transformaciones que estaban 
ocurriendo en la económica mundial, 
traccionadas por la globalización y con 
la alteración de las relaciones entre los 
diversos segmentos de la cadena de la 
carne, ya sea por el aumento de la com-
petitividad provocada por la “economía 
de mercado” o bien por la creciente 
percepción del consumidor sobre las 
cuestiones de seguridad y calidad. 

Pionero en Brasil, el programa Carne 
Pampa, actualmente es el mas antiguo 
en funcionamiento y a lo largo de esto 
años fue mejorando constantemente 
sus procesos de certificación de carnes 
transformándose en una referencia 
para el sector.

El programa Carne Pampa consta de 
una serie de acciones que son coordi-
nadas por la ABHB con el objetivo de 
alcanzar los siguientes objetivos:

• Garantizar una remuneración satis-
factoria para los productores de carnes 
provenientes de bovinos de las razas 
Hereford y Braford, incentivando la 
expansión de estas en Brasil

• Garantizar al consumidos, a través 
de su sello de calidad Carne Certificada 
Hereford®, un producto proveniente de 
bovinos de las razas Hereford o Braford 
cuya procedencia y calidad racial fue-
ron certificadas por profesionales habi-
litados por la ABHB y que los procesos 
de sacrificio y manipulación de cortes 
fueron realizados sobre la base de 
rigurosas condiciones de higiene y en-
friamiento, obedeciendo a las normas 
sanitaria impuestas por MAPA, con la 
fiscalización realizada por la vigilancia 
sanitaria federal o estatal.

• Desarrollar una imagen de calidad 
de carne producida por los productores 
de Hereford y Braford en Brasil, traba-
jando en conjunto con la industria y con 
el comercio, ofreciendo al mercado una 
carne saludable, tierna, de sabor y con-
sistencia inigualables, de forma de abrir 
nuevos mercados y nichos de consumo

A través de una estructura propia de 
certificación, la ABHB realiza la clasifi-
cación y certificación de las carcasas 

El programa de carnes de la Asociacion Brasileña de 
Braford ya cuenta con 22 años de experiencia y es refe-
rencia en la comercialización de carnes certificadas.

c
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CARNE

provenientes de rebaños Hereford y 
Braford bajo distintos sistema de pro-
ducción. Este proceso se realiza dentro 
de las plantas de frigoríficos asociados, 
los que aseguran el cumplimento de 
los requisitos sanitarios, de seguridad 
alimentaria y cuyos contratos son com-
patibles en el programa.

Este acompañamiento durante el pro-
ceso industrial resulta en transparencia 
y credibilidad tanto para los producto-
res como para la industria y los consu-
midores. En el caso de los productores 
la misma se basa en la clasificación 
realizada a las carcasas de acuerdo 
con la calidad y de forma idónea, con 
el respaldo de una entidad que no par-
ticipa de la relación comercial entre el 
productor y la industria, asegurando la 
correcta bonificación. Para la industria 

es importante el acompañamiento 
riguroso del proceso, certificando la 
calidad e idoneidad de los servicios 
realizado por la planta frigorífica, tanto 
para los abastecedores como para los 
clientes. Y para los consumidores por el 
seguimiento del proceso de producción 
hasta la expedición, lo que garantiza el 
conocimiento del origen de los alimen-
tos, generando un vínculo de confianza 
la industria y el comercio.    

El sello de Carne Certificada Hereford 
es concedido a todo producto que fue 
auditado y clasificado por la asocia-
ción, siendo necesario el seguimiento 
desde la obtención de la materia prima 
(animal vivo) hasta la expedición del 
producto final (carne embalada, pro-
cesada o en cortes primarios).

Todo producto que fuese obetenido y 
procesado conforme a los reglamentos 



ASOCIACION BRAFORD ARGENTINA 69



DICIEMBRE 202070

Bonificaciones Frigorifico Silva para animales con características 
raciales aceptados por los programas de carne de calidad y com 
um grado de gordura mediana.

Todo este trabajo es realizado por 
técnicos capacitados que están en 
constante entrenamiento y perfeccio-
namiento para entregar lo mejor a la 
mesa del consumidor.

A continuación se muestra la evo-
lución de las faenas certificadas en 
los últimos años. Nuestros objetivo es 
siempre firmar acuerdos que valoricen 
la cadena productiva: productor, indus-
tria y consumidor final.

CARNE

del proceso de certificado del progra-
ma, es apto para ser identificados en 
el sello de certificación en el embalaje, 
acompañando a la marca comercial de 
la empresa contratante de los servicios 
de certificación, siendo que, tanto el 
sello como la utilización de este es 
autorizada por la ABHB a través de un 
documento formar en el que se espe-
cifican las condiciones de uso.

El sello de Carne Certificada Here-
ford, que acompaña a las marcas de 
carne certificadas por la ABHB, es 
parte del programa Carne Pampa y 
asegura la presencia de las cualidades 
de sabor y consistencia inherentes a las 
razas Hereford, Braford y sus cruzas en 
las carnes producidas para consumo 
humano, buscando estrechar aún más 
la relación de confianza con toda la ca-
dena productiva e insertando carnes de 
alta calidad producidas en Brasil para 
el mercado internacional.

AÑO ANIMALES
CERTIFICADOS

2006 2584

2007 3601

2008 6602

2009 8983

2010 21449

2011 38109

2012 56304

2013 47919

2014 49357

2015 41686

2016 48114

2017 41925

2018 51236

2019 37530

TOTAL 455399

60.000

40.000

20.000

0

ANIMALES CERTIFICADOS

2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019

Peso de Carcaza (kg.)

180    200    220   240    260    280    300

Diente
de leche

Dos
dientes

Cuatro
dientes

3% Bonus

7% Bonus

10% Bonus

8% Bonus
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MANEJO

BRAFORD JUNIOR:
DEL CAMPO
A LA VIRTUALIDAD
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on todas las complicaciones que 
generó la pandemia del Covid-19, 
nos vimos obligados a emplear 
entornos virtuales para reunir-

nos. La tecnología avanza y, con ella, la 
manera de comunicarnos. Nos adaptamos 
de manera progresiva para sumar posibi-
lidades y seguimos adelante, aunque las 
transiciones requieren de un periodo de 
aprendizaje situación ante la cual todos 
estuvimos dispuestos.

Esta conexión no solo acorto kilómetros 
de distancia, sino que además nos brindó 
muchísimas más posibilidades de partici-
pación y contacto con gente de distintos 
lugares. Y así también nos hizo replantear-
nos el acto presencial.

Las primeras semanas, como a todos, nos 
costó arrancar, adaptar nuestra planifica-
ción anual del 2020 a la nueva modalidad 
virtual, pero antes o después lo logramos 
y con un poco de empuje de todo el 
equipo retomamos nuestras actividades. 
Reiniciamos nuestras reuniones de tabla, 
organizamos un ciclo de charlas junto con 
la comisión Braford Junior Paraguay, se 
reanudaron las reuniones de campo en 
equipo, las cuales estaban conformadas 
por 7 instituciones juveniles de distintos 
puntos del país. Y el 30 de agosto reali-
zamos nuestra asamblea para la elección 
de la nueva comisión directiva; con la cual 
inicia una nueva gestión que conllevo la 
renovación de los equipos de trabajo. 

Esta herramienta se hizo indispensable en 
nuestras reuniones, siendo la única forma 

de seguir trabajando juntos y hoy en día 
se convirtió en un espacio para compartir 
saberes. Cada semana algún miembro de 
nuestra comisión dedica su tiempo para 
armar una charla en la cual nos presenta un 
tema acerca del cual es idóneo, compar-
tiendo sus experiencias y generando un ida 
y vuelta con el grupo para enriquecernos 
todos juntos.

Pudimos unir fuerzas con antiguos inte-
grantes de la junior que hoy están lejos, 
para que también compartan conocimien-
tos con nosotros, como Diego Winter y 
Juan Cruz Varela que a través de la pan-
talla nos brindaron sus conocimientos y 
consejo.

Las actividades siguen y las hemos adap-
tado a esta nueva normalidad que llego 
para quedarse;  una forma distinta de 
desarrollar nuestros ciclos de charlas, 
elaborar la planificación anual, colectas y 
colaboraciones solidarias y hasta trabajar 
en la reforma de nuestro estatuto. Demás 
está decir que pudimos adaptarnos y sa-
carle el jugo a esta nueva modalidad.

Sin dudas un año diferente, al cual nos 
costó adaptarnos pero juntos lo logramos. 
Estamos ya sobre el cierre con la planifi-
cación anual casi cumplida, pero más allá 
de los beneficios que supimos aprovechar 
de la virtualidad nuestro corazón sigue en 
el campo, en cada nacional y en cada ex-
posición, ansiamos poder reencontrarnos 
y compartirlo con cada integrante de esta 
gran familia que es Braford.

c
¿Una problemática o un acierto en estos tiempos? Cierto 
es que sin dudas fue el método que nos permitió continuar 
ante la situación vivida a lo largo de este año. 
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RECORRIENDO CABAÑAS

La búsqueda de la excelencia, la filosofía de 
Raúl Peyrano que sigue guiando a la Cabaña 
Rancho Grande.
Después de varios años de su partida, el 
legado del criador de Corral de Bustos sigue 
presente en las decisiones estratégicas de la 
empresa.

Cabaña
Rancho Grande.
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La suya fue una vida de entrega 
a sus sueños, a sus proyectos. 
El trabajo era su vida, era el 
medio que lo encontraba per-

siguiendo objetivos, convenciendo a 
personas que veían en su figura a un 
líder determinado y decidido. Lo que 
no le impedía dedicarse a su familia, 
y transmitirles la pasión que lo movi-
lizaba. 

Peyrano siempre fue un hombre de 
trabajo. Consciente de que el esfuerzo 
bien enfocado lo llevaría a alcanzar 
logros, a construir el futuro. Se puede 
decir que es uno de los ejemplos más 
nítidos sobre una persona a la que le 
tocó empezar de abajo, del trabajo, y 
que con determinación y una filosofía 
innovadora pudo llegar lejos, movien-
do cielo y tierra.

El inicio de sus actividades empresa-
riales se remonta a comienzos de los 
años setenta, cuando pudo comprar 
unas hectáreas en el sur de Córdoba, 
en la localidad de Guatimozín. Es en 
ese momento que adopta a la ganade-
ría como una pasión a la que dedicaría 
gran parte de su vida. Vacas A. Angus 
PC fueron su primer rodeo en ese cam-
po y las que dieron inicio a la Cabaña 
Rancho Grande, al abrir los registros 
en la Asociación.

Aunque no tenía un pasado en la cría 
de animales, Raúl supo compensarlo 
con pasión, intuición y pragmatismo. 
Al punto que se convirtió en un im-
portante dirigente del sector, con gran 
presencia y reconocimiento institu-
cional de sus pares. Fue director de la 
Asociación Argentina de Angus, y de 

la Asociación Argentina de Brangus. 
Pero también fue parte en la búsque-
da y presentación de soluciones a los 
gobiernos para mejorar la producción 
de las cabañas argentinas.

Dueño de una sabiduría que le per-
mitía tener siempre presente que los 
primeros pasos que dió como em-
prendedor fueron gracias a un torno 
que había recibido como pago de 
una indemnización. Era en el taller de 
la casa de una tía, desde donde rápi-
damente logró convencer a empresas 
como Agrometal y Mainero. Primero 
agropartes para sembradoras, arados 
y rastras,y después con su desarrollo 
de cilindros hidráulicos. Raúl sabía de 
dónde venía y hacia dónde se dirigía.

Su estilo extrovertido le permitía 
pasar del enojo a la esperanza. Era 
un ferviente admirador de las razas 
Angus, Brangus y Braford. Y aposta-
ba fuerte a los remates. Eso lo llevó a 
cumplir un viejo anhelo: construir un 
predio especialmente pensado para 
los remates de su propia cabaña. Así 
nació El Monumental.

La implementación de programas 
de mejoramiento genético, los exce-
lentes profesionales que supo reunir, 
la incorporación del uso de los Dep’s 
y la genética proveniente de los ADN 
permitieron al proyecto lograr una 
gran evolución en las razas. Y darle a 
Cabaña Rancho Grande un cada vez 
más relevante protagonismo. Llegaron 
los reconocimientos y la exposición. 
Palermo con Grandes Campeones los 
puso en lo más alto de la escena na-
cional e internacional.

La historia de la genética animal en Argentina tiene un 
capítulo especial dedicado a uno de los más activos 
y perseverantes emprendedores que tuvo el sector, 
Raúl Peyrano, fundador de Cabaña Rancho Grande e 
incansable dirigente empresarial.

Rodeo en La Querencia del Oeste,
Justo Daract San Luis.

Junto al toro comprado
por Atilio Gómez, se encuentra
su nieta Emma.
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Un día, a comienzos de 2009, Raúl 
Peyrano recibe una dura y triste noti-
cia. Él fue víctima de una enfermedad 
terminal. Otra vez, su característico 
pragmatismo le permitió asumir la 
situación y seguir adelante. “Hay que 
ponerse a trabajar, yo ya no tengo 
más tiempo”. Su filosofía de trabajo 
ya estaba instalada.

Al punto que lo seguía demostrando 
incansablemente. Nunca dejó de ir al 
campo, y no había día que antes no 
pasara por la fábrica.

En su último año de vida, con su 
enfermedad bastante avanzada, no 
encontró impedimentos para hacer-
se presente en Palermo y bajar de la 
tribuna para recibir el premio al Gran 
Campeón Macho Magno. Un toro que, 
después, hizo historia como padre 
de la raza con más de 350.000 dosis 
vendidas.

La Cabaña Rancho Grande viste mu-
chos galardones. En su haber cuenta 
con 17 Grandes Campeones Machos 
y 8 Grandes Campeones Hembras, 7 
Reservados Campeones Machos y 5 
Reservados Campeones Hembras, solo 

RECORRIENDO CABAÑAS

en Palermo y Nacionales, y en las razas 
Brangus y Braford. Reconocimientos 
que son el fiel resultado de seguir la 
filosofía que Raúl Peyrano le imprimió 
al establecimiento, llegar a la exce-
lencia y no como un logro sino como 
un proceso que no tiene fin, y que se 
seguirá compartiendo con todos los 
criadores.

Rancho Grande

Titi Peyrano, dueña de la 
cabaña Rancho Grande, 
en la premiación del
Campeón de Palermo.



ASOCIACION BRAFORD ARGENTINA 77



DICIEMBRE 202078

U n nuevo remate, un nuevo for-
mato, una idea que llegó para 
quedarse. El 2020 fue un año 
de innovación y nuevos desa-

fíos y desde la Asociación no podíamos 
estar ajenos a las demandas del mercado 
y a las necesidades de nuestros criadores, 
así nació “Braford de Etiqueta”, un es-
pacio de comercialización de productos 
de genética superior abierto a todos los 
criadores, que surgió como una idea desde 
el seno de la Comisión Directiva y que a la 
luz de los resultados ha llegado para ins-
talarse en la agenda de remates anuales.

NOTI

El remate Braford 
que conjugó
lo mejor de la 
genética superior 
de la raza
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Allá por julio, con al menos 10 rema-
tes auspiciados en el haber, en la sub-
comisión de exposiciones y remates 
se discutía como podríamos generar 
espacios comerciales ante la imposi-
bilidad de participar de exposiciones y 
con la necesidad de poder ofrecer los 
productos que son la culminación del 
proceso productivo y el corazón del 
negocio de las cabañas. Allí surgió la 
idea de generar un evento que les per-
mitiese a todos los criadores ofrecer 
sus mejores productos y con esta pre-
misa se generó “Braford de Etiqueta”, 
un espacio de venta donde se abre la 
participación a todas las cabañas que 
han obtenido grandes premios, como 
aquellas que han logrado estar den-
tro de la grilla del premio al mérito y 
también para todos los criadores que 
deseen ofrecer sus mejorar productos.

Esta primera edición contó con la 
participación de 23 cabañas, las cuales 
ofrecieron 10 paquetes de embriones de 
grandes campeones y 33 hembras elite 
destacadas. El martillo estuvo a cargo 
de la firma Colombo y Magliano y la 
transmisión se realizó en vivo a través 
de la pantalla de Canal Rural.

El sábado 3 de octubre fue la fecha 
elegida y el Salón Ceibo de La Rural el 
lugar de transmisión. Ya 10 días antes del 
remate todos los interesados tuvieron la 
posibilidad de revisar los lotes y analizar 
la oferta a través de la APP Braford, en 
la web de la asociación y también en 
la web de Colombo y Magliano, donde 
también se pudieron realizar la preofer-
tas, las cuales se abrieron 5 días previo 
al remate y cerraron la noche anterior.

La dinámica de las preofertas fue ex-
celente y al momento del cierre de las 

Remates 2020
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Un gran remate que tuvo como 
corolario un excelente resultado. 
Agradecemos a todas las cabañas 
participantes:

Bapio, Ceibalito, Corral de Guardia, 
Don Luis, Don Hilario, Don Nicasio, 
El Chañar, El Estribo, El Guardamonte, 
El Guayacán, El Yacaré, La Asunción, 
La Carreta, La Dominga,
La Esperanza, La Pasión, 
Las Mercedes,
Los Cuatro Hermanos, Marta Carina, 
Mirungá, Rincón del Chaco, 
San Carlos y San Marcos. 

A las 37 firmas y cabañas que 
resultaron compradores. 
A los auspiciantes:
Proagro, CDV, Transporte Robol, 
Invitro Argentina, Canavesio 
Hnos, Sol de Mayo y JAC, quienes 
apoyaron el evento. Y a todos los 
que lo hicieron posible: Colombo 
y Magliano, Canal Rural, Guarino 
Producciones, Publicidad Norte y 
cada uno de los que aporto su granito 
de arena para hacer de este nuevo 
evento y éxito rotundo.

mismas todos los lotes habían sido 
preofertados, totalizando 234 ofertas 
realizadas por 38 oferentes y hubo 
lotes que superaron las 20 ofertas, 
mostrando mucho interés de parte de 
los compradores.

El remate comenzó el sábado a las 
18:00 hs. y contó con una apertura 
donde especial donde se visualizaron 
imágenes de las añoradas exposicio-
nes y donde se desatacó a cada una 
de las cabañas participantes. La aper-
tura continúo unas palabras de Elvio 
Colombo y de Tiziana Prada, mientras 
que en el piso estuvieron Juan Pedro 
Colombo y Diego Rodríguez. Antes de 
dar comienzo al remate se presentó 
una de las sorpresas de la noche que 
contó con el lanzamiento del Mun-

dial Braford 2022 que tendrá lugar 
en nuestro país y en el cual podrán 
participar los productos que salieron 
a venta en esta primera edición del 
“Braford de Etiqueta”.

El remate fue sumamente ágil, con 
mucha demanda en todos los lotes y 
puja de los compradores para hacer-
se con estos productos destacados. 
El precio máximo lo alcanzó una 
ternera de Cabaña La Dominga que 
fue vendida en $2.000.000 por el 
50% resultando comprador Cabaña 
Cría Provincia. El precio promedio de 
los 10 paquetes de embriones fue de 
$585.000 por cada pack, con un máxi-
mo de $1.050.000 por un paquete de 
Cabaña Rincón del Chaco adquirido 
por Estancia Capiovi. En las hembras el 
precio promedio alcanzó los $442.273.

Cantidad Promedio Máximo Mínimo Total

Embriones Elite 10 $585.000 $1.050.000 $325.000 $ 5.850.000

Ternera Elite 7 $607.857 $2.000.000 $155.000 $ 4.255.000

Vaq. Elite
Abierta 2 $450.000 $ 510.000 $390.000 $900.000

Vaquillona
Elite Preñada 20 $410.500 $1.260.000 $160.000 $8.210.000

Vaquillona
Elite con Cría 4 $307.500 $420.000 $260.000 $1.230.000

     $20.445.000
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El mundial es nuestra opor-
tunidad de mostrar quienes 
somos, como trabajamos y 
reforzar porque el Braford 

Argentino es líder en genética mundial 
y la demanda aumenta continuamente. 
Nos estamos preparando para mos-
trarles a los visitantes nuestro Braford 
en sus diversos y complejos sistemas 
productivos que nos demandan alta 
eficiencia para lo cual tenemos la he-
rramienta ideal, versátil, rustico, carni-
cero, fértil y todas las bondades que 
hacen al éxito de nuestra raza.

El congreso constará de una gira pla-
nificada para visitar los distintos am-
bientes y regiones donde producimos 
junto con la multiplicad de produccio-

nes que nos rodean y de las 
que nos nutrimos en cada 
punto del país. NOA, Centro y NEA 
serán puntos de para obligados y no 
faltarán oportunidades para disfrutar 
de las bellezas que tiene nuestro país 
para ofrecer, junto con la gastronomía, 
nuestras carnes y vinos.

Luego de la gira el congreso propia-
mente dicho será un espacio de inter-
cambio de información y aprendizaje 
donde podremos nutrirnos de todas 
las novedades, los objetivos y la direc-
ción que persigue nuestra raza tanto 
local como regional y mundialmente. 
Un espacio de ciencia productiva con 

CONGRESO 2022

Están todos invitados a ser parte de esta gran fiesta para disfrutar de nues-
tra tierra, nuestras costumbre y ser parte de nuestra gran familia Braford.

lo último de la información y 
mejora en producción, gené-

tica, alimentación, mercados y todos 
los temas que nos interesan y ocupan.

Para terminar la frutilla del postre, 
nuestra gran Exposición Internacio-
nal, enclavada en su casa, la Sociedad 
Rural de Corrientes, donde podremos 
disfrutar y compartir todo el color y 
calor de nuestras juras, sentir la emo-
ción de los criadores y ver expresado 
en las pistas todo el trabajo de años de 
mejora y todo el potencial de nuestro 
Braford.

El próximo Congreso Mundial Braford ya tiene fecha y cronograma. Sí, Ar-
gentina será la sede de la 8va edición de este gran evento que congrega 
a productores de la raza de los distintos puntos cardinales del mundo.
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Pese a las circunstancias que nos 
ha tocado atravesar por el im-
pacto del Covid-19 y al igual que 

en las demás actividades que hemos 
realizado, tuvimos que adaptarnos a 
la virtualidad para llevar a cabo nues-
tra asamblea anual. Contando con la 
autorización por parte de la entidad 
competente, el pasado 22 de junio 
se celebró la 36° Asamblea General 
Ordinaria bajo la modalidad virtual a 
través de la plataforma Zoom.

El formato virtual permitió que mu-
chos socios participaran de sus luga-
res de residencia y contamos así con 
una buena presencia en la asamblea. 
Cumpliendo con el orden del día, la 
asamblea comenzó con la elección de 
los socios para la firma y luego con-
tinuó con la presentación del Balance 
Anual que fue acompañado por las 

explicaciones del Director Ejecutivo y 
posteriormente por el Tesorero donde 
se presentaron los principales hitos del 
ejercicio y se explicaron los diferentes 
rubros del mismo.

Luego, la jornada continuó con la 
elección de las autoridades de Comi-
sión Directiva, estableciéndose así la 
nueva conformación, la que quedo de 
la siguiente manera: Como Presidente 
de Asociación Braford Argentina con-
tinua su mandato la Sra. Tiziana Prada, 
Vicepresidente 1° el Sr Juan Manuel 
Alberro, Vicepresidente 2° el Sr Carlos 
Roldan. El Sr. Manuel Mateo, Secretario 
y el Sr. Luis Magliano Prosecretario. En 
Tesorería el Sr. Saturnino Madariaga y 
como Protesorero el Sr. Marcos Bullo.  
Como Vocales Titulares, los Sres. Ale-
jandro Becerra, Juan Baque, Alberto 

Acompáñanos y sigamos creciendo juntos. 

ASAMBLEA GENERAL ORDINARIA
CELEBRACION VIRTUAL
EN EL MARCO DE LA PANDEMIA

Podesta, Ricardo Freire, y German 
Fogliatti. Como Vocales Suplentes, los 
Sres. Alberto Colombres Garmendia, 
Cristian Bianchi, Roberto Matarazzo y 
Ramiro Godoy. El órgano de fiscaliza-
ción quedó conformado por los Sres. 
Fernado Fortuny, Gustavo Olmedo 
y Alberto Martin Alonso Nicora. De 
esta forma pudimos compartir las no-
vedades de la asociación junto a los 
asociados y disfrutar de una amena 
asamblea.

Desde la Comisión Directiva agra-
decemos la participación de todos los 
socios presente y renovamos nuestro 
compromiso para seguir trabajando 
en conjunto con el staff y el cuerpo de 
Inspectores para hacer de Braford, La 
Raza Que Más Crece.

ENVIAN FOTO

	 JORNADA
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NOTI

Lara el ciclo julio 2020 – junio 2021 
la Asociación solicitó y obtuvo 
un cupo de 100 toneladas de 

cuota hilton para la exportación de 
cortes de calidad.

A partir de los acuerdos con Arre-
beef y Carnes Hereford los socios 
contaron con la posibilidad de remitir 
su hacienda a tres distintos frigorificos: 
1) Arrebeef, ubicado en Perez Millan, 
Buenos Aires; 2) Frimsa, ubicado en 
Escobar, Buenos Aires; y 3) Mattievich, 
ubicado en Carcaraña, Santa Fé.

La asociacion abre el canal comercial 
con los frigorificos y trabaja diariamen-
te para que estos ofrezcan los mejores 
valores posibles de compra a la hacien-
da. La comercialización es directa sin 
comisiones ni gastos y sobre el precio 

CUOTA HILTON BRAFORD
Braford continua incrementando su cupo exportable
y crecen las bonificaciones a los socios remitentes
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acordado la ABA otorga a los remiten-
tes una bonificación sobre el precio.

Al 10 de noviembre de 2020 se han 
recibido en las 3 plantas 2415 novillos 
hilton de 10 socios remitentes a partir 
de los cuales se produjeron 46692 kg 
de carne hilton que fueron exportados 
a Europa, lo que representa un cum-
plimiento del 47%. Las bonificaciones 
correspondientes a las exportacio-
nes realizadas alcanzan un total de  
$1.167.497,01 una suma considerable 
y que aporta valor a nuestros socios. 

Los invitamos a todos a sumarse a 
proyecto Hilton Braford y participar de 
esto beneficios. Estamos trabajando 
en el desarrollo de nuestra marca de 
carne para seguir agregando valor, No 
te quedes afuera y sigamos haciendo 
de Braford, la Raza que Más Crece.



ASOCIACION BRAFORD ARGENTINA 85



DICIEMBRE 202086

NOTI

Llegando a fin de año y luego de 
haber atravesado la temporada 
alta de remates nos vamos acer-

cando al momento de las evaluaciones 
y balances. Sin lugar a dudas este ha 
sido un año atípico que nos impulsó a 
implementar muchos cambios y adap-
tarnos a la realidad. Allá por marzo 
cuando nos disponíamos a darle forma 
a la agenda nos cruzó la Pandemia y la 
incertidumbre se apoderó del escena-
rio. Pero no hubo mucho tiempo para 
dudas y hubo que buscar la forma de 
continuar, así las plataformas de inter-
net, apps y la televisión tomaron un rol 
primordial en los remates.

Las fechas se fueron acomodando 
y el calendario tomó forma, con corri-
mientos y algunos retrasos, la prueba 
de fuego tuvo lugar el 27 de mayo con 
el 1er remate televisado auspiciado por 
la ABA, uno de los primeros remates 
de reproductores a nivel nacional, el 
primer paso estaba dado y fue todo 
un éxito, las expectativas se supera-
ron ampliamente y la respuesta de 
los compradores de otro lado de la 
pantalla fue inmejorable. Así arrancó 
el que muy seguramente sea un año 
bisagra para la comercialización.

Los remates se fueron sucediendo y 
tanto vendedores como compradores 
fueron afirmándose en los nuevos for-
matos y la fluidez con la que se susci-
taron los eventos sorprendió hasta al 
más incrédulo. El contexto, donde la 
ganadería fue una de las actividades 
esenciales que continuo agregando 
valor y siendo fuente de resguardo, 

Remates 2020
Un nuevo escenario con la virtualidad
como medio para el éxito

hizo su aporte y fortaleció el devenir 
de cada uno de los remates de la raza.

Así nos acostumbramos a las nuevas 
plataformas, catálogos virtuales, filma-
ción de lotes, apps, webs, preofertas y 
todas estas nuevas herramientas que 
se impusieron bajo la denominada 
nueva normalidad.

Ahora llegando al cierre del año, 
donde más del 90% de los remates 
auspiciados han pasado, podemos 
hacer un balance, el que ha arrojado 
balances positivos desde los distintos 
ángulos. Donde el sistema de preofer-
tas ha venido para quedarse y la trans-
misión en vivo ya sea vía streaming o 

televisión ha federalizado las ventas, 
con un crecimiento de la cantidad de 
compradores en todos los remates y 
un aumento de las elecciones de los 
lotes a venta, con mínimas o podría-
mos decir nulas cantidades de lotes sin 
ser martillados y una revalorización de 
los precios de bajada de martillo tanto 
para los vientres como para los toros.

En este periodo 2020, la Asociación 
Braford Argentina cerrará su año con 
70 Remates Auspiciados. Agradece-
mos a todas las Cabañas que apoyan 
a la Asociación y que día a día apor-
tan su esfuerzo y pasión para seguir 
sumando a La Raza Que Más Crece.
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Bajo el contexto mundial y con la 
adecuación de los formatos de los 
remates, cabe cerca del cierre del año 
hacer un balance de los resultados, a 
primer golpe de vista todos coincidi-
mos en que han sido excelentes, pero 
como es la comparación respecto a lo 
sucedido en el año previo.

Para entender mejor la evolución de 
los resultados vamos a comparar el 

Evolución de valores y reproductores a venta

año 2019 y 2020 tanto en cantidades 
de reproductores machos y hembras 
participantes de remates auspiciados 
como así también de los precios y 
aquí nos detendremos a evaluar tanto 
precios corrientes como constantes 
ajustados por diferentes indicadores 
para poder mensurar el impacto real 
de los resultados alcanzados.

Comparación entre 
los años 2019 y
2020 en precios
y cantidades

Cuando analizamos la canti-
dad de animales que fueron 
rematados en ambos años, 
si tomamos el período di-
ciembre/noviembre pode-
mos ver que…

Evaluando los pre-
cios obtenidos, si to-
mamos los valores 
corrientes podemos 
ver…

A precios constantes 
ajustados por (analizar 
INML, dólar oficial y 
dólar MEP).
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A partir de un acuerdo con la 
Fundación Agropecuaria para 
el Desarrollo de Argentina 

(FADA) la ABA ha desarrollado y pone 
a disposición de sus socios un informe 
mensual con los principales indicado-
res económicos de la actividad y datos 
que mejoran la toma de decisiones.

Los constantes vaivenes la econo-
mía y el contexto en el que estamos 
inmersos impactan de lleno en el com-
portamiento de los mercados agrope-
cuarios y no podemos estar ajenos a 
esta realidad, porque desconocerla es 
un camino sinuoso para nuestro nego-
cio. Así, con el objetivo de brindar una 
herramienta para ayudar a nuestros 

NOTI

Monitor Ganadero
Más y mejor información para la toma de decisiones

socios, desde la Asociación Braford 
Argentina hemos creado en vincula-
ción FADA, el Monitor Ganadero, un 
informe económico ganadero dirigido 
a nuestros socios y a todos aquellos 
interesados en la actividad, donde se 
evalúan los indicadores, precios, rela-
ciones insumo producto, mercados de 
exportación, mercados granarios, ma-
croeconomía y tips financieros, todo 
con el claro objetivo de aportar datos 
que faciliten el análisis y las decisiones.

Con el objetivo de generar un espa-
cio de intercambio y debate, a nuestro 
Monitor Ganadero se han sumado las 
charlas virtuales bimestrales, de la 
mano de los economistas referentes 

de FADA, donde encontramos un 
espacio de información e interacción 
para evacuar dudas y conocer a fondo 
la situación, proyecciones y alterna-
tivas de decisión. Todas las charlas 
son abiertas y luego de finalizadas se 
ponen a disposición de todos los in-
teresados en la web Braford para que 
puedan consultarlas cuando lo deseen.

Estamos convenidos que nuestras 
empresas necesitan de la mejor infor-
mación para lograr la eficiencia que 
buscamos y desde la Asociación tra-
bajamos continuamente para nuevas y 
mejores herramientas que acompañen 
su crecimiento.
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A partir de este año la Asociación 
Braford Argentina ha desarro-
llado e implementado un nuevo 

servicio para agregar valor a sus repro-
ductores, el mismo otorga a aquellos 
criadores que auspician su remate la 
posibilidad de realizar la verificación 
de la información de sus catálogos, 
respaldado la información declarada y 
permitiendo utilizar en los lotes verifi-
cados, tanto en los catálogos como en 
todo el material del remate, los sellos 
de verificación de ABA, brindando se-
guridad y mayor valor a compradores 
y vendedores.

El proceso de verificación es sencillo 
y seguro. Los datos de los animales 
a venta que son comprobados son: 
RP, ABA, FECHA DE NACIMIENTO, 
REGISTRO, VARIEDAD, SEXO, PADRE 
y MADRE. Si se presenta a la venta 
una hembra con cría al pie, también 

se comprueba el RP, FECHA DE NA-
CIMIENTO, REGISTRO y PADRE. La 
verificación de padre y madre para 
todos los casos se realiza en base a 
la Declaración Jurada efectuada por 
la cabaña ante los RRGG de la ABA.

Junto con el sello de “LOTE VERI-
FICADO” que respalda la información 
del individuo, la Asociación controla 
los servicios declarados para los vien-
tres a venta. Este proceso asegura que 
los vientres tengan registrados y de-
clarados los servicios de acuerdo a las 
normativas de la ABA y que así estos 
puedan dar lugar a crías con registros 
Braford, quedando supeditado el re-
gistro de la cría a la correcta declara-
ción del nacimiento y el cumplimiento 
de los reglamentos.  

En el control de servicios se verifica: 
TIPO DE SERVICIO, FECHA DE INICIO, 
FECHA DE FIN, TORO/S PARTICI-

PANTE/S y REGISTRO ASPIRADO DE 
LA CRIA. El Servicio Chequeado se 
identifica con un sello distintivo que 
respalda los datos del individuo (LOTE 
VERIFICADO) y los datos del servicio 
(SERVICIO CHEQUEADO). En caso de 
que el servicio del/los vientre/s no se 
encuentre/n declarado/s en la Asocia-
ción, el/los vientre/s no podrán aspirar 
a obtener este sello y solo podrán so-
licitar el sello de lote verificado. Cabe 
aclarar que en ningún caso el sello de 
Servicio Chequeado por la ABA garan-
tiza la preñez de la hembra.

Los invitamos a seguir sumando va-
lor a sus rodeos poniendo a su alcance 
nuevas herramientas y todo el respal-
do de la Asociación para potenciar su 
negocio.

Agregando valor a sus reproductores.

Lote Verificado
Servicio Chequeado

NOTI
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NOTI

En la corrida de 2021 nos hemos propuesto realizar
la primera publicación de Dep’s de Características Carniceras 
para ello necesitamos del aporte de información de 
todos los criadores.

Hoy Braford cuenta con un progra-
ma de evaluación genética muy 
potente y con muchos años de 

historia, respaldado por el trabajo del 
equipo de la Universidad de Buenos 
Aires, es un programa de referencia a 
nivel internacional. 

Con el objetivo de seguir evolucio-
nando e incorporando más y mejor 
información nos hemos propuesto rea-
lizar la primera publicación de Dep’s 
de calidad de carne en 2021, para ello 
necesitamos del aporte de información 
de cada uno de Uds. Sabemos que son 
muchos los que realizan mediciones de 
ecografías de características carnice-
ras, por eso los invitamos a enviarnos 
la información antes del 15 de marzo 
de 2021 para evaluarla y de acuerdo a 
las posibilidades incorporarla dentro 
del programa de evaluación generan-
do así Dep’s de calidad de carne.

Tenemos la posibilidad de aprove-
char esta importante herramienta de 
selección que sumará información vital 
a la hora de la toma de decisiones. 
La cual no solo tendrá un impacto 
hacia adentro de cada cabaña sino 
también hacia afuera al momento de 
realizar la comercialización, ya que los 
reproductores podrán contar con más 
datos sensibles. Así nos ponemos a la 

Dep’s de Calidad de 
Carne – PegBraf 2021

Para enviar los datos pueden
descargarse la planilla del
siguiente link
www.braford.org.ar

altura de los principales programas de 
evaluación genética.

Los invitamos también a que puedan 
sumarse al programa de evaluación de 
calidad de carne realizando las medi-
ciones de acuerdo al protocolo. Para 
hacerlo los animales deben ecografiar-
se a los 18 meses de edad +/- 45 días, 
debe evaluarse un grupo contempo-
ráneo (5 animales de la misma edad, 
sexo y manejo), las imágenes deben 
ser tomadas por un ecografista habi-
litado, pueden  encontrar la lista de 
ecografistas en www.braford.org.ar/..... 

Los costos de evaluación por animal 
rondan entre los 7 y 10 kg INML para 
la toma de imágenes a campo y los 2 
Kg INML para la interpretación, por 
lo cual el costo para la obtención de 
resultados es de 9 a 12 Kg INML por 
individuo.

Hoy Braford cuenta con el único 
programa de evaluación genética que 
no tiene costo para el criador, una he-
rramienta de alto valor como son los 
Dep’s de libre acceso y sin costo. No te 
quedes afuera y suma tu información 
al PegBraf.

Juntos seguimos creciendo y hacien-
do de Braford, la raza que más crece.

...es simple y un gran
        aporte para la raza.

	 AL 31/03/2021

• Peso al Nacer de los nacimien-
tos de primavera 2020

•  Peso al Nacer y Destete de los 
nacimientos de otoño 2020

•  Peso Final y CE de todos los 
nacimientos 2020

	 AL 22/04/2021

• Peso al Destete de los naci-
mientos de primavera 2020 
ya informados previamente 
al 31/03
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NOTI

EXPOSICIONES 
ORGANIZADAS 2021

REQUISITO DE DEPs 
EN BOZALES

En las exposiciones organizadas 2021 

(Nacional y Nacional del Ternero, 

Palermo, Corrientes y ExpoBra) los 

animales que concurran a bozal 

deberán cumplir el requisito de con-

tar con DEPs calculadas dentro del 

PEGBraf. No olvide cargar los datos 

productivos en tiempo y forma para 

cumplir con dicha exigencia.

CRONOGRAMA
8 al 12/3 y 15 al 19/3 Recepción de muestras para ADN y 
Pompe en Laboratorio de SRA. Sin fecha límite para solicitar 
turno, los análisis se realizarán por orden de llegada.   

Lunes 3/5 8:30 a.m. Cierre de inscripción.

Miercoles 19/5 8:30 a.m. Fecha límite para tener ADN 10 u 11 
según corresponda.

Viernes 28/5 Comienzo del ingreso de reproductores.

Domingo 30 y lunes 31/5 Admisión zootécnica y veterinaria.

Miércoles 2 y jueves 3/6 Jura de reproductores.

Jueves 3/6 Cena de entrega de premios.

Viernes 4/6 Remate de reproductores.

Sábado 5/6 Salida de reproductores.

XVIII EXPOSICIÓN
NACIONAL BRAFORD
IX EXPOSICIÓN NACIONAL
DEL TERNERO BRAFORD

MARTES 1
AL VIERNES 4

DE JUNIO DE 2021
SOCIEDAD RURAL
DE CORRIENTES
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AVISO INSTITUCIONAL
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ESTADÍSTICAS 
DE REMATES 2020

NEA

Remates Animales

44
Machos Hembras Totales

1506,5 3756 5267,5

Cantidad Categoría
Precio Eq. Kg Nov. 

(kg) *Máximo Mínimo Promedio
1506,5 Macho $ 1.960.000 $ 60.000 $ 272.980 2962

3756 Hembra $ 1.900.000 $ 30.000 $ 101.872 1106

5 Embrión $ 145.000 $ 145.000 $ 145.000 1574

* Calculado con INML 2020 promedio al 11/11/2020
 INML (2020) = 92,15

NOA

Remates Animales

9
Machos Hembras Totales

316 568,5 884,5

Cantidad Categoría
Precio Eq. Kg Nov. 

(kg) *Máximo Mínimo Promedio
316 Macho $ 670.000 $ 160.000 $ 277.880 3016

568,5 Hembra $ 1.750.000 $ 45.000 $ 109.177 1185

centro

Remates Animales

13
Machos Hembras Totales

363 892 1305

Cantidad Categoría
Precio Eq. Kg Nov. 

(kg) *Máximo Mínimo Promedio
363 Macho $ 1.500.000 $ 70.000 $ 230.148 2498

892 Hembra $ 2.000.000 $ 35.000 $ 116.911 1269

50 Embrión $ 210.000 $ 65.000 $ 117.000 1270

Para actualizar los datos de nuestra base de socios y criadores, estamos 
constantemente relevando datos, con el objetivo de que tengan vigencia los 
datos de contacto. Es muy importante colaborar con esto, completando la 
planilla de relevamientos que pueden descargar desde la web, para que la 
información que se genera llegue al destinatario correcto según corresponda.

www.braford.org.ar

Pasame tu celu!

Administración: 
+54 9 11 5638 0002

Atención al Socio:
 +54 9 11 6453 0001
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ESTADÍSTICAS 
DE REMATES 2020

AVISO BRAFORD
ECOGRAFO
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RESULTADOS 
DE REMATES 2020

27/05/2020 SOCIEDAD RURAL DE MERCEDES

CORRIENTES CONCENTRACIÓN DE VIENTRES BRAFORD
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

2 VAQUILLONA REGISTRADA ELITE PREÑADA (SANTA IRENE) N/I N/I $ 192.500 $ 385.000

6 VAQUILLONA GA y GI ELITE PREÑADA (EL ROCÍO) N/I N/I $ 130.800 $ 784.800

335 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA SEÑAL 2017 (SANTA IRENE) N/I N/I $ 83.600 $ 28.006.000

34 VAQUILLONA CONTROLADA PREÑADA SEÑAL 2017 (EL ROCÍO) N/I N/I $ 79.000 $ 2.686.000

40 VAQUILLONA CONTROLADA PREÑADA (SANTA IRENE) N/I N/I $ 76.500 $ 3.060.000

60 VAQUILLONA BO PREÑADA 2da PARICIÓN  (EL ROCÍO) N/I N/I $ 79.200 $ 4.752.000

308 VAQUILLONA BO PREÑADA SEÑAL 2017 (SANTA CLARA Y YUQUERÍ) N/I N/I $ 64.000 $ 19.712.000

06/07/2020 SOCIEDAD RURAL DE VIRASORO

CORRIENTES PRO A PRO
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

5 TORO GA y GI (SAN ALEJO) $ 400.000 $ 290.000 $ 336.000 $ 1.680.000

7 TORO GI (SANTA MARÍA) $ 190.000 $ 140.000 $ 152.857 $ 1.070.000

10/07/2020 TELEVISADO

CHACO RANCHO GRANDE
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

47 TORO GA y GI N/I N/I $ 185.086 $ 8.699.039

40 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA N/I N/I $ 125.625 $ 5.024.992

14/07/2020 TELEVISADO

CORRIENTES BRAFORD DE TRAYECTORIA
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

29 TORO GA y GI (MARTA CARINA) $ 285.000 $ 130.000 $ 170.345 $ 4.940.000

14 VACA BO PREÑADA (PALMITA) $ 60.000 $ 60.000 $ 60.000 $ 840.000

7 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA (MARTA CARINA) $ 132.000 $ 90.000 $ 109.571 $ 767.000

11 VAQUILLONA BO CON CRÍA (PALMITA) $ 97.000 $ 95.000 $ 96.091 $ 1.057.000

106 VAQUILLONA BO PREÑADA (PALMITA) $ 96.000 $ 60.000 $ 70.028 $ 7.423.000

175 VAQUILLONA BO PARA SERVICIO (PALMITA) $ 47.500 $ 34.500 $ 40.500 $ 7.087.500

15/07/2020 SOCIEDAD RURAL DE RESISTENCIA

CHACO CORRAL DE GUARDIA
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

3 TORO ELITE GA y GI $ 700.000 $ 445.000 $ 571.667 $ 1.715.000

47 TORO GA y GI $ 330.000 $ 130.000 $ 220.851 $ 10.380.000

15 VACA GA y GI PREÑADA $ 190.000 $ 88.000 $ 138.267 $ 2.074.000

5 VAQUILLONA ELITE GA y GI PREÑADA $ 360.000 $ 210.000 $ 298.000 $ 1.490.000

16/07/2020 SOCIEDAD RURAL DE CORRIENTES

CORRIENTES 8º REMATE DE CABAÑAS DEL NORTE - EL REMANSO				  
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

14 TORO GA Y GI N/I N/I $ 252.500 $ 3.535.000

11 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA N/I N/I $ 201.800 $ 2.219.800

NEA
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19/07/2020 ESTANCIA LA PELADA

SANTA FE MARCAOJO			 
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

79 TORO GA y GI $ 430.000 $ 150.000 $ 218.987 $ 17.300.000

40 VAQUILLONA GA y GI PARA SERVICIO $ 70.000 $ 56.000 $ 61.975 $ 2.479.000

22/07/2020 SOCIEDAD RURAL DE TOSTADO

SANTA FE EL AMARGO
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

2 TORO ELITE DEFINITIVO $ 1.370.000 $ 460.000 $ 915.000 $ 1.830.000

42 TORO GA $ 400.000 $ 170.000 $ 224.762 $ 9.440.000

98 VACA PREÑADA (SIGUIMAN) $ 110.000 $ 67.000 $ 78.408 $ 7.684.000

3 VAQUILLONA ELITE GA PREÑADA $ 240.000 $ 165.000 $ 196.667 $ 590.000

31 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA $ 260.000 $ 90.000 $ 135.323 $ 4.195.000

25 VAQUILLONA PREÑADA (SIGUIMAN) $ 200.000 $ 90.000 $ 112.800 $ 2.820.000

1 VAQUILLONA ELITE DEFINITIVA PARA SERVICIO $ 410.000 $ 410.000 $ 410.000 $ 410.000

19 VAQUILLONA GA y GI PARA SERVICIO $ 160.000 $ 90.000 $ 100.526 $ 1.910.000

4 VAQUILLONA DONANTE (SIGUIMAN) $ 330.000 $ 100.000 $ 231.250 $ 925.000

24/07/2020 SOCIEDAD RURAL DE MERCEDES

CORRIENTES CABAÑA PILAGA
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

60,5 TORO GA 3 AÑOS $ 1.010.000 $ 225.000 $ 459.091 $ 27.775.000

13 TORO GA 2,5 y 3 AÑOS $ 900.000 $ 280.000 $ 450.000 $ 5.850.000

7 VAQUILLONA ELITE GA PREÑADA $ 1.900.000 $ 320.000 $ 941.429 $ 6.590.000

45 VAQUILLONA GA PREÑADA $ 550.000 $ 190.000 $ 258.667 $ 11.640.000

6 TERNERA ELITE GA $ 1.780.000 $ 840.000 $ 1.546.667 $ 9.280.000

02/08/2020 ESTANCIA LA CARRETA

SANTA FE LA CARRETA
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

93 TORO GA y GI $ 780.000 $ 230.000 $ 353.011 $ 32.830.000

8 VAQUILLONA ELITE GA PREÑADA y CON CRÍA $ 1.200.000 $ 230.000 $ 516.875 $ 4.135.000

67 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA y PARA SERVICIO $ 82.000 $ 57.000 $ 63.507 $ 4.255.000

88 VACA GA y GI PREÑADA y PARA SERVICIO $ 220.000 $ 106.000 $ 124.239 $ 10.933.000

04/08/2020 EL SOMBRERO

CORRIENTES LOS ORÍGENES
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

49 TORO GA y GI $ 880.000 $ 190.000 $ 268.000 $ 13.132.000

1 VAQUILLONA ELITE CONTROLADA PREÑADA $ 420.000 $ 420.000 $ 420.000 $ 420.000

65 VAQUILLONA GA, GI y BO PREÑADA $ 160.000 $ 82.000 $ 91.600 $ 5.954.000

05/08/2020 SOCIEDAD RURAL DE FORMOSA

CORRIENTES LOS ORÍGENES
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

70 TORO GA y GI $ 635.000 $ 240.000 $ 343.929 $ 24.075.000

50 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA $ 460.000 $ 125.000 $ 193.600 $ 9.680.000



DICIEMBRE 202098

07/08/2020 INSTALACIONES COOPERATIVA A.G. DE SUNCHALES

SANTA FE DON LUIS
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

31 TORO GA y GI $ 695.000 $ 190.000 $ 325.161 $ 10.080.000

16 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA $ 100.000 $ 80.000 $ 89.750 $ 1.436.000

3 TERNERA ELITE GA $ 260.000 $ 145.000 $ 206.667 $ 620.000

17 TERNERA GA y GI $ 72.000 $ 64.000 $ 68.647 $ 1.167.000

11/08/2020 PREDIO RURAL MARGARITA BELÉN

CHACO LAS MERCEDES
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

23 TORO GA y GI $ 730.000 $ 170.000 $ 225.217 $ 5.180.000

21 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA $ 555.000 $ 80.000 $ 114.143 $ 2.397.000

15 TERNERA CONTROLADA $ 45.000 $ 40.000 $ 41.333 $ 620.000

14/08/2020 ESTANCIA NUEVA VALENCIA

CORRIENTES ALEGRIA
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

35 TORO GA y GI $ 450.000 $ 195.000 $ 282.000 $ 9.870.000

56 VAQUILLONA GA, GI y BO PREÑADA $ 150.000 $ 90.000 $ 106.607 $ 5.970.000

68 TERNERA CONTROLADA $ 300.000 $ 45.000 $ 70.882 $ 4.820.000

16/08/2020 TELEVISADO

CHACO EL HISTÓRICO DEL NORTE - SAN MARCOS
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

26 TORO GA y GI $ 480.000 $ 220.000 $ 306.154 $ 7.960.000

2 VAQUILLONA ELITE AVANZADA PREÑADA $ 450.000 $ 290.000 $ 370.000 $ 740.000

12 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA $ 110.000 $ 100.000 $ 104.167 $ 1.250.000

2 TERNERA AVANZADA $ 370.000 $ 290.000 $ 330.000 $ 660.000

17/08/2020 TELEVISADO

CORRIENTES EL ROCIO
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

52 TORO GA y GI $ 500.000 $ 190.000 $ 262.788 $ 13.665.000

10 VAQUILLONA ELITE GA y GI PREÑADA $ 1.000.000 $ 215.000 $ 504.500 $ 5.045.000

27 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA $ 290.000 $ 135.000 $ 173.148 $ 4.675.000

20/08/2020 SOCIEDAD RURAL DE MERCEDES

CORRIENTES LA ESTRELLA
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

44 TORO GA y GI $ 312.000 $ 168.000 $ 210.545 $ 9.264.000

17 TORO PREPARATORIO 1/2 $ 324.000 $ 168.000 $ 234.353 $ 3.984.000

RESULTADOS 
DE REMATES 2020 NEA
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21/08/2020 INSTALACIONES FERIA LA GUAMPITA

SANTA FE REPRODUCTORES DE CERES
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

25 TORO (LOS NINOS) $ 370.000 $ 200.000 $ 248.400 $ 6.210.000

5 TORO (DON LUIS) $ 250.000 $ 200.000 $ 231.000 $ 1.155.000

16 TORO PREPARATORIO 1/2 (JOTABE) $ 260.000 $ 165.000 $ 197.500 $ 3.160.000

9 VAQUILLONA (LOS NINOS) $ 230.000 $ 90.000 $ 117.778 $ 1.060.000

25/08/2020 ESTANCIA SANTA IRENE

CORRIENTES SANTA  IRENE
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

80 TORO GA y GI $ 600.000 $ 190.000 $ 255.313 $ 20.425.000

2,5 VAQUILLONA ELITE GA PREÑADA $ 1.600.000 $ 370.000 $ 1.136.000 $ 2.840.000

102 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA $ 410.000 $ 100.000 $ 138.971 $ 14.175.000

5 TERNERA ELITE GA $ 870.000 $ 200.000 $ 580.000 $ 2.900.000

5 EMBRIÓN $ 145.000 $ 145.000 $ 145.000 $ 725.000

26/08/2020 ESTANCIA MIRUNGA

CORRIENTES RÚSTICOS DEL TARAGÛÎ DE MIRUNGA Y EL CHAÑAR
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

20 TORO GA (EL CHAÑAR) $ 335.000 $ 155.000 $ 206.250 $ 4.125.000

23 TORO GA y GI (MIRUNGÁ) $ 255.000 $ 170.000 $ 206.087 $ 4.740.000

3 VAQUILLONA ELITE GA PREÑADA (MIRUNGÁ) $ 310.000 $ 280.000 $ 293.333 $ 880.000

3 VAQUILLONA ELITE GA PREÑADA (EL CHAÑAR) $ 250.000 $ 230.000 $ 236.667 $ 710.000

39 VAQUILLONA GI y BO PARA SERVICIO (EL CHAÑAR) $ 68.000 $ 68.000 $ 68.000 $ 2.652.000

58 VAQUILLONA GI y BO PARA SERVICIO (MIRUNGÁ) $ 55.000 $ 48.000 $ 52.103 $ 3.022.000

4 TERNERA ELITE GA (EL CHAÑAR) $ 750.000 $ 220.000 $ 482.500 $ 1.930.000

27/08/2020 TELEVISADO

CORRIENTES EL ESTRIBO
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

43 TORO GA y GI $ 1.750.000 $ 190.000 $ 321.395 $ 13.820.000

3 VAQUILLONA ELITE DEFINITIVA PREÑADA $ 510.000 $ 270.000 $ 388.333 $ 1.165.000

71 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA $ 155.000 $ 130.000 $ 134.859 $ 9.575.000

39 VAQUILLONA GA y GI PARA SERVICIO $ 110.000 $ 105.000 $ 108.846 $ 4.245.000

3 TERNERA ELITE GA $ 600.000 $ 140.000 $ 406.667 $ 1.220.000

30/08/2020 SOCIEDAD RURAL DE VILLA ANGELA

CHACO RINCÓN DEL CHACO
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

5 TORO GA $ 1.960.000 $ 220.000 $ 758.000 $ 3.790.000

8 TORO GI (LA PASTOVERDE) $ 460.000 $ 170.000 $ 283.750 $ 2.270.000

1,5 TERNERA DEFINITIVA $ 1.150.000 $ 1.020.000 $ 1.446.667 $ 2.170.000
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RESULTADOS 
DE REMATES 2020

07/08/2020 INSTALACIONES COOPERATIVA A.G. DE SUNCHALES

SANTA FE DON LUIS
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

31 TORO GA y GI $ 695.000 $ 190.000 $ 325.161 $ 10.080.000

16 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA $ 100.000 $ 80.000 $ 89.750 $ 1.436.000

3 TERNERA ELITE GA $ 260.000 $ 145.000 $ 206.667 $ 620.000

17 TERNERA GA y GI $ 72.000 $ 64.000 $ 68.647 $ 1.167.000

04/09/2020 SOCIEDAD RURAL PRESIDENCIA DE LA PLAZA

CHACO DON TITO
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

15 TORO GI $ 320.000 $ 170.000 $ 220.333 $ 3.305.000

4 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA $ 285.000 $ 101.000 $ 147.000 $ 588.000

05/09/2020 VILLA BERTHET

CHACO CABAÑAS DEL MEDITERRANEO - SAN JOSÉ
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

9 TORO GA y GI $ 208.000 $ 156.750 $ 183.283 $ 1.649.550

9 TORO GA y GI (DON SEGUNDO) $ 192.400 $ 156.600 $ 170.467 $ 1.534.200

16 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA y PARA SERVICIO $ 140.000 $ 40.000 $ 78.625 $ 1.258.000

06/09/2020 ESTABLECIMIENTO PICHUCO - SAN JUSTO

SANTA FE LOS RETOÑOS
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

67 TORO GA y GI $ 1.300.000 N/I $ 334.776 $ 22.430.000

15 VAQUILLONA GA, GI y BO PREÑADA $ 155.000 N/I $ 140.063 $ 2.100.950

40 VAQUILLONA BO PREÑADA (LA ESPERANZA) $ 150.000 N/I $ 146.750 $ 5.870.000

8 TERNERA ELITE GA y GI $ 400.000 N/I $ 183.750 $ 1.470.000

36 TERNERA GA y GI $ 150.000 N/I $ 118.750 $ 4.275.000

10/09/2020 SOCIEDAD RURAL DE SAN JUSTO

SANTA FE LOS CHARABONES
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

25 TORO GA y GI $ 820.000 $ 210.000 $ 322.400 $ 8.060.000

5 VACA GA y GI PREÑADA $ 180.000 $ 135.000 $ 157.000 $ 785.000

11 VACA GA y GI $ 160.000 $ 150.000 $ 155.455 $ 1.710.000

3 VAQUILLONA ELITE REGISTRADA PREÑADA $ 225.000 $ 175.000 $ 191.667 $ 575.000

7 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA $ 210.000 $ 145.000 $ 163.571 $ 1.145.000

34 VAQUILLONA GA, GI y BO $ 140.000 $ 85.000 $ 117.088 $ 3.981.000

2 TERNERA ELITE REGISTRADA $ 175.000 $ 145.000 $ 160.000 $ 320.000

27 TERNERA CONTROLADA $ 97.000 $ 59.000 $ 64.407 $ 1.739.000

RESULTADOS 
DE REMATES 2020 NEA
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11/09/2020 SOCIEDAD RURAL DE VIRASORO

CORRIENTES PRO A PRO DE PRIMAVERA
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

7 TORO GA y GI (SAN ALEJO) $ 280.000 $ 190.000 $ 245.714 $ 1.720.000

6 TORO CONTROLADO (SANTA MARÍA) $ 220.000 $ 150.000 $ 186.667 $ 1.120.000

1 VAQUILLONA ELITE DEFINITIVA PREÑADA (SAN ALEJO) $ 250.000 $ 250.000 $ 250.000 $ 250.000

14/09/2020 ESTANCIA LA PELADA

SANTA FE MARCAOJO
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

94 TORO GA y GI $ 630.000 $ 190.000 $ 254.415 $ 23.915.000

9 VAQUILLONA ELITE GA PREÑADA $ 570.000 $ 150.000 $ 307.778 $ 2.770.000

98 VAQUILLONA GA y GI PARA SERVICIO $ 250.000 $ 70.000 $ 91.429 $ 8.960.000

3 TERNERA GA $ 740.000 $ 350.000 $ 563.333 $ 1.690.000

17/09/2020 SANTA MARGARITA

SANTA FE LOS GUASUNCHOS
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

27 TORO GA y GI $ 1.450.000 $ 220.000 $ 371.852 $ 10.040.000

2 VAQUILLONA ELITE DEFINITIVA PREÑADA - A VENTA EL 50% DE C/U $ 1.100.000 $ 700.000 $ 900.000 $ 1.800.000

14 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA $ 570.000 $ 160.000 $ 292.857 $ 4.100.000

2 TERNERA ELITE GA $ 740.000 $ 500.000 $ 620.000 $ 1.240.000

19/09/2020 SOCIEDAD RURAL DE RECONQUISTA

SANTA FE REMATE ANUAL DE REPRODUCTORES
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

8 TORO GA (JURAMENTO) $ 340.000 $ 230.000 $ 287.500 $ 2.300.000

1 TORO REGISTRADO (EL REMANSO) $ 320.000 $ 320.000 $ 320.000 $ 320.000

2 TORO GA (LOS GUASUNCHOS) $ 265.000 $ 245.000 $ 255.000 $ 510.000

9 TORO GA y GI (PILAGÁ) $ 360.000 $ 240.000 $ 299.444 $ 2.695.000

9 TORO GA y GI (SANTA IRENE) $ 250.000 $ 210.000 $ 233.333 $ 2.100.000

7 TORO CONTROLADO (LA CARRETA) $ 275.000 $ 220.000 $ 242.857 $ 1.700.000

4 TORO CONTROLADO (EL FUERTE) $ 200.000 $ 180.000 $ 190.000 $ 760.000

3 VACA GA y GI PREÑADA (LA CARRETA) $ 120.000 $ 120.000 $ 120.000 $ 360.000

7 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA (PILAGÁ) $ 200.000 $ 130.000 $ 143.571 $ 1.005.000

4 VAQUILLONA CONTROLADA PREÑADA (EL FUERTE) $ 130.000 $ 110.000 $ 120.000 $ 480.000

16 TERNERA CONTROLADA (LOS GUASUNCHOS) $ 90.000 $ 72.000 $ 81.250 $ 1.300.000

BRAFORD
LA RAZA QUE MÁS CRECE



DICIEMBRE 2020102

19/09/2020 SOCIEDAD RURAL DE MERCEDES

CORRIENTES REMATE CONCENTRACIÓN SOCIEDAD RURAL DE MERCEDES
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

6 TORO GA (EL ROCÍO) $ 242.000 $ 220.000 $ 230.333 $ 1.382.000

6 TORO GA y GI (SANTA IRENE) $ 270.000 $ 210.000 $ 240.000 $ 1.440.000

6 TORO GA y GI (LAS PALMERAS) $ 180.000 $ 150.000 $ 163.333 $ 980.000

7 TORO CONTROLADO (EL TIGRE) $ 175.000 $ 155.000 $ 163.571 $ 1.145.000

3 TORO PREPARATORIO 1/2 (EL TIGRE) $ 180.000 $ 150.000 $ 160.000 $ 480.000

23/09/2020 SOCIEDAD RURAL MARGARITA BELÉN

CHACO 15ª REMATE CONJUNTO DE CABAÑAS
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

4 TORO GA y GI (SAN MARCOS) $ 200.000 $ 180.000 $ 185.000 $ 740.000

2 TORO GI (LA LUCÍA) $ 200.000 $ 180.000 $ 190.000 $ 380.000

6 VAQUILLONA CONTROLADA PARA SERVICIO (LOS CHINATOS) $ 90.000 $ 70.000 $ 80.000 $ 480.000

24/09/2020 SOCIEDAD RURAL SAN CRISTÓBAL

SANTA FE CORRAL DE GUARDIA
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

31 TORO GA y GI $ 400.000 N/I $ 244.516 $ 7.580.000

61 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA $ 260.000 $ 90.000 $ 136.557 $ 8.330.000

26/09/2020 ONLINE

CHACO CABAÑAS CHAQUEÑAS
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

6 TORO CONTROLADO (LAS MERCEDES) N/I N/I $ 166.667 $ 1.000.000

4 VAQUILLONA CONTROLADA PREÑADA (DON CARLOS) $ 119.000 $ 119.000 $ 119.000 $ 476.000

30/09/2020 SOCIEDAD RURAL DE VERA

SANTA FE  6º REMATE DEL NORESTE SANTAFESINO - LA CARRETA
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

18 TORO GA y GI $ 430.000 $ 210.000 $ 244.722 $ 4.405.000

29 VACA GA, GI y BO PREÑADA $ 260.000 $ 100.000 $ 117.034 $ 3.394.000

08/10/2020 SOCIEDAD RURAL DE RECONQUISTA

SANTA FE SOCIEDAD RURAL DE SAN JUSTO
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

5 TORO $ 194.000 $ 110.000 $ 153.400 $ 767.000

10 TERNERO $ 95.000 $ 60.000 $ 75.300 $ 753.000

6 VACA CON CRÍA Y SERVICIO $ 140.000 $ 120.000 $ 124.333 $ 746.000

3 VACA CON CRÍA $ 122.000 $ 122.000 $ 122.000 $ 366.000

17 VACA PREÑADA $ 136.000 $ 85.000 $ 99.588 $ 1.693.000

11 VACA $ 96.000 $ 74.000 $ 84.182 $ 926.000

10 VAQUILLONA PREÑADA $ 110.000 $ 80.000 $ 92.000 $ 920.000

6 VAQUILLONA $ 72.000 $ 55.000 $ 66.333 $ 398.000

12 TERNERA $ 60.000 $ 49.000 $ 49.917 $ 599.000

RESULTADOS 
DE REMATES 2020 NEA
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11/09/2020 SOCIEDAD RURAL DE VIRASORO

CORRIENTES PRO A PRO DE PRIMAVERA
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

7 TORO GA y GI (SAN ALEJO) $ 280.000 $ 190.000 $ 245.714 $ 1.720.000

6 TORO CONTROLADO (SANTA MARÍA) $ 220.000 $ 150.000 $ 186.667 $ 1.120.000

1 VAQUILLONA ELITE DEFINITIVA PREÑADA (SAN ALEJO) $ 250.000 $ 250.000 $ 250.000 $ 250.000

22/10/2020 SOCIEDAD RURAL DE QUITILIPI

CHACO SELECCIÓN RÚSTICA - SAN MARCOS
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

26 TORO GA y GI $ 370.000 $ 180.000 $ 236.923 $ 6.160.000

5 TORO GA y GI (LA ALPARGATA) $ 510.000 $ 290.000 $ 391.000 $ 1.955.000

4 TORO GI (LOS ORÍGENES) $ 220.000 $ 195.000 $ 208.750 $ 835.000

1 VAQUILLONA ELITE DEFINITIVA PREÑADA $ 190.000 $ 190.000 $ 190.000 $ 190.000

13 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA $ 100.000 $ 90.000 $ 96.154 $ 1.250.000

15 VAQUILLONA GI y BO PREÑADA (LOS ORÍGENES) $ 150.000 $ 140.000 $ 146.000 $ 2.190.000

18 VAQUILLONA GI y BO PREÑADA (LA ALPARGATA) $ 135.000 $ 125.000 $ 129.167 $ 2.325.000

3 TERNERA ELITE GA $ 310.000 $ 175.000 $ 241.667 $ 725.000

31/10/2020 COLONIA PASTORIL

FORMOSA PASTIZALES
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

14 TORO GI $ 260.000 $ 180.000 $ 210.714 $ 2.950.000

28 VAQUILLONA GI PREÑADA $ 100.000 $ 90.000 $ 91.071 $ 2.550.000

14 VAQUILLONA GI PARA SERVICIO $ 69.000 $ 68.000 $ 68.500 $ 959.000

04/11/2020 SOCIEDAD RURAL DE MERCEDES

CORRIENTES VIENTRES BRAFORD DE EXCELENCIA
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

7 VAQUILLONA BO CON CRÍA (PALMITA) $ 78.000 $ 78.000 $ 78.000 $ 546.000

12 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA (SANTA IRENE) $ 145.000 $ 105.000 $ 121.250 $ 1.455.000

30 VAQUILLONA GI PREÑADA (PALMITA) $ 75.000 $ 75.000 $ 75.000 $ 2.250.000

95 VAQUILLONA BO PREÑADA (PALMITA) $ 78.000 $ 70.000 $ 73.326 $ 6.966.000

24 VAQUILLONA GA y GI PARA SERVICIO (SANTA IRENE) $ 91.000 $ 75.000 $ 83.667 $ 2.008.000

316 VAQUILLONA BO PARA SERVICIO (SANTA CLARA Y YUQUERÍ) $ 66.000 $ 30.000 $ 50.544 $ 15.972.000

111 VAQUILLONA BO PARA SERVICIO (PALMITA) $ 40.000 $ 30.000 $ 36.559 $ 4.058.000

BRAFORD
LA RAZA QUE MÁS CRECE



DICIEMBRE 2020104

02/07/2020 PREDIO FERIAL LA EMILIA

SANTA FE CÁMARA DE CABAÑAS SANTAFESINAS
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

5 TORO AVANZADO (LOS NINOS) $ 205.000 $ 185.000 $ 195.200 $ 976.000

1 TORO AVANZADO (EL MATE) $ 180.000 $ 180.000 $ 180.000 $ 180.000

2 TORO GA (EL AMARGO) $ 194.000 $ 167.000 $ 180.500 $ 361.000

5 TORO GA y GI (LA ESPERANZA) $ 325.000 $ 150.000 $ 197.000 $ 985.000

5 TORO GA y GI (EL RETIRO) $ 215.000 $ 165.000 $ 187.000 $ 935.000

4 TORO CONTROLADO (EL FUERTE) $ 180.000 $ 150.000 $ 157.500 $ 630.000

1 VACA GA CON CRÍA (LA ESPERANZA) $ 90.000 $ 90.000 $ 90.000 $ 90.000

2 VACA GA PREÑADA (LA ESPERANZA) $ 83.000 $ 83.000 $ 83.000 $ 166.000

3 VACA GA PREÑADA (MONTE GRANDE) $ 56.000 $ 56.000 $ 56.000 $ 168.000

5 VAQUILLONA GA PREÑADA (LA ESPERANZA) $ 90.000 $ 80.000 $ 82.000 $ 410.000

10 VAQUILLONA CONTROLADA PREÑADA (EL FUERTE) $ 86.000 $ 79.000 $ 82.500 $ 825.000

5 VAQUILLONA BO PREÑADA (LA ESPERANZA) $ 86.000 $ 86.000 $ 86.000 $ 430.000

02/07/2020 ESTANCIA BUENA ESPERANZA

ENTRE RÍOS BUENA ESPERANZA
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

41 TORO GA y GI N/I N/I $ 144.244 $ 5.914.004

53 VACA GA y GI PREÑADA N/I N/I $ 71.264 $ 3.776.992

63 VAQUILLONA GA, GI y BO PREÑADA N/I N/I $ 78.333 $ 4.934.979

13/08/2020 TELEVISADO

CÓRDOBA EL POZO DE LA CARRETA
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

10 TORO GA y GI $ 280.000 N/I $ 238.000 $ 2.380.000

7 VAQUILLONA GA PREÑADA $ 115.000 N/I $ 107.857 $ 755.000

19/09/2020 SOCIEDAD RURAL DE VILLAGUAY 

ENTRE RÍOS MARTA CARINA
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

34 TORO GA y GI $ 1.500.000 $ 205.000 $ 361.912 $ 12.305.000

12 VAQUILLONA ELITE GA y GI PREÑADA $ 1.000.000 $ 200.000 $ 466.667 $ 5.600.000

1 VAQUILLONA ELITE DEFINITIVA CON CRÍA $ 930.000 $ 930.000 $ 930.000 $ 930.000

84 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA $ 260.000 $ 85.000 $ 133.190 $ 11.188.000

55 VAQUILLONA PREÑADA (RINCÓN DEL CHAÑAR) $ 70.000 $ 45.000 $ 60.000 $ 3.300.000

5 VAQUILLONA GA y GI $ 72.000 $ 72.000 $ 72.000 $ 360.000

3 TERNERA (RINCÓN DEL CHAÑAR) $ 35.000 $ 35.000 $ 35.000 $ 105.000

21/08/2020 FERIA MARÍA DOLORES - GENERAL RAMIREZ

ENTRE RÍOS MARÍA DEL CARMEN
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

48 TORO GA y GI $ 260.000 $ 150.000 $ 193.125 $ 9.270.000

74 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA $ 88.000 $ 74.000 $ 79.865 $ 5.910.000

RESULTADOS 
DE REMATES 2020 CENTRO
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23/08/2020 ESTANCIA LAS CORZUELAS

CÓRDOBA LOS SOCAVONES
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

74 TORO GA y GI $ 760.000 $ 190.000 $ 305.811 $ 22.630.000

19 VAQUILLONA ELITE GA PREÑADA $ 525.000 $ 150.000 $ 201.053 $ 3.820.000

93 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA $ 115.000 $ 84.000 $ 94.839 $ 8.820.000

10/09/2020 LA FRANCIA - SAN FRANCISCO

CÓRDOBA LAGUNA LIMPIA
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

45 TORO GA y GI $ 500.000 $ 190.000 $ 270.000 $ 12.150.000

12 VAQUILLONA ELITE GA y GI PREÑADA $ 510.000 $ 140.000 $ 210.000 $ 2.520.000

50 VAQUILLONA CONTROLADA PARA SERVICIO $ 105.000 $ 60.000 $ 80.000 $ 4.000.000

3 TERNERA ELITE GA y GI $ 450.000 $ 210.000 $ 295.000 $ 885.000

12/09/2020 SOCIEDAD RURAL DE JESÚS MARÍA

CÓRDOBA REMATE SOCIEDAD RURAL DE JESÚS MARÍA
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

5 TORO GA y GI (LA MOROCHA) $ 325.000 $ 170.000 $ 144.000 $ 720.000

3 TORO GI (RÍO SECO) $ 160.000 $ 160.000 $ 160.000 $ 480.000

4 TORO GI (LA LOMA) $ 195.000 $ 165.000 $ 183.750 $ 735.000

9 VAQUILLONA GI PREÑADA (LOS SOCAVONES) $ 69.000 $ 60.000 $ 64.667 $ 582.000

10 VAQUILLONA BO PREÑADA (LA SOFÍA) $ 100.000 $ 90.000 $ 95.400 $ 954.000

03/10/2020 TELEVISADO 

BS. AIRES BRAFORD DE ETIQUETA
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

4 VAQUILLONA GA CON CRÍA $ 420.000 $ 260.000 $ 307.500 $ 1.230.000

19 VAQUILLONA GA PREÑADA $ 1.260.000 $ 160.000 $ 408.421 $ 7.760.000

2 VAQUILLONA GA $ 510.000 $ 390.000 $ 450.000 $ 900.000

7 TERNERA GA $ 2.000.000 $ 155.000 $ 607.857 $ 4.255.000

50 EMBRIÓN GA $ 210.000 $ 65.000 $ 117.000 $ 5.850.000

05/10/2020 PREDIO FERIAL LA EMILIA

SANTA FE EL RETIRO
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

16 TORO GA $ 400.000 $ 170.000 $ 220.000 $ 3.520.000

36 VACA CONTROLADA y BO PREÑADA $ 84.000 $ 60.000 $ 75.111 $ 2.704.000

16 VACA CONTROLADA y BO $ 78.000 $ 57.000 $ 66.125 $ 1.058.000

27 VAQUILONA CONTROLADA PREÑADA $ 94.000 $ 70.000 $ 82.741 $ 2.234.000

23 VAQUILONA CONTROLADA $ 75.000 $ 60.000 $ 65.000 $ 1.495.000

BRAFORD
LA RAZA QUE MÁS CRECE



DICIEMBRE 2020106

25/10/2020 INSTALACIONES DE DE SAN LUÍS FERIA

SAN LUIS LA PASIÓN
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

15 TORO $ 255.000 $ 185.000 $ 206.667 $ 3.100.000

25 VAQUILLONA $ 170.000 $ 95.000 $ 109.800 $ 2.745.000

CENTRO

28/10/2020 TELEVISADO

CÓRDOBA 1º REMATE DEL NORTE CORDOBÉS - RIO SECO
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

8 TORO GA y GI $ 360.000 $ 150.000 $ 215.000 $ 1.720.000

3 TORO DEFINITIVO (SIGUIMAN) $ 250.000 $ 160.000 $ 190.000 $ 570.000

62 VACA GA y GI CON CRÍA $ 215.000 $ 100.000 $ 124.839 $ 7.740.000

1 VACA DONANTE DEFINITIVA $ 210.000 $ 210.000 $ 210.000 $ 210.000

16 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA $ 260.000 $ 145.000 $ 173.438 $ 2.775.000

13 VAQUILLONA GA PREÑADA (SIGUIMAN) $ 180.000 $ 110.000 $ 136.923 $ 1.780.000

32 TERNERA GA y GI $ 550.000 $ 85.000 $ 132.344 $ 4.235.000

43 TERNERA GA y GI (SIGUIMAN) $ 120.000 $ 60.000 $ 72.674 $ 3.125.000

19/10/2020 RIO CUARTO

CÓRDOBA CORRAL DE GUARDIA
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

8 TORO GA y GI $ 370.000 N/I $ 218.570 $ 1.748.560

14 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA $ 150.000 $ 117.000 $ 124.500 $ 1.743.000

RESULTADOS 
DE REMATES 2020 CENTRO
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DICIEMBRE 2020108

02/10/2020 S.R. DEL NORESTE SANTIAGUEÑO, QUIMILÍ

SGO. DEL ESTERO 7º REMATE DE GENÉTICA COMPARTIDA - PILAGÁ
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

24 TORO GA y GI $ 620.000 $ 215.000 $ 304.792 $ 7.315.000

4 TORO GA y GI (LA VICTORIA) $ 340.000 $ 285.000 $ 311.250 $ 1.245.000

8 TORO GA y GI (JAGÜEL PAMPA) $ 215.000 $ 200.000 $ 203.125 $ 1.625.000

1,5 VAQUILLONA ELITE GA PREÑADA $ 1.750.000 $ 200.000 $ 1.300.000 $ 1.950.000

46 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA $ 280.000 $ 115.000 $ 145.217 $ 6.680.000

18 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA (LA VICTORIA) $ 185.000 $ 135.000 $ 147.222 $ 2.650.000

1 TERNERA ELITE DEFINITIVA $ 350.000 $ 350.000 $ 350.000 $ 350.000

15/10/2020 EL TUNAL

SALTA 5º REMATE CONJUNTO - LA ESMERALDA
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

27 TORO CONTROLADO $ 410.000 $ 170.000 $ 220.556 $ 5.955.000

120 VAQUILLONA CONTROLADA PREÑADA $ 135.000 $ 85.000 $ 96.642 $ 11.597.000

46 VAQUILLONA CONTROLADA $ 76.000 $ 60.000 $ 63.652 $ 2.928.000

10/11/2020 SOCIEDAD RURAL DE SALTA

SALTA SOCIEDAD RURAL DE SALTA
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

1 TORO AVANZADO (EL ÁRABE) $ 210.000 $ 210.000 $ 210.000 $ 210.000

7 TORO GA (SAN VICENTE) $ 260.000 $ 190.000 $ 230.714 $ 1.615.000

2 TORO GA y GI (CEIBALITO) $ 230.000 $ 160.000 $ 195.000 $ 390.000

30 VAQUILLONA CONTROLADA PREÑADA (LA ESMERALDA) $ 115.000 $ 105.000 $ 107.000 $ 3.210.000

14 VAQUILLONA GA y GI (CEIBALITO) $ 64.000 $ 64.000 $ 64.000 $ 896.000

24/09/2020 SOCIEDAD RURAL ZONAL FRÍAS

SGO. DEL ESTERO 5º REMATE DE CABAÑAS DEL NORTE - JURAMENTO
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

11 TORO GA y GI $ 430.000 $ 190.000 $ 258.182 $ 2.840.000

21 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA $ 180.000 $ 140.000 $ 147.143 $ 3.090.000

27 VAQUILLONA GA y GI PARA SERVICIO $ 78.000 $ 76.000 $ 77.037 $ 2.080.000

RESULTADOS 
DE REMATES 2020 NOA

BRAFORD
LA RAZA QUE MÁS CRECE
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03/08/2020 ESTANCIA SAN VICENTE

TUCUMÁN SAN VICENTE
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

66 TORO GA y GI $ 670.000 $ 190.000 $ 380.909 $ 25.140.000

7 TORO GA y GI (MARCAOJO) $ 360.000 $ 205.000 $ 263.571 $ 1.845.000

2 VAQUILLONA ELITE CONTROLADA PREÑADA $ 560.000 $ 380.000 $ 470.000 $ 940.000

15 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA $ 350.000 $ 140.000 $ 263.000 $ 3.945.000

10 VAQUILLONA CONTROLADA PARA SERVICIO (MARCAOJO) $ 70.000 $ 70.000 $ 70.000 $ 700.000

3 TERNERA ELITE GA $ 67.000 $ 170.000 $ 473.333 $ 1.420.000

51 TERNERA GA y GI $ 90.000 $ 45.000 $ 65.098 $ 3.320.000

07/08/2020 ESTANCIA LA ASUNCIÓN

SALTA LA ASUNCIÓN
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

65 TORO GA y GI $ 520.000 $ 170.000 $ 256.000 $ 16.640.000

1 VAQUILLONA DEFINITIVA PREÑADA $ 280.000 $ 280.000 $ 280.000 $ 280.000

24 VAQUILLONA CONTROLADA PREÑADA (LA ESMERALDA) $ 91.000 $ 85.000 $ 87.708 $ 2.105.000

10 VAQUILLONA CONTROLADA PARA SERVICIO (LA ESMERALDA) $ 47.000 $ 47.000 $ 47.000 $ 470.000

51 TERNERA GA y GI $ 90.000 $ 45.000 $ 65.098 $ 3.320.000

27/08/2020 FINCA EL MOLINO - LA CANDELARIA

SALTA EL MALACARA DEL MORO
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

62 TORO GA y GI $ 360.000 $ 190.000 $ 258.710 $ 16.040.000

4 TORO GA y GI (MONTE GRANDE) $ 215.000 $ 190.000 $ 202.500 $ 810.000

14 VAQUILLONA ELITE GA PREÑADA $ 285.000 $ 125.000 $ 167.857 $ 2.350.000

5 VAQUILLONA GA PREÑADA (MONTE GRANDE) $ 99.000 $ 90.000 $ 97.200 $ 486.000

61 VAQUILLONA GA y GI PREÑADA $ 106.000 $ 100.000 $ 103.689 $ 6.325.000

07/09/2020 SOCIEDAD RURAL DE SALTA

SALTA 2º REMATE CONJUNTO - EL MALACARA DEL MORO
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

6 TORO GA y GI $ 200.000 $ 170.000 $ 178.333 $ 1.070.000

13/09/2020 ESTANCIA SANTA TERESA DEL ARENAL

SALTA CABAÑAS ASOCIADAS DEL NOA
CABEZAS DETALLE MÁX. MÍN. PROM. VTA BRUTA

11 TORO GA (SIGUIMAN) N/I N/I $ 216.364 $ 2.380.000

2 TORO GA (EL POZO DE LA CARRETA) N/I N/I $ 270.000 $ 540.000

9 TORO GA y GI (EL MALACARA DEL MORO) N/I N/I $ 238.889 $ 2.150.000

10 VAQUILLONA CONTROLADA PREÑADA (EL MALACARA DEL MORO) N/I N/I $ 130.000 $ 1.300.000

11 VAQUILLONA GA PARA SERVICIO (SIGUIMAN) N/I N/I $ 115.000 $ 1.265.000



DICIEMBRE 2020110

RESULTADOS 
DE EXPOSICIONES 2020

24/08/2020 EXPOSICIÓN SAN CRISTOBAL

SOC. RURAL DE SAN CRISTOBAL SANTA FE

INSCRIPTOS VENDIDOS DETALLE MAXIMO MINIMO PROMEDIO VTA. BRUTA
25 11 MACHO $ 245.000 $ 180.000 $ 193.545 $ 2.129.000

12 12 HEMBRA $ 100.000 $ 98.000 $ 98.666 $ 1.184.000 

26/08/2020 SAN JUSTO

SOCIEDAD RURAL DE SAN JUSTO SANTA FE

INSCRIPTOS VENDIDOS DETALLE MAXIMO MINIMO PROMEDIO VTA. BRUTA
28 19 MACHO $ 290.000 $ 150.000 $ 197.105 $ 3..745.000

18 13 HEMBRA $ 120.000 $ 65.000 $ 84.692 $ 1.101.000

07/09/2020 CURUZU CUATIA

SOCIEDAD RURAL DE CURUZU-CUATIA CORRIENTES

INSCRIPTOS VENDIDOS DETALLE MAXIMO MINIMO PROMEDIO VTA. BRUTA
33 16 MACHO $ 280.000 $ 140.000 $ 178.187 $ 2.851.000

4 1 HEMBRA $ 180.000 $ 180.000 $ 180.000 $ 180.000

13/09/2020 FELICIANO

SOCIEDAD RURAL DE FELICIANO ENTRE RIOS

INSCRIPTOS VENDIDOS DETALLE MAXIMO MINIMO PROMEDIO VTA. BRUTA
10 3 MACHO $ 175.000 $ 140.000 $ 151.666 $ 455.000

1 - HEMBRA - - - -

NEA

19/09/2020 LA PAZ

SOCIEDAD RURAL DE LA PAZ ENTRE RIOS

INSCRIPTOS VENDIDOS DETALLE MAXIMO MINIMO PROMEDIO VTA. BRUTA
7 3 MACHO $ 190.000 $ 150.000 $ 163.333 $ 490.000

22/7/2019 VILLAGUAY

SOCIEDAD RURAL DE VILLAGUAY ENTRE RÍOS

INSCRIPTOS VENDIDOS DETALLE MAXIMO MINIMO PROMEDIO VTA. BRUTA
9 6 MACHO $ 180.000 $ 130.000 $ 159.545 $ 955.000

4 - HEMBRA - - - -

CENTRO

BRAFORD
LA RAZA QUE MÁS CRECE



ASOCIACION BRAFORD ARGENTINA 111

* Calculado con INML 2020 promedio
al 11/11/2020 INML (2020) = 92,15

RESULTADOS 
DE EXPOSICIONES 2020

CENTRO
Exposiciones Inscriptos Vendidos

2
Machos Hembras Total Machos Hembras Total

16 4 20 9 - 9
Cantidad

Categoría
Precio Eq. Kg 

Nov. (kg) *Inscriptos Vendidos Máximo Mínimo Promedio
16 9 Macho $ 190.000 $ 130.000 $ 160.556 1742

4 - Hembra - - - -

N E A
Exposiciones Inscriptos Vendidos

4
Machos Hembras Total Machos Hembras Total

96 35 131 49 26 75
Cantidad

Categoría
Precio Eq. Kg 

Nov. (kg) *Inscriptos Vendidos Máximo Mínimo Promedio
96 49 Macho $ 290.000 $ 140.000 $ 187.347 2033

35 26 Hembra $ 180.000 $ 65.000 $ 94.808 1029
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